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2 Forord

Dette speciale er udarbejdet som afslutningen pa Cand.Merc.aud.-studiet pa Aalborg Universitet i faget
ekstern rapportering.

Specialets emneomrade er saledes ekstern rapportering, og herunder indregning af indtaegter, mens
problemformuleringen lyder: Hvilken indflydelse vil den foresldede ”“Revenue from Contracts with
Customers” have pa indregningen af indteegter i regnskabet set fra regnskabsbrugerens synspunkt?

| henhold til studieordningen skal kandidatspecialet bestd af en stgrre selvstaendig afhandling af

relevans for en statsautoriseret revisors virke. Specialet skal dokumentere den studerendes faerdigheder
i at anvende videnskabelige teorier og metoder under arbejdet med et afgraenset fagligt emne.

Aalborg den 28. januar 2012

Troels Mathiassen
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3 Summary

On 14 November 2011, IASB and FASB issued a revised Exposure Draft with the title “Revenue from
Contracts with Customers”. The Exposure Draft is part of the convergence project which started in 2002
as a cooperation between the European IASB and the American FASB for the purpose of creating
common definition and standards for preparing financial statements.

This proposed standard “Revenue from Contracts with Customers” will — provided it is adopted —
replace the current IAS 11 (Construction Contracts) and IAS 18 (Revenue) and it will thereby be the
leading IFRS standard in relation to recognition and measurement of revenue in the financial
statements.

Revenue is a central accounting item to the financial statement user. For instance, a number of the key
figures which are used to make analyses of the company’s performance are computed by using revenue.
In continuation hereof, it is often in times of crisis so that the companies are affected on their revenue
and therefore the accounting item will be even further relevant to the interested parties during these
periods.

Moreover, it appears that in relation to large business scandals, revenue has been the obvious target for
manipulating the financial statements. Manipulation of financial statements has entailed that many of
the company’s interested parties have suffered great losses.

Based on this, it is relevant to examine which influence the Exposure Draft will have on the financial
statement user’s usefulness of information related to the company’s revenue in the financial
statements.

The Exposure Draft suggests a more systematic approach to the process regarding the accounting
treatment of revenue which results in a five-step model comprising the following: Identify the contract
with a customer, ldentify the separate performance obligations in the contract, Determine the
transaction price, Allocate the transaction price to the separate performance obligations in the contract,
and Recognise revenue when (or as) the entity satisfies a performance obligation.

The differences from the current regulation can be summarized into the following items:

1. The adjustment from IAS 11 and IAS 18 are combined into one standard and further systematics in the
process behind recognition and measurement of revenue are created.

2. In the Exposure Draft they do, to a higher degree, attempt to base the accounting treatment of revenue
on the actual matters regarding the contract with the customer instead of on the formal conditions.

3. Moreover, they attempt to fill the gaps that may exist in the current regulation by giving more
specifications and guidelines as to how the special situations and borderline cases are to be solved.

The characteristics which financial information must have in order to give the best possible value to the
financial statement users are described based on IASB’s conceptual framework.
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Both in full and based on the changes from the current regulation, the Exposure Draft is compared to
these characteristics for the purpose of examining to how high a degree the Exposure Draft fulfils the
financial statement user’s need for information.

Here the conclusion is that the need for information is mainly fulfilled, even though there are a few
special cases which may be problematic. At the same time, the changes in relation to the current
regulation must also be seen as an improvement to the financial statement user.

Even though the increased regulation and the stringent information requirements must be seen as an
improvement compared to the characteristics for useful financial information, it can be questioned
whether it is the right direction to go. First of all, there will be companies who do not fit into everything,
that the Exposure Draft suggest and thereby the company will be forced to provide information which is
not optimum in relation to the company’s financial statement users. At the same time, the large number
of requirements may result in focus being moved from providing good information to meeting the large
number of requirements.

For this reason advantages and disadvantages are discussed via two alternative models; one where the
scope of the regulation is limited significantly with the consequence that the company will have far
more freedom in relation to presenting the financial statements as well as a model where the regulation
remains in its current form, however at the same time it gives the company the opportunity of deviating
from the regulation in cases where this will provide better information to the financial statements user.
Furthermore it is suggested, that the regulation should contain requirements for more information on
the expected future revenue in the company.
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4 Indledning

IASB og FASB har den 14. november 2011 udsendt et revideret Exposure Draft med titlen "Revenue from
Contracts with Customers”, altsd ”Indtaegter fra kontrakter med kunder”*. Exposure Draftet er en del af
konvergensprojektet, der blev startet i 2002, som et samarbejde mellem det europeaiske IASB og det
amerikanske FASB, hvor formalet med projektet primaert er at lave faelles begrebsramme og standarder
for regnskabsudarbejdelse’.

Denne foresldede standard "Revenue from Contracts with Customers”, vil, safremt den vedtages,
erstatte IAS 11 (Construction Contracts) og IAS 18 (Revenue)®, og vil dermed vaere den baerende IFRS-
standard i forhold til indregning og maling af omsaetning i regnskabet.

4.1 Regnskabsbrugerens forhold til omsaetning

Standardudstederne laegger selv stor veegt pd omsaetningen, og pa trods af indfgrslen af det
formueorienterede regnskabsparadigme, anser IASB saledes stadig omsaetningen som veerende
afggrende for regnskabsbrugerne, nar de skal vurdere virksomheders finansielle stilling og
prastationer.*

Hos brugerne selv, er der ogsa stor fokus pa omseaetningen. Ser man for eksempel pa
finansanalytikerforeningens ”“Anbefalinger og Nggletal” er der tydeligvis mange nggletal, hvori
omsaetningen indgar’, hvilket ogsd er en indikation pa, at selskabernes omszetning er saerdeles
interessant for brugerne af regnskabet.

Helt naturligt er det primzert de nggletal, der benyttes til at vurdere virksomhedens prastationer, hvor
omsatningen er i fokus, hvor omsatningen benyttes som malestok for eksempelvis vurdering af
overskuddets stgrrelse og stgrrelsen af forskellige udgiftsposter.

Omsztningens betydning for regnskabsbrugeren er ligeledes tydeliggjort, nar man kigger pa de sakaldte
danske ”erhvervsskandaler” i nyere tid®. Som eksempel pa dette kan naevnes IT Factory-sagen, hvor en
meget hgj, kunstig vaekst blev skabt af en omsaetning, der reelt ikke eksisterede. Denne sag medfgrte
store tab hos mange af virksomhedens interessenter’, bestdende af banker og naturligvis ogsa
aktionaerer. Netop disse grupper ma formodes at hgre til selskabets regnskabsbrugere.

Et andet eksempel er “eHuset”, hvor omsaetningen ligeledes var kunstigt holdt oppe — her af en raekke
fakturaer, der var indregnet i regnskabet uden at de burde vaere det. Resultatet var her ligeledes at
virksomheden pa et tidspunkt krakkede, med tab hos aktionzerer og finansieringsinstitutter som fglge
her af.

! http://www.ifrs.org/Current+Projects/IASB+Projects/Revenue+Recognition/EDNov11/ED.htm - 10. september
2012

2 Elling, Jens O, 2010, s. 76

* |ASB: “Revenue from Contracts with Customers”, s. 6 (IN7)

* IASB: “Revenue from Contracts with Customers”, s. 5 (IN1)

> Den Danske Finansanalytikerforening: ”Anbefalinger & Nggletal 2010”,

6 http://www.business.dk/digital/tidslinje-store-danske-erhvervsskandaler - 10. september 2012

" http://borsen.dk/nyheder/it/artikel/1/146264/fakta_stein_baggers_leasing-karrusel.html - 10. september 2012
og http://borsen.dk/nyheder/investor/artikel/1/146241/it_factory_kan_give_danske_bank_stort_milliontab.html
- 10. september 2012
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Finanskrisen som har pavirket savel den danske som den globale gkonomi, hvilket ogsa har pavirket de
danske virksomheder. | perioder med gkonomisk afmatning er det naturligt, at omsaetningen er ramt
som fglge af lavere efterspgrgsel. Herved virker det ogsa naturligt, at regnskabsbrugerne interesserer sig
for omsaetningens stgrrelse, som en indikator pa virksomhedens vej ud af krisetiderne.?

4.2 Problemformulering

Pa baggrund af ovenstdende synes det relevant at undersgge den regnskabsmaessige behandling af
omsaetningen og ikke mindst regnskabsbrugernes syn pa omsaetningen i regnskabet. Herunder
naturligvis ogsa den indflydelse pa regnskabsbrugerens opfattelse af regnskabet, som de andringer den
nye standard vil medfgre, safremt den vedtages i den nuvaerende form. Endelig virker det ogsa oplagt at
vurdere, om den foreslaede standard er et udtryk for en forbedring eller en forringelse set fra
regnskabsbrugerens synspunkt.

Afhandlingens overordnede problemformulering vil sdledes veere fglgende:

Hvilken indflydelse vil den foresldede ”“Revenue from Contracts with Customers” have pd
indregningen af indtaegter i regnskabet set fra regnskabsbrugerens synspunkt?

Til brug for besvarelsen af ovenstaende, er der i det fglgende opstillet en raekke arbejdsspgrgsmal:
Indledningsvist er det naturligt, at gennemga den eksisterende regulering pa omradet, og skabe en
forstaelse for denne, og dernaest skabe overblik over, hvilken indflydelse Exposure Draftet vil have pa

indregningen af omsaetning. Fgrste arbejdsspgrgsmal er saledes:

1. Hvad forteeller den nuvaerende regulering om den regnskabsmaessige behandling af omsaetning,
og hvordan vil reglerne vaere, sdfremt den foresldede nye standard vedtages?

Hernaest gnskes det, at tegne et billede af regnskabsbrugeren, til brug for analysen af, hvorledes denne
bliver pavirket af @endringerne i standarden:

2. Hvem er “de typiske” regnskabsbrugere, og hvilke generelle kriterier kan der opstilles for, deres
informationsbehov?

Herefter sammenholdes kriterierne for regnskabsbrugerens informationsbehov med den nye standard,
med fokus p3a, hvilke aendringer standarden vil medfgre:

3. | hvor hgj grad vil den nye standard tilfredsstille regnskabsbrugerens informationsbehov, og
herunder hvilke forskelle er der i forhold til den nuvaerende regulering?

® http://www.klauslund.dk/artikel-megatrends-efter-finanskrisen - 11. september 2012
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Pa baggrund af ovenstdende udarbejdes en vurdering af den nye standard, med henblik pa, om der er
tale om en forbedring eller en forringelse for regnskabsbrugeren, i forhold til den nuvaerende regulering
pa omradet. Dermed bliver det sidste arbejdsspgrgsmal fglgende:

4. Set fra regnskabsbrugerens synspunkt, vil “Revenue from Contracts with Customers” veere tale
om en forbedring eller forveerring i forhold til den nuveerende regulering og ville en anden
I@sning veere bedre?

4.3 Metode og afgraensninger

| indledningen ovenfor er der redegjort for afhandlingens problemstilling, mens der i dette afsnit
redeggres for valg af metode til besvarelse af problemstillingen samt afgraesninger i forbindelse hermed.
Dette afsnit vil vaere bygget op om en kort introduktion til afhandlingens hovedafsnit og herunder en
redeggrelse for den valgte metode og afgraensninger.

Afhandlingen indledes med en redeggrelse for den nuvaerende regulering af indregningen af indtaegter i
regnskabet. Beskrivelsen af den nuvaerende regulering vil her vare fokuseret pa de generelle
bestemmelser omkring indtaegter, hvilket betyder, at den tager udgangspunkt i IAS 11 (Construction
Contracts), IAS 18 (Revenue) samt IFRIC 13 (Customer Loyalty Programmes) og IFRIC 15 (Agreements for
the Construction of Real Estate). Her vil fokus naturligt vaere pa regnskabsposten “omsaetning” i
resultatopggrelsen og de balanceposter, der er direkte sammenhangende med indregningen af
omsaetning. Reguleringen af den regnskabsmaessige behandling af @vrige indtaegter som renter,
royalties og udbytte vil saledes ikke indga.

@vrige internationale regnskabsstandarder, der behandler indtaegter og isaer specielle forhold omkring
indteegter vil saledes heller ikke blive inddraget, herunder IAS 17 (Leases), IAS 28 (Investments in
Associates and Joint Ventures), IAS 39 (Financial Instruments), IAS 41 (Agriculture) samt IFRS 4
(Insurance Contracts).

Herefter redeggres for de foreslaede @&ndringer til den regnskabsmaessige behandling af omsaetningen.
Beskrivelsen af den foresldede standard vil tage udgangspunkt i IASB og FASB’s reviderede Exposure
Draft med titlen “Revenue from Contracts with Customers” dateret den 14. november 2011.

Galdende for bade gennemgangen af den nuvaerende regulering samt den foreslaede standard, vil
ligeledes veere, at udelukkende den internationale regnskabsregulering vil blive behandlet, og den
nationale regnskabslovgivning og praksis inddrages saledes ikke.

Efter redeggrelsen for henholdsvis den nuvaerende regulering og den foresldede standard,
sammenlignes de to, med henblik pa at identificere eventuelle forskelle mellem dem. | forhold til de
a&ndringer, der matte veere fra den nuvarende regulering til den foreslaede standard, vil afhandlingens
fokus veere de andringer, der har en betydning for regnskabsbrugeren, da formalet er at belyse netop
regnskabsbrugerens stilling i forhold til den foresldede standard.
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Til at belyse regnskabsbrugernes informationsbehov benyttes IASBs “Conceptual Framework”. Her
igennem anvendes de kvalitative egenskaber, som regnskabet ifglge IASB bgr have, for at tilfredsstille
regnskabsbrugerens informationsbehov. Fremstillingen af regnskabsbrugeren bliver herved rent
teoretisk, med den fordel, at det netop er de kriterier, som Exposure Draftet skulle veere bygget ud fra,
der bliver anvendt som malestok for kvaliteten af denne.

Beskrivelsen af kvalitetskriterierne holdes herefter op imod henholdsvis Exposure Draftet som helhed,
og de identificerede forskelle mellem Exposure Draftet og den nuvaerende regulering. Formalet er her,
at belyse savel kvaliteten af Exposure Draftet som helhed — og dermed den fremtidige regulering af
behandlingen af indteegter, som de ting der rent faktisk er aendret — set fra regnskabsbrugerens
synspunkt. Analysen vil tage udgangspunkt i de generelle retningslinjer for indregningen af omsaetning
men vil ogsa — isaer omkring forskellene i forhold til den nuveerende regulering — dykke ned og behandle
nogle helt specifikke omrader af Exposure Draftet.

Sammenligningen vil veere bygget op omkring de kvalitative egenskaber, som er beskrevet ovenfor. Til
brug for at illustrere forskellige forhold omkring regnskabsbrugerens stilling omkring Exposure Draftet,
vil der blive inddraget nogle fiktive eksempler pa nogle virksomheder i forhold til deres indregning af
omsatningen og de tilhgrende regnskabsposter. Eksemplerne skal ikke ses som repraesentative
eksempler pa virksomhederne i praksis, valget af eksempler bygger i stedet pa et gnske om at illustrere
forskellige pointer omkring Exposure Draftets indflydelse pa regnskabsbrugerens oplevelse af indregning
af omsaetningen og de tilhgrende regnskabsposter.

| vurderingen af Exposure Draftet vil resultaterne fra analysen af Exposure Draftets betydning for
regnskabsbrugeren blive anvendt som udgangspunkt, og pa baggrund af disse vurderes Exposure Draftet
som helhed, og der foreslas nogle alternativer, som kunne forbedre regnskabets nytteveerdi for
regnskabsbrugeren.

Nedenstaende figur er en grafisk illustration af den ovenfor beskrevne struktur for afhandlingen.
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5 Den regnskabsmassige behandling af omsatning

5.1 Generelt om regnskabsreguleringen
| henhold til Arsregnskabslovens §3 er danske selskaber forpligtet til at aflaeegge arsrapport efter
arsregnskabslovens regler.

En gget globalisering har naturligt nok medfgrt et behov for gget sammenlignelighed af selskaber pa
tvaers af landegraenser. Det europaeiske IASB arbejder med det formal, at udarbejde internationale
regnskabsstandarder, som imgdekommer dette behov.” De nye standarder benaevnes IFRS
(International Financial Reporting Standards), og erstatter Igbende de tidligere IAS’er (International
Accounting Standards).

ARL §137 palaegger danske bgrsnoterede selskaber, at aflaegge arsrapport, som fglger de internationale
regnskabsstandarder.

| det fglgende vil de nuvaerende regler for den regnskabsmaessige behandling omsatningen ifglge den
internationale standarder blive beskrevet pa et overordnet plan, indeholdende hovedpunkterne i
reguleringen, som den ser ud i dag.

5.2 Den nuverende regulering
| ” The Conceptual framework for Financial Reporting” udgivet af IASB i september 2010 (herefter:
"Begrebsrammen”) er indtaegter defineret som ”stigninger i fremtidige gkonomiske fordele, i form af
tilgang eller veerdistigning af aktiver eller fald i forpligtelser, som medfgrer vaekst i egenkapitalen,

710

bortset fra stigninger ved indskud fra ejerne”™". Det vil altsa sige, at der laegges op til, at man kigger pa

virksomhedens vaerdier, nar man skal definere, om der er tale om en indtaegt.

Indtaegter kan i regnskabet blive klassificeret pa flere forskellige mader, hvoraf omsaetning er én af dem.
Omsaetningen defineres i Begrebsrammen som; indteegter der hidrgrer de ordinzre aktiviteter i en
virksomhed, disse indtaegter bliver henvist til, med en raekke forskellige benzevnelser, herunder salg,
honorarer, renter, lejeindtaegter mv.'!

Som tidligere beskrevet, vil fremstillingen af den nuveerende regulering af omseaetning, tage
udgangspunkt i henholdsvis IAS 18 (Omsaetning) og IAS 11 (Entreprisekontrakter).

5.2.1 IAS 18 - Revenue

| december 1993 udgav IASC (International Accounting Standards Committee) IAS 18 om den
regnskabsmaessige behandling af omsaetning i sin nuvaerende form. Det nuvaerende IASB optog IAS 18
ved stiftelsen i april 2001.

® Elling, Jens 0, 2010, s. 72f
10 IASB, 2010, ” The Conceptual Framework for Financial Reporting”, 4.47
u IASB, 2010, ” The Conceptual Framework for Financial Reporting”, 4.29
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IAS 18 anvendes ved den regnskabsmaessige behandling af omsaetning, der kommer fra fglgende:™

- Salg af varer
- Levering af tjenesteydelser,
- Andres anvendelse af virksomhedens aktiver mod vederlag i from af renter, royalties og udbytte.

Der er for en raekke seerlige omsaetningstyper udarbejdet specifikke standarder, disse typer af
omsaetning er saledes ikke omfattet af IAS 18. Disser typer er blandt andet™:

- Leasingindtaegter (behandles i IAS 17 ”Leasingkontrakter”)

- Udbytte fra investeringer, der indregnes efter indre veerdis metode (behandles i IAS 28
"Investeringer i associerede virksomheder”)

- Andring i dagsveerdien af finansielle aktiver og finansielle forpligtelser (behandles i IAS 39
"Finansielle instrumenter: Indregning og maling )

Herudover behandles indtaegter fra entreprisekontrakter i IAS 11, som sammen med sondringen mellem
IAS 18 og IAS 11 behandles i afsnittet om entreprisekontrakter nedenfor.

| det fglgende gennemgas reglerne for henholdsvis maling og indregning af omsaetning, i forholdt i IAS
18.

5.2.1.1 Definitioner

5.2.1.1.1 Omsatning
| IAS 18 art. 7 er der er en definition af omsaetningsbegrebet, der svarer til den ovennaevnte definition i
Begrebsrammen.

5.2.1.1.2 Agentforhold

Herudover er det praciseret, at omsaetning udelukkende omfatter: ** “bruttotilgang af modtagne eller
tilgodehavende gkonomiske fordele til virksomheden for egen risiko og vinding.” Formuleringen retter
sig primaert mod agentforhold, hvor virksomheden salger den pageeldende vare for en tredjemand
uden pa noget tidspunkt at have ejet varerne.

| forhold til at vurdere, om der er tale om et agentforhold, skelnes der mellem en “disclosed agent”,
hvor der ikke er tvivl om, at der er tale om en agent, og en ”principal”, hvor agenten har en vaesentlig
risiko for salgstransaktionen, og hvor der principielt blot er tale om, at han kgber varen hos en
underleverandgr.’ Skelnen mellem disse to situationer kan forvolde problemer i praksis.

| de tilfeelde, hvor der er tale om en "disclosed agent” kan salget af varerne ikke indregnes som
omszaetning i regnskabet. | stedet indregnes den provision der modtages for salget som omsaetning. Den

21as 18 art. 1
Blas 18 art. 6
“|AS 18 art. 8
> Fedders og Steffensen 2008, s.413

Side 11



Troels Mathiassen Cand.Merc.aud.-studiet, Aalborg Universitet

Revenue from Contracts with Customers - fra regnskabsbrugerens synsvinkel

resultatmaessige effekt er uaendret, der er blot tale om, at man indregner nettoindtaegten ved
transaktionen i stedet for bade at indregne en omsaetning og et vareforbrug.

5.2.1.2 Mailing

Hovedreglen er ifglge IAS 18, at omsaetningen skal males til dagsveerdien af det vederlag, man modtager
for den leverede vare eller ydelse.’® Dette er som ofte ganske problemfrit, da man normalt i aftalen
mellem har fastsat en pris for varen eller ydelsen, som direkte kan benyttes som grundlag for malingen
af omsatningstransaktionens stgrrelse. Der kan eksempelvis veere tale om en ordrebekrzftelse eller en
faktura, hvoraf prisen for varen eller ydelsen fremgar. Endvidere ma det formodes, at vederlaget ofte
erleegges i form af likvider, hvorfor dagsveerdien ogsa her vil vaere ganske oplagt.

| tilfelde, hvor det aftalte vederlag ikke erlaegges i form af likvider, men for eksempel andre varer eller
tjenesteydelser, ma veerdien af det modtagne vederlag bestemmes, for at kunne male vaerdien af
omsatningen.

Hertil skal det dog bemaerkes, at nar man bytter varer eller tjenesteydelser med andre tilsvarende varer
eller tjenesteydelser (bade hvad angar art og veerdi), anses dette ikke for vaerende omsaetning.

Pa trods af, at vederlaget erlaegges i likvider er det dog ikke en selvfglge, at det aftalte nominelle
vederlag er det samme som dagsvaerdien af vederlaget. | situationer, hvor der er aftalt en laengere
rentefri kredittid (eller blot en forrentning der er billigere en markedsrenten), kan man med rette past3,
at den nominelle vaerdi af det aftalte vederlag er hgjere end dagsvaerdien. | disse tilfelde ma man
tilbagediskontere vederlaget til nutidsveerdien af den eller de fremtidige betalinger.
Diskonteringsfaktoren bgr svare til markedsrenten pa en lignende fordring"’.

Tilbagediskonteringen kan illustreres som fglgende:
Virksomheden salger en vare til aftalt pris pd kr. 5.000. Varen leveres 1/1 og der givet 1 ars rentefri

kredit. Markedsrenten vurderes for den givne fordring at veere 10%. Nutidsvaerdien af betalingen pa kr.
5.000 om ét ar, er 4.545. Udviklingen hen over aret kan saledes vises saledes:

1/1:

Omsaetning kr. 4.545
Tilgodehavende kr. 4.545
30/6:

Omsaetning kr. 4.545
Renter kr. 227
Tilgodehavende kr. 4.772
31/12:

Omsaetning kr. 4.545
Renter kr. 455
Tilgodehavende kr. 5.000

®1AS 18 art. 9
1AS 18 art. 11
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| forhold til en tilsvarende omsaetningstransaktion med almindelig kredittid, vil en del af omsaetningen i
dette tilfelde ramme resultatopggrelsen i form af renteindtaegter i stedet for at veere omsatning, mens
den totale indtaegt naturligvis er den samme.

| forhold med usikkerhed om kundens betalingsevne, kan reglen om maling til dagsveerdi ogsa have
betydning for omsaetningen. | tilfaelde hvor virksomheden pa transaktionsdagen har kendskab til, at
kunden ikke kan betale dele af eller hele det aftalte vederlag, kan omsatningen kun indregnes til den
veerdi, som svarer til det, man forventer at kunden betaler, eller med andre ord; dagsveerdien af den
fordring man far ved transaktionen.

Det kan i den forbindelse naevnes, at safremt kendskabet til kundens manglende betalingsevne fgrst
opstar efter transaktionen er gennemfgrt — hvilket ma formodes at vaere hovedregelen — skal
indtaegtens males til den nominelle veerdi pa transaktionsdagen, hvorefter man pa det senere tidspunkt
nedskriver fordringen til den faktiske dagsvaerdi.

Rabatter og lignende fratraekkes som hovedregel inden indtaegten indregnes i regnskabet®, hvilket er
helt i overensstemmelse ovenstdende, da omsaetningen efter den fratrukne rabat svarer til det
modtagne vederlag. Tilsvarende geelder i tilfaelde hvor der ydes en kontantrabat; selvom det fgrst star
endeligt klart, om kontantrabatten udnyttes et stykke tid efter transaktionen er gennemfort, fratraekkes
rabatten i den indregnede omsaetning, safremt det er sadvanligt, at muligheden for kontantrabat
udnyttes af kunden. Valger kunden efterfglgende ikke at udnytte rabatten, og denne var fratrukket i
den indregnede omsatning, ma rabatten her indregnes som en renteindtaegt.

IFRIC 13 behandler en situation omkring kundeloyalitetsprogrammer, hvor virksomheden tildeler
kunden en slags bonuspoint til kunden i forbindelse med salgstransaktioner, og kunden kan anvende
disse point til enten at fa fremtidige varer gratis eller til en nedsat pris. Ved indregning af den
omsaetning, hvor der tildeles bonuspoint, skal virksomheden indregne en forpligtelse opgjort pa
baggrund af den pris bonuspointene ville have hvis de blev solgt enkeltvis, samt andelen af tildelte
point, der forventes at blive indlgst. Denne forpligtelse nedskrives ved indlgsning af rabatten.

Dette kan illustreres saledes:
En kaffebar giver kunderne et bonuspoint for hver kop kaffe der salges. Kaffen koster 20 kroner, og 10

bonuspoint giver ret til en gratis kop kaffe. Det har vist sig, at hvert 4. bonuspoint bliver udnyttet til at fa
den gratis kop kaffe. Dette indregnes saledes:

'8 Fedders og Steffensen 2008, s.406
YIFRIC 13 art. 1 til 9

Side 13



Troels Mathiassen Cand.Merc.aud.-studiet, Aalborg Universitet

Revenue from Contracts with Customers - fra regnskabsbrugerens synsvinkel

Kundens betaling for 1 kop kr. 20,00
Reel rabat (20 kr./10/4) kr. 0,50
Reel salgspris kr. 19,50

Indregning af salget:
Omszetning kr. 19,50
Forpligtelse kr. 0,50

Indregning ved indlgsning af gratis kop:
Omsaetning kr. 20,00
Forpligtelse kr. -20,00

Det kan bemaerkes, at omsaetningen ved indlgsning af rabatten er stgrre end ved den ordinzre
omsaetning ud fra en forudsaetning om, at der ikke tildeles bonuspoint ved udlevering af gratis kaffe.

5.2.1.3 Indregning

I IAS 18 er der opstillet en raekke kriterier for, hvornar en et varesalg kan indregnes i regnskabet som
omsaetning. Der er hovedsageligt tale om kriterier, der skal stptte periodiseringen af omsaetningen, det
vil sige, at kriterierne mere er til brug for at afggre hvorndr indtaegten skal indregnes, og ikke om den
skal indregnes. Hvorvidt der i hele taget er tale om omsatning afggres med stgtte af
omsatningsdefinitionen ovenfor.

Kriterierne for indregning af omsaetning, er opdelt i henholdsvis “salg af varer” og ”levering af
tjenesteydelser”.

5.2.1.3.1 En eller flere transaktioner?

Nar det skal vurderes, om en indtaegt kan indregnes i regnskabet, benyttes kriterierne for indregning,
som bliver beskrevet nedenfor. Det vil normal vaere saledes, at man anvender kriterierne for hver enkelt
transaktion. | nogle tilfalde kan det dog veere ngdvendigt at dele transaktionen op i flere dele, for at
opna en retvisende indregning af omsaetningen. Selvom der maske er tale om én aftale om levering af
enten varer eller tjenesteydelser, kunne leveringen for eksempel forega af to omgange, hvorfor det vil
vaere ngdvendigt at dele transaktionen op i de to delleverancer.

Tilsvarende kan der vaere tale om en reekke af transaktioner, der tilsammen reelt er leverance af én
enkelt vare. Her ma transaktionerne saledes betragtes som én samlet transaktion og indregnes efter den
betragtning.”

5.2.1.3.2 Salg af varer
Ifglge IAS 18 art. 14 skal omszetning fra varesalg indregnes i regnskabet, nar samtlige af de
nedenstaende kriterier er opfyldt:

a) Virksomheden har til kgberen overfgrt vaesentlige risici og afkast tilknyttet ejendomsretten til
varerne.

b) Virksomheden bibeholder hverken sit fortsatte ledelsesmaessige engagement, i det omfang der
normalt er forbundet med ejendomsret, eller kontrollen over de solgte varer.

22 |AS 18 art. 13
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c) Omsaetningen kan males palideligt,

d) Det er sandsynligt, at de gkonomiske fordele forbundet med transaktionen vil tilga
virksomheden.

e) Ombkostninger, som er afholdt eller vil blive afholdt i forbindelse med transaktionen, kan males
palideligt.

Nar det skal vurderes, om alle vaesentlige risici og fordele er overfgrt til kgber, vil udgangspunktet veere,
om varen rent fysisk er overdraget til kpberen.”* Som eksempel navnes et almindeligt detailsalg, hvor
det er oplagt, at overdragelsen er sket, nar kgber tager varen med sig. Herudover er det som oftest i
forbindelse med engrossalg aftalt mellem virksomhederne, hvornar risikoen overgar. Den juridiske
skaering for risikoens overgang vil saledes indikere, hvornar dette indtaegtskriterium er opfyldt. Fokus er
saledes, iseer for de to f@grste krav, at selve indtjeningstransaktionen skal vaere afsluttet.

5.2.1.3.3 Levering af tjenesteydelser

For levering af tjenesteydelser gaelder det overordnede princip, at indteegten indregnes i takt med, at
ydelsen udfgres.” Indtaegterne kan indregnes, nar udfaldet af transaktionen kan opggres palideligt.”
Tilsvarende reglerne for indregning af indteegter fra salg af varer findes der nogle betingelser, som skal
veaere opfyldt, fgr indteegten kan indregnes, disse er fglgende:

a) Omseetningen kan males palideligt.

b) Det er sandsynligt, at de gkonomiske fordele forbundet med transaktionen vil tilga
virksomheden.

c) Transaktionens faerdigggrelsesgrad ved regnskabsarets afslutning kan males palideligt.

d) Ombkostninger, som er afholdt i forbindelse med transaktionen og omkostninger forbundet med
at fuldfgre transaktionen, kan males palideligt.*

Kriterierne er pa mange mader lig kriterierne for indtaegter ved salg af varer. En vaesentlig forskel for
levering af tjenesteydelser er dog, at ydelsens feerdigggrelsesgrad skal kunne males palideligt. Denne
kan opggres ved hjzlp af flere forskellige metoder. Der er ikke regler for, hvilken metode, der skal
anvendes, udover det i standarden er nzevnt, at man skal benytte en metode, hvorved
feerdigggrelsesgraden males palideligt.”” | standarden er der dog givet eksempler pa, hvad man kan
kigge pa, for at fastsla feerdigggrelsesgraden. Disse er fglgende®:

- Stadiet af det udfgrte arbejde
- Den leverede ydelse i procent af den totale ydelse.
- Andelen af omkostninger der er afholdt sammenlignet med de totale forventede omkostninger.

' IAS 18 art. 15
2 |AS 18 art. 22
2 AS 18 art. 20
*1AS 18 art. 20
> |AS 18 art. 24
®|AS 18 art. 24
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Herudover er det i standarden naevnt, at acontobetalinger eller forskud ikke ngdvendigvis er et udtryk
for faerdigggrelsesgraden, og derfor ikke uden videre kan anvendes som kriterium for indregning af
indtaegten. Modtagne acontobetalinger ma derfor indregnes som en forpligtelse i regnskabet, og
modregnes i takt med, at ydelsen leveres i henhold til ovenstadende kriterier.

5.2.1.4 Praesentation og oplysninger
Reglerne for preesentation af og oplysninger om omsaetningen i regnskabet er forholdsvis begraensede. |
IAS 1 er det beskrevet, at omsaetningen skal praesenteres i en saerskilt post i resultatopggrelsen.”’

Herudover er det i kreevet, at omsaetningen specificeres i hovedgrupperne; salg af varer, levering af
tjenesteydelser, renter, royalties og udbytte. Herudover bgr omsaetningen opdeles i @gvrige relevante
hovedgrupperinger.®

Virksomheden skal i regnskabet endvidere redeggre for den anvendte regnskabspraksis for indregning af
omsaetning i arsregnskabet. *° Beskrivelsen bgr indeholde en redeggrelse for, hvornar virksomheden
mener, at risikoen er overgaet til kgber. Her er det for virksomheder der leverer tjenesteydelser specielt
relevant at redeggre for, hvordan man har opgjort faerdigggrelsesgraden for de endnu ikke faerdiggjorte
ydelser. | tilfeelde, hvor virksomheden szlger flere forskellige typer af varer, hvor der er forskel pa
tidspunktet for indregning, eller for eksempel bade varer og tjenesteydelser, bgr anvendt
regnskabspraksis indeholde en beskrivelse af indregningskriterierne for hver type.

5.2.2 IAS 11 - Entreprisekontrakter
I indledningen til IAS 11 er det anfgrt, at standardens formal er, ” at foreskrive den regnskabsmaessige

30 .
7>, Det er i

behandling af omseaetning og omkostninger i forbindelse med entreprisekontrakter
samme afsnit beskrevet, at entrepriseaktiviteter ofte strakker sig over flere regnskabsar, hvilket
betyder, at et af de vigtigste problemstillinger i forbindelse med den regnskabsmaessige behandling
af entreprisekontrakter er allokering af omsaetning og omkostninger mellem de perioder

entreprisekontrakten straekker sig over.

5.2.2.1 Definitioner

Standarden anvendes for den regnskabsmaessige behandling af entreprisekontrakter, hvor en
entreprisekontrakt defineres som: “en individuelt forhandlet kontrakt om anlaeg, opfgrelse eller
bygning af et aktiv eller flere aktiver, som er nzert forbundne eller indbyrdes afhaengige med hensyn

. . . . . ° 31
til deres design, teknologi og funktion eller deres endelige formal eller anvendelse.”

Det forhold, at kontrakten jeevnfgr det ovenstaende skal vaere individuelt forhandlet, betyder, at
der ikke kan veere tale om en lagervare eller anden form for standardiseret vare. Endvidere kan der
ikke vaere tale om serviceydelser, da disse ydelser er omfattet af IAS 18 som beskrevet ovenfor.

71AS 1 art. 82
2|aAS18art. 35b
»?|aAS18art. 35a
*%1AS 11, indledning
*IAS 11 art. 3
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| IAS 11 art. 4 navnes opfersel af broer, bygninger, deemninger, rgrledninger, veje, skibe og
tunneller som eksempler pa kontrakter, der kan vaere omfattet af den ovenstaende definitionen af
entreprisekontrakter.Herudover er der i standarderne ikke en klar definition af, hvordan der
sondres mellem anvendelse af henholdsvis IAS 18 og IAS 11.

Der er i 2008 udgivet et fortolkningsbidrag, "IFRIC 15, Agreements for the Construction of Real
Estate”, der som navnet antyder, ikke behandler problemstillingen om en kontrakt er omfattet af
IAS 11 eller IAS 18 som helhed, men kun angaende opfgrsel af fast ejendom.

Af IFRIC 15 fremgar det, at der er tale om en entreprisekontrakt, nar kgberen har "mulighed for at
fastlaegge de vaesentligste konstruktionsmaessige elementer af eiendommens design, fgr opfgrelsen
pabegyndes, og/eller bestemme vaesentlige konstruktionsmaessige andringer, efter at opfgrelsen
er pabegyndt (uanset, om kgber udnytter denne mulighed eller ej).”*

Det praeciseres endvidere, at det ikke er tilstraekkeligt, at kgberen har mulighed for at vaelge
imellem nogle pa forhand definerede designs, eller indflydelsen er begraenset forhold, der er af
sekundzer betydning for bygningen som helhed.”® | sadanne tilfelde skal IAS 18 i stedet finde
anvendelse.

Selvom IFRIC 15 kun retter sig mod opfgrsel af fast ejendom, ma det formodes, at de
grundlaeggende principper ovenfor ogsa kan anvendes for gvrige kontrakter, hvor der matte veere
tvivl om, hvorvidt det er IAS 11 eller IAS 18 der finder anvendelse.

Det er forhold til IAS 11 ikke et krav, at ejendomsretten overgar til kgber i takt med, at arbejdes
udfgres — selvom dette vil vaere en hensigtsmaessig praksis i forbindelse med sadanne kontrakter,
og formentlig ogsa ofte er tilfeldet.*

Udover opfgrslen af selve aktivet eller aktiverne omfatter IAS 11 ogsa tjenesteydelser der matte vaere
udfgrt direkte i forbindelse med opfgrsel af aktivet.

For entreprisekontrakter skelnes der imellem to forskellige typer, disse er **:

1. Fastpriskontrakter, hvor entreprengren aftaler en fast pris for den enhed, der skal produceres.
Dog kan der veere aftalt prisreguleringer pa baggrund af de prisen pa de faktiske omkostninger.

2. Kostpris-plus-kontrakter, hvor entreprengren bliver betalt for de medgaede omkostninger plus
en fast avance.

5.2.2.2 Indregning

Hovedreglen er, at nar udfaldet af en entreprisekontrakt kan males palideligt, skal indtaegter og
omkostninger forbundet med kontrakten indregnes i regnskabet. Det er i IAS 11 for henholdsvis
fastpriskontrakter og kostpris-plus-kontrakter opstillet nogle kriterier for, hvornar udfaldet kan males
palideligt.

*2FRIC 15, art. 11

*FRIC 15, art. 12

3* Fedders og Steffensen 2008, s.311
*AS 11, art. 3
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5.2.2.2.1 En eller flere transaktioner?

Pa tilsvarende made som i IAS 18 er der tilfaelde, hvor man ved anvendelse af IAS 11 skal opdele én
transaktion i flere transaktioner. Dette er tilfaeldet, nar entreprengren har afgivet saerskilt tilbud pa
opfersel af flere af de aktiver, der indgar i kontrakten og kunden samtidig har haft mulighed for at kunne
veelge og fravaelge de enkelte aktiver i kontrakten. Endelig er det ogsa et krav for opdeling, at
omsaetningen og omkostningerne for hver enkelt transaktion kan males palideligt.*

Pa samme made indregnes flere transaktioner som én transaktion, nar kontrakterne er forhandlet
samlet, reelt kun udger ét projekt og arbejdet udfgres samlet eller i umiddelbar forlengelse af
hinanden.?’

5.2.2.3 Mailing

Af IAS 11 artikel 25 fremgar det, at entrepriseomsatningen og —omkostningerne indregnes pa baggrund
af kontraktens faerdigggrelsesgrad — altsa efter produktionsmetoden. Det er saledes den omsaetning og
de omkostninger, der svarer til “den afsluttede del af entreprisearbejdet”, der skal indregnes i
regnskabet.

Der er i standarden ikke angivet specielle metoder, der skal anvendes til at opggre
feerdigggrelsesgraden. Det er saledes op til virksomheden at finde en metode, hvormed man palideligt
kan opggre feerdigggrelsesgraden. Overordnet set kan virksomheden valge enten at se pa output eller
input ved opggrelsen af feerdigggrelsesgraden. Med en outputmodel vil vaere en vurdering af stadiet af
det udfgrte arbejde. Denne metode vil naturligt vaere mest anvendelig i tilfelde, hvor der er en direkte
forbindelse mellem det fysiske stadie af arbejdet og den indsats, der skal ydes af entreprengren. Et
eksempel pa dette kunne veere opfgrsel af en vejstraekning eller en rgrledning.

Ved en inputmodel kan udgangspunktet i stedet veere de forbrugte omkostninger set i forhold til de
samlede forventede entrepriseomkostninger. | standarden er de omkostninger, der defineres som
entrepriseomkostninger opdelt i fglgende hovedgrupper:*

1. Omkostninger, der direkte vedrgrer den konkrete entreprisekontrakt.
2. Omkostninger, der er knyttet til entrepriseaktiviteten og kan knyttes til entreprisekontrakten.
3. Andre omkostninger, der ifglge entreprisekontrakten, skal deekkes af kunden.

Med udgangspunkt i kontrakten ma det uden stgrre problemer kunne bestemmes, hvad der indgar i
punkt 3. | IAS 11 artikel 17 og 18 er der givet eksempler pa, hvilke omkostninger, der kan indga i
henholdsvis punkt 1 og 2.

Eksemplerne vedrgrende punkt 1 omfatter omkostninger der er direkte afledt af opfgrslen af det
pageldende aktiv, dette omfatter Ign og materialer til byggeriet, afskrivninger pa anvendte
produktionsanlaeg, skennede omkostninger til garanti samt eventuelle krav fra tredjepart i tilknytning til
byggeriet.

*®1AS 11, art. 8
1AS 11, art. 9
®|AS 11, art. 16

Side 18



Troels Mathiassen Cand.Merc.aud.-studiet, Aalborg Universitet

Revenue from Contracts with Customers - fra regnskabsbrugerens synsvinkel

| forhold til punkt 2 er de naevnte eksempler forsikringsomkostninger samt design og teknisk assistance,
som ikke direkte kan henfgres til en bestemt entreprisekontrakt.

Endelig skal det naevnes at renter, som er direkte afledt af entreprisearbejdet jeevnf@r IAS 23 ogsa indgar
som entrepriseomkostninger.39

I henhold til ovenstaende skal det naturligvis naevnes, at definitionen af de omkostninger, der kan indga
som entrepriseomkostninger er uafhaengig af, om det er andelen af de forbrugte omkostninger, der
anvendes til opggrelse af feerdigggrelsesgraden eller om der anvendes en anden beregning af
feerdigggrelsesgraden.

Safremt entreprengren har indgdet en kontrakt, som ifglge ovenstaende skal indregnes i regnskabet
som en entreprisekontrakt, og entreprengren i kontraktperioden indser, at kontrakten forventes at give
tab, skal hele det forventede tab straks indregnes i regnskabet.”’ | balancen indregnes en hensat
forpligtelse, til daekning af det forventede tab, mens den tilsvarende omkostning indregnes i
resultatopggrelsen.

5.2.2.4 Prasentation og oplysninger

For entreprisekontrakter gaelder det naturligvis ogsa, at omsatningen indregnes som en sarskilt post i
resultatopggrelsen.

| balancen indregnes salgsveaerdien af de igangveerende entreprisekontrakter, fratrukket eventuelle
fakturerede acontobetalinger, i en saerskilt post.

Sa snart en acontobetaling er faktureret til kunden, klassificeres dette som et tilgodehavende fra salg.
Herved kan nettovaerdien af entreprisekontrakten bade veere positiv (nar salgsvaerdien er hgjere end de
fakturerede acontobetalinger) og negativ (nar de fakturerede acontobetalinger er stgrst). |
overensstemmelse med nettoprincippet praesenteres den samlede sum af positive kontrakter som et
aktiv og tilsvarende praesenteres summen af kontrakter med negativ veerdi som en forpligtelse i
entreprengrens balance.*

Herudover skal fglgende oplysninger gives i regnskabet:*

1. Belgbsstgrrelsen af arets samlede entrepriseomsaetning.

2. En redeggrelse for henholdsvis de metoder, der er anvendt til at opggre arets
entrepriseomsatning, og de metoder der er anvendt til at opggre faerdigggrelsesgraden for de
igangveerende arbejder.

Samtidig er det et krav, at der for de "igangveerende arbejder for fremmed regning” der er indregnet i
regnskabet oplyses fplgende:**

39FeddersogSteffensen2008,5.316
“O1AS 11, art. 36

*TIAS 11, art. 42 til 44

*1AS 11, art. 39

*|AS 11, art. 40
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Stgrrelsen af henholdsvis det samlede overskud, og de samlede omkostninger.
Verdien af de modtagne forudbetalinger fra kunder, samt

3. Veardien af acontofakturerede belgb, som tilbageholdes af kunder indtil visse betingelser er
opfyldt.

5.2.3 Behandlingen af udvalgte praktiske problemstillinger

| forbindelse ved indregningen af omsaetning og de dertil hgrende regnskabsposter vil der opsta
forskellige praktiske problemstillinger. De vaesentligste af disse er opstillet her nedenfor sammen med
den vejledning til Igsning af disse problemstillinger, som findes i den nuvaerende regulering.

Problemstilling Lgsning i IAS 18/IAS 11

Skelnen mellem Igbende Tjenesteydelser indregnes

indregning og indregning pa ét Igbende, og IAS 11 anvendes ved

givent tidspunkt. entreprisekontrakter som dog ikke
er helt klart defineret.

Sammensatte kontrakter En kontrakt opdeles og behandles
saerskilt, hvis saerskilt tilbud pa de
forskellige dele, og omkostninger
og omsaetning kan opggres
palideligt for de enkelte dele.
Ingen vejledning til allokering af
vederlaget til de enkelte dele.

Agentforhold Kun en nettoomsaetning
indregnes, hvis der er tale om et
agentforhold (ingen vareforbrug).
Der er dog kun en begraenset
vejledning til, hvornar der er tale
om et agentforhold.

Bill and Hold arrangementer Er ikke direkte behandlet i IAS 11
eller IAS 18. Vejledning ma findes i
kriterierne for indregning af
omsatning i regnskabet.

Udskudt betaling Omsetningen males til
dagsveerdien af det aftalte
vederlag.

Anden betaling end likvider Omsaetningen indregnes til
dagsvaerdien af det aftalte
vederlag.

Loyalitetsprogrammer Ingen reel regulering i IAS 11/IAS
18 udover at omsaetningen skal
males til dagsveerdien. Der findes
dog en vejledning i IFRIC 13.

5.2.4 Opsummering

Den regnskabsmaessige behandling af virksomhedens indtaegter behandles primaert i IAS 18, og som den
primaere undtagelse til denne, behandles entreprisekontrakter i IAS 11.

IAS 18 behandler saledes virksomhedens indregning af indteegter, hvor indtaegter i Begrebsrammen er
defineret som ”stigninger i fremtidige gkonomiske fordele, i form af tilgang eller veerdistigning af aktiver
eller fald i forpligtelser, som medfgrer vaekst i egenkapitalen, bortset fra stigninger ved indskud fra
ejerne”.
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Omsaetning defineres som indtaegter opstaet i forbindelse med transaktioner der angar virksomhedens
primaere aktivitet.

Ifglge 1AS18 skal vaerdien af omsaetningens males til dagsveerdien af det vederlag der modtages for den
leverede vare eller ydelse. Ved bestemmelse af tidspunktet for indregning af omsaetning ifglge IAS 18
skelnes der mellem omsaetning ved salg af varer og ved levering af tjenesteydelser.

Angaende tidspunktet for indregningen af omsaetningen sondres der i standarden mellem salg af varer
og levering af tjenesteydelser.

For salg af varer indregnes omsaetningen ved hjalp af salgsmetoden, altsd som oftest pa tidspunktet for
risikoens overgang.

Ved levering af tjenesteydelser anvendes i stedet produktionsmetoden, hvilket betyder, at omsaetningen
indregnes i takt med at vydelsen udfgres. Der opggres for hver transaktion sdledes en
feerdigggrelsesgrad, til at opggre vaerdien af den andel af ydelsen, som kan indregnes som omsaetning i
regnskabet.

Ved entreprisekontrakter anvendes IAS 11 i stedet for IAS 18. En entreprisekontrakt defineres som en
individuelt forhandlet kontrakt om opfgrsel af en bygning eller et aktiv. Det er som regel aftaler om
opfa@rsel af stgrre anlaegsprojekter, der falder ind under denne definition.

Der skelnes mellem fastpriskontrakter, hvor der er aftalt en fast entreprisesum og kostpris-plus-
kontrakter, hvor betalingen til entreprengren opggres som de medgdede omkostninger plus et aftalt
tilleg.

Omsatningen kan indregnes i regnskabet, nar denne kan males palideligt, og det er sandsynligt, at
gkonomiske fordele i forbindelse med kontrakten vil tilga virksomheden.

Her bestemmes ogsa en faerdigggrelsesgrad som anvendes til at opggre, veerdien af den del af den
samlede entreprisesum som kan indregnes som omsaetning.

| tilfeelde, hvor der forventes et tab pa en kontrakt, skal tabet indregnes sa snart man indser, at
kontrakten ender med at vaere tabsgivende.
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5.3 Exposure Draft 2011/6 - Revenue from Contracts with Customers
| november 2011 blev det reviderede Exposure Draft af “Revenue from Contracts with Customers”
udgivet af IASB.

Standarden vil geelde for alle kontrakter med kunder, og erstatter de nuvaerende IAS 11 og IAS 18, mens
de gvrige standarder, der omhandler gvrige saerlige omsaetningsforhold stadig vil veere geeldende efter
”"Revenue from Contracts with Customers” er blevet indfgrt, disse omfatter IAS 17 om leasingkontrakter
og IFRS 4 om forsikringskontrakter. Herudover vil standarden ikke erstatte de nugaeldende regler i IFRS
9 om kontrakter vedrgrende finansielle instrumenter, ligesom saerlige byttetransaktioner ikke vil veere
omfattet.”

Som naevnt geelder kontrakten som udgangspunkt for alle kontrakter med kunder. | Exposure Draftet
har man defineret en kunde som en enhed, der har indgaet en aftale med den givne virksomhed om at
erhverve varer eller tjenesteydelser, der er et produkt at virksomhedens primaere aktiviteter.*

5.3.1 Hovedprincipperne i den foreslaede standard

| den foresldede standard er det beskrevet, at hovedprincippet er, at en virksomhed skal indregne
omsaetning, der afspejler de varer eller tjenesteydelser, som overfgres til en kunde, til en vaerdi der
svarer til det honorar, virksomheden forventer at modtage for transaktionen.*®

Omsaetning defineres som den indkomst, der stammer fra virksomhedens ordinzere aktiviteter.”

Systematikken i den foresldaende standard opdeler processen bag indregningen af omsaetning i fem
skridt, disse er fglgende:*

1. Identificering af en kontrakt med en kunde.
Identificering af de forskellige delleverancer (performance obligations) virksomheden forpligter
sig til igennem kontrakten.

3. Bestemmelse af det samlede vederlag for transaktionen.
Allokering af transaktionsprisen til de forskellige delleverancer i kontrakten.

5. Indregning af omsaetning, nar en delleverance er gennemfgrt

Den nedenstaende gennemgang af Exposure Draftet, vil tage udgangspunkt i denne opdeling af
processen bag indregningen af indtaegter.

5.3.2 Identificering af kontrakt med en kunde
Naturligt nok er fgrste skridt i den foreslaede standard, at virksomhedens skal identificere den eller de
kontrakter der er indgaet om levering af varer eller tjenesteydelser med kunden.

% |ASB: “Revenue from Contracts with Customers”, art. 9

% |ASB: “Revenue from Contracts with Customers”, art. 10

“6 |ASB: “Revenue from Contracts with Customers”, IN9

*” |ASB: ”Revenue from Contracts with Customers”, Appendix A
“8 |ASB: “Revenue from Contracts with Customers”, IN10
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En kontrakt er her defineret som en aftale, der skaber rettigheder og forpligtelser, som kan handhaves.
Kontrakten kan vaere indgaet savel skrift som mundtligt eller pa anden made vaere skabt pa baggrund af
virksomhedens eller branchens sadvanlige forretningspraksis.”’ Eksempelvis i detailhandlen m& man
formode, at der ikke altid findes en klar mundtlig eller skriftlig aftale om handlen, men blot via
aktgrernes handlemade ma man alligevel formode, at der er indgaet en kontrakt, som lever op til denne
definition.

Fglgende kriterier skal veere opfyldt, fgr der er tale om en kontrakt:

- Kontrakten har en forretningsmaessig substans.

- Begge parter har godkendt kontrakten og er forpligtet pa baggrund af den.
- Det star klart, hvad salger er forpligtet til at levere, og

- Betingelserne i forhold til betaling kan identificeres.

Herudover skal det naevnes, at der ikke er tale om en kontrakt, hvis begge parterne har ret til at ophaeve
kontrakten fgr der er leveret vare/tjenesteydelse eller en betaling er overfgrt, uden modparten skal
kompenseres for ophaevelsen.® | Exposure Draftet er det udtrykkeligt anfgrt, at det er “hver” part, der
skal have ret til at ophaeve kontrakten, hvilket ma betyde, at hvis blot én af parterne ikke har ret til at
ophaeve kontrakten uden at vaere forpligtet til at kompensere modparten, er der tale om en kontrakt.

Som udgangspunkt skal kontrakter altid behandles individuelt, dog skal en rakke ens kontrakter set
samlet, hvis en af fglgende er opfyldt:>!

- Kontakterne er forhandlet samlet,

- Kontrakterne er indbyrdes afhangige hvad angar betalingernes stgrrelse, eller

- Devarer eller tjenesteydelser der indgar i kontrakterne ses om én delleverance jeevnfgr punkt 2 i de
fem skridt i indtaegtsbehandlingen.

Herudover har virksomheden mulighed for at behandle et antal ens kontrakter samlet, safremt dette
ikke vil resultere i et veesentligt andet udfald end at behandle kontrakterne seerskilt.”> Denne
bestemmelse ma formodes at vaere indfgrt af praktiske arsager, da en saerskilt behandling af kontrakter
for virksomheder med et meget stort antal sma kontrakter, vil vaere meget administrativt tungt.

Specielt i stgrre kontrakter ma det formodes at vaere normalt, at der i Igbet af kontraktperioden kan
forekomme andringer til den indgdede aftale. | sadanne tilfaelde er det udelukkende den oprindelige
kontrakt der er geeldende i forhold til indregningen indtil begge parter har godkendt andringen. Man
opdeler andringerne i henholdsvis @ndringer til prisen eller sendringer varen/tjenesteydelsen (eller
eventuelt begge dele).”

“9 |ASB: “Revenue from Contracts with Customers”, art. 13
% |ASB: ”Revenue from Contracts with Customers”, art. 15
>1 |ASB: ”Revenue from Contracts with Customers”, art. 17
32 | ASB: ”Revenue from Contracts with Customers”, art. 6

>3 |ASB: ”Revenue from Contracts with Customers”, art. 18
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Det fgrste krav, der skal veere opfyldt, for der er tale om en ny kontrakt, er, at den vare eller
tjenesteydelse der skal leveres vil vaere en szerskilt delleverance jeevnfgr definitionen af disse nedenfor.
Herudover skal prisen for den tilfgjede vare eller tjenesteydelse afspejle virksomhedens salgspris, hvis
varen eller tjenesteydelsen blev solgt udenfor den allerede indgaede kontrakt. Salgsprisen skal reguleres
for eventuelle specielle forhold for den pagaldende kontrakt, fgr man sammenligner med en
markedspris for varen eller tjenesteydelsen. Som eksempel gives der eventuelt sparede
salgsomkostninger, som spares ved, at den oprindelige kontrakt allerede er indgaet.>

Nar der ikke er tale om, at andringen til kontrakten medfgrer at, at der er tale om en ny kontrakt,
opdeler man i forslaget til standarden de mulige scenarier i forskellige grupper:>

Den fgrste af disse, er det tilfelde, hvor den del af kontrakten der skal opfyldes efter aendringen bestar
af varer eller tjenesteydelser, som adskiller sig fra det, der hidtil er lavet. Her skal man fordele den
omsaetning, der endnu ikke er indregnet, pa alle de resterende delleverancer.

Den naeste gruppe er situationer, hvor alle varer og tjenesteydelser kan henfgres til én af de g@vrige
definerede delleverancer i kontrakten. Her opdateres prisen pa denne kontrakt, og behandler
kontrakten som om, at aendringen har vaeret en del af kontrakten fra starten af, hvilket betyder, at der
ma laves en revurdering af feerdigggrelsesgraden.

Den sidste mulighed er, at a&ndringen til kontrakten er en kombination af de to ovenstaende grupper.
Her skal virksomheden allokere den del af omsaetningen, der endnu ikke er indregnet, til de resterende
delleverancer i den samlede kontrakt.

Det skal i denne forbindelse bemaerkes, at det er anfgrt, at man bgr veelge det af de ovenstdende
scenarier der passer bedst pa den faktiske situation.

5.3.3 Identificering af de forskellige delleverancer i kontrakten
| Exposure Draftet definerer man en delleverance (performance obligation) som “et Igfte i en kontrakt

med en kunde, om at levere en vare eller tjenesteydelse”®

. Samtidig understreges det, at en
delleverance ikke omfatter aktiviteter virksomheden skal udfgre for at opfylde kontrakten, som ikke
direkte er en levering af en vare eller en tjenesteydelse til kunden. Som eksempel pa aktiviteter der ikke

kan veere delleverance navnes de administrative opgaver i forbindelse med at udforme en kontrakt.

Der er i forslaget til standarden givet en raekke eksempler pa, hvad der kan defineres som en vare eller
tjenesteydelser:*’

- Varer produceret med henblik pa salg

- Varer indkgbt med henblik pa videreslag

- Sgrge for, at en tredjepart leverer en vare eller tjenesteydelse til kunden (agentforhold)
- Atstatil radighed til at levere en vare elle tjenesteydelse

- Konstruering af en aktiv pa vegne af en kunde

- Opna licens eller ret til at benytte et immaterielt aktiv

>* |ASB: “Revenue from Contracts with Customers”, art. 21
>> |ASB: ”“Revenue from Contracts with Customers”, art. 22
% |ASB: ”Revenue from Contracts with Customers”, art. 24
> |ASB: ”Revenue from Contracts with Customers”, art. 26
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- Opnarettil at kgbe en vare eller tjenesteydelse
- Udfgrsel af opgaver for en kunde pa baggrund af en kontrakt.

Det skal bemaerkes, at ovenstaende er ikke en udtgmmende liste.

Nar de forskellige varer og tjenesteydelser i kontrakten er defineret, skal det bestemmes, om disse
alene udggr en delleverance, eller hvilke der sammen udggr én delleverance. Det kan sagtens vaere
tilfaeldet, at en kontrakt kun indeholder én samlet leverance. Safremt en vare eller tjenesteydelse
adskiller sig fra de @vrige varer eller tjenesteydelser i kontrakten er der tale om en saerskilt
delleverance.®

| Exposure Draftet er det defineret, at en vare eller tjenesteydelse ’adskiller sig’, fra andre varer eller
tjenesteydelser nar: >

- Det er normalt, at virksomheden szlger denne alene,

- Kgberen kan anvende varen eller tjenesteydelsen alene eller sammen med ‘ressourcer’ der allerede
er til radighed, og

- Leveringen eller leveringsmgnsteret er ikke sammenfaldende med leveringen af de @vrige varer
eller tjenesteydelser i kontrakten.

Herudover kan en vare eller tjenesteydelse ikke anses for vaerende saerskilt, nar den kan betragtes som
en del af gruppe varer eller tjenesteydelser og varerne eller tjenesteydelserne i denne gruppe anses for
veerende afhaengige af hinanden og leveringen til kunden medfgrer et vaesentligt arbejde med at
integrere disse, samtidig med, at gruppen er specielt tilpasset til netop denne kontrakt.*

Kan en vare eller tjenesteydelse ikke betragtes som vaerende en delleverance alene, grupperes denne
med gvrige varer og tjenesteydelser i kontrakten, indtil gruppen opfylder kravene ovenfor.

5.3.4 Bestemmelse af det samlede vederlag for transaktionen

Modellens nzeste skridt, er at bestemme det vederlag, som kunden skal betale for de varer og/eller
tjenesteydelser, der indgar i kontrakten. Definitionen pa denne er ”det belgb, som virksomheden
forventer at modtage, som betaling for de varer eller tjenesteydelser, der skal leveres ifglge

761

kontrakten””". Herfra skal traekkes eventuelle belgb, som er opkraevet pa vegne af en tredjemand.

5.3.4.1 Variabel pris
| kontrakten kan der veere forhold, der betyder, at vederlaget for varerne eller tjenesteydelserne

variabelt. Dette kan for eksempel skyldes rabatter eller bonusaftaler. Nar vederlaget i kontrakten er
variabel, skal virksomheden estimere det forventede samlede vederlag for kontrakten. Dette estimat
skal opdateres ved hver rapporteringsdato.®

>8 |ASB: ”“Revenue from Contracts with Customers”, art. 27
> |ASB: ”Revenue from Contracts with Customers”, art. 28 og 30
% | ASB: ”Revenue from Contracts with Customers”, art. 29
®1 |ASB: ”Revenue from Contracts with Customers”, art. 50
%2 |ASB: ”Revenue from Contracts with Customers”, art. 54
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Til estimering af den forventede omsatning, er der opstillet to forskellige metoder:

Den f@grste metode er, at man definerer de forskellige, mest sandsynlige udfald kontrakten kan
afstedkomme med hensyn til vederlaget for transaktionerne. Herefter vurderes sandsynligheden for de
forskellige udfald. Det estimerede vederlag, er sdledes det vejede gennemsnit af de forskellige udfald. |
forslaget til standarden anbefales denne metode, hvis virksomheden har mange relativt ens kontrakter.

Den anden metode er, at man anvender det mest sandsynlige udfald af kontrakten, som estimatet pa
. 63
prisen.

Ved valg af metode, skal virksomheden anvende samme metode i hele kontraktens ”levetid”.

5.3.4.2 Timing af betalingen

I nogle tilfaelde, kan der vaere vaesentlig forskel pa tidspunktet for levering af ydelsen og tidspunktet for
modtagelse af vederlaget. Der kan her bade veere tale om, at kunden betaler forud, hvilket svarer til, at
kunden yder finansiering til seelgeren, mens der ogsa kan vaere tale om, at salgeren finansierer kundens
kob, ved at give en kredit pa betalingen. | disse tilfaelde er kravet i forslaget til standarden, at vederlaget
skal omregnes, sa det svarer til en kontantpris pa leveringstidspunktet.®

Det skal saledes vurderes, om forskellen i timingen mellem leveringen og betalingen betyder, at
finansieringselementet er vaesentligt for kontrakten. Det fgrste element, der indgar i denne vurdering,
er naturligvis hvor lang tid, der er mellem levering og betaling. Herudover skal det overvejes, om den
aftalte pris havde varet vaesentligt anderledes, hvis tidsforskellen ikke havde eksisteret, og endelig
forskellen mellem en eventuelt aftalt rente og markedsrenten i den givne periode.

Det er dog anfgrt, at vederlaget ikke skal omregnes safremt tidsforskellen mellem levering og betaling er
mindre end et &r.*”

Ved tilbagediskontering af vederlaget, skal en rente, der svarer til en rente, der ellers ville have veaeret
anvendt ved lanetransaktioner mellem salger og kgber, anvendes.®

Som omsaetning indregnes sdledes nutidsvaerdien af de forventede betalinger, mens den rente der er
beregnes indregnes som renteindtagter, fordelt over finansieringsperioden.

5.3.4.3 Ikke-kontant vederlag

| tilfelde, hvor betalingen i erlaegges i kontanter, men varer/tjenesteydelser eller anden ikke-kontant
form, skal der naturligvis ogsa opggdres en veerdi af vederlaget. Som udgangspunkt opggres dette til
markedsprisen pa den modtagne vare eller tjenesteydelse. Der er i forslaget til standarden ikke
specifikke vejledninger til, hvordan markedsvaerdien opggres, det ma saledes formodes, at IFRS 13 (Fair
Value Measurement) finder anvendelse her.

Kan man ikke pa palidelig vis opggre markedsveerdien af vederlaget, skal man i stedet benytte en
estimeret salgspris pa den vare eller tjenesteydelse som szlger leverer i forbindelse med kontrakten.®’

%3 |ASB: ”Revenue from Contracts with Customers”, art. 55
% |ASB: “Revenue from Contracts with Customers”, art. 58
% |ASB: ”Revenue from Contracts with Customers”, art. 60
% |ASB: ”Revenue from Contracts with Customers”, art. 61
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5.3.5 Allokering af den samlede transaktionspris til de forskellige delleverancer i
kontrakten

Nar den samlede pris for transaktionen er bestemt, skal denne fordeles pa de delleverancer kontrakten
indeholder. Fordelingen skal modsvare den del af prisen som virksomheden far som betaling for de
enkelte delleverancer.®®

Hovedregelen er her, at virksomheden skal opggre, en selvstaendig pris for hver af delleverancerne i
kontrakten. Herved forstds den pris som virksomheden kunne opna ved at levere varen eller
tjenesteydelsen uden de gvrige bestanddele af kontrakten.

Ifglge Exposure Draftet er den bedste made at opggre selvstaendig pris for den enkelte delleverance,
normalt en sammenligning med virksomhedens honorar for en tilsvarende leverance under lignende
omstaendigheder.®

Safremt det ikke er muligt at hente en selvstandig pris for varen fra salg af en tilsvarende vare, skal
virksomheden i stedet estimere denne. Her skal man tage alle kendte forhold, som kan have betydning
for prisen i betragtning og bruge samme metode til estimering af prisen under omstaendigheder der
ligner hinanden. Forslaget til standarden giver fglgende eksempler pa metoder, der kan anvendes til
estimering af den selvstaendige pris for delleverancen:”

1. Den fgrste metode er en justeret markedsvurdering. Her ma virksomheden finde en pris pa
lignende produkter og omstaendigheder og regulere for specielle forhold eksempelvis ved den
konkrete salgssituation eller det konkrete produkt.

2. Den anden metode er omkostning plus margin. Her opggres de forventede samlede
omkostninger ved delleverancen, og der tillegges en, for virksomheden og situationen,
passende avance.

3. Residualmetoden, denne benyttes safremt en salgspris ikke kan opggres palideligt pa anden
made. Her opggres den selvstandige pris, som forskellen mellem det opgjorte pris pa de gvrige
delleverancer i kontrakten og kontraktsummen.

Herefter skal virksomheden, pa baggrund af de opgjorte priser, fordele den samlede transaktionspris
pro rata mellem de forskellige delleverancer.

Allokeringen af det samlede vederlag pa baggrund af den selvstaendige salgspris for produkterne kan
illustreres som nedenfor. | forhold til residualmetoden forudsezettes det, at der ikke kan opggres en pris
for delleverance D. Det samlede vederlag er 1.000 kr.:

%7 |ASB: ”Revenue from Contracts with Customers”, art. 63
% |ASB: ”Revenue from Contracts with Customers”, art. 70
% |ASB: ”Revenue from Contracts with Customers”, art. 72
7% | ASB: ”Revenue from Contracts with Customers”, art. 73
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Selvstendig  Andel i Allokeret Resudial-

salgspris  procent vederlag metode

Delleverance A 500,00 kr. 43 % 434,80 kr. 500,00 kr.
Delleverance B 200,00 kr. 17 % 173,90 kr. 200,00 kr.
Delleverance C 150,00 kr. 13% 130,40 kr. 150,00 kr.
Delleverance D 300,00 kr. 26 % 260,90 kr. 150,00 kr.
Total 1.150,00 kr. 100% 1.000,00 kr.  1.000,00 kr.

En eventuelt afgivet rabat i forhold til summen af de opgjorte priser, skal saledes fordeles relativt
mellem vaerdierne pa baggrund af netop de opgjorte priser.”* Safremt det er benlyst, at rabatten bgr
henfgres til én (eller flere) af delleverancerne i stedet for en pro rata fordeling, skal virksomheden ggre
dette, under betingelse af, at normalt for virksomheden at szlge alle de forskellige delleverancer i
kontrakten enkeltvis.”?

I nogle tilfeelde kan en del af det aftalte vederlag veere betinget af fremtidige begivenheder. Den variable
del af vederlaget, fordeles som udgangspunkt pa samme made som beskrevet ovenfor. Dog skal den del
af vederlaget, der er afhaengigt af fremtidige begivenheder, alene henfgres til én eller flere
delleverancer, hvis fglgende to kriterier begge er opfyldt for den eller de givne delleverancer:”

1. Det, der afggr hvorvidt betingelsen for det betingede vederlag er opfyldt, kan alene henfgres til
den eller de givne delleverancer.

2. Det, at den betingede del af vederlaget henfgres til én eller flere delleverancer, stemmer
overens med princippet om, at den del af vederlaget, der henfgres til de enkelte delleverancer,
svarer til en reel salgspris for den enkelte delleverance.

Udover en eventuelt aftalt variabel pris, kan den samlede transaktionspris ogsa eendre sig i Igbet af
kontraktperioden, eksempelvis hvis nogle ydre omstendigheder omkring kontrakten og det aftalte
arbejde aendre sig, eller hvis man efter aftalens indgédelse aendrer pa arten eller omfanget af det, der skal
leveres. Sadanne generelle zndringer i den samlede transaktionspris skal fordeles mellem
delleverancerne pa samme made som den oprindelige pris blev fordelt mellem de forskellige
delleverancer i kontrakten. Dog skal en a&ndring i den samlede pris henfgres til blot én eller nogle af
delleverancerne i kontrakten safremt de opfylder de samme betingelser som beskrevet angaende

variabelt vederlag.”*

5.3.6 Indregning af omsaetning, nar en delleverance er gennemfgrt

Virksomheden skal indregne omsaetning pa det tidspunkt, hvor en defineret levering er gennemfgrt —
altsa ved at levere en vare eller en tjenesteydelse. Her galder det, at der er sket levering, nar kunden
har kontrol over aktivet.”” Ved kontrol forstas ifglge forslaget til standarden, at kunden har rettet til
bade at styre brugen af aktivet og opna alle andre vaesentlige fordele ved aktivet. Herudover, er det

1 |ASB: ”Revenue from Contracts with Customers”, art. 74
72 | ASB: ”Revenue from Contracts with Customers”, art. 75
73 |ASB: ”Revenue from Contracts with Customers”, art. 76
7% |ASB: ”Revenue from Contracts with Customers”, art. 77 til 80
7> |ASB: ”Revenue from Contracts with Customers”, art. 31
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angivet, at kontrol ogsa omfatter retten til at afskaere andre fra at styre brugen og opna gvrige fordele
fra aktivet. Ved "fordele fra aktivet” forstas de potentielle cash flow som aktivet skaber eller medvirker
til at skabe.”

| forbindelse med vurdering af, om varen eller ydelsen er overfgrt til kunden, skal eventuelle
tilbagekpbsaftaler tages med i betragtning.

Overfgrslen af varen eller tjenesteydelsen til kunden kan i forhold til standarden enten ske pa ét
tidspunkt eller over tid, hvilket er de to mader hvorpa indteegten kan indregnes. For hver af de
delleverancer der er defineret i kontrakten, skal virksomheden vurdere, om der er tale om enten
levering pa ét bestemt tidspunkt, eller om der er tale om levering over tid.”’

| forslaget til standarden, er der opstillet to kriterier for, hvor hvornar en levering foretages over tid. Af
de to kriterier, skal mindst et af disse vaere opfyldt for, at indregningen af indtaegter kan foretages
overtid i stedet for pa ét bestemt tidspunkt.

Kriterierne er fglgende:”®

1) Virksomheden fremstiller eller forbedrer et aktiv, som kunden har kontrollen over under
fremstillingen eller forbedringen.

2) Der er ikke tale om, at virksomheden fremstiller et aktiv, som kan seelges til en anden kunde,
end den som den pagasldende kontrakt er indgaet med, samtidig med, at mindst ét af de tre
felgende kriterier er opfyldt:

a) Kunden modtager og forbruger virksomhedens delleverancer i takt med, at disse
udfgres.

b) En anden leverandgr ville ikke skulle gentage de vaesentligste dele af det arbejde som
allerede er udfgrt, hvis denne skulle feerdigggre arbejdet. Her skal det forudsaettes, at
den leverandgr, der skulle overtage arbejdet, ikke har aktiver til radighed, som den
faktiske leverandgr tidligere selv har haft kontrol over i forbindelse med
fremstillingen. Samtidig skal der ses bort fra eventuelle praktiske eller
kontraktmaessige barrierer for, at en anden virksomhed skulle kunne overtage
kontrakten.

c) Virksomheden har ret til at modtage betaling for alt det arbejde der allerede er udfgrt
samtidig med, man forventer at fuldfgre kontrakten. Det er dog ikke et krav, at der er
en aftale om betalingens stgrrelse, blot at virksomheden har ret til at blive honoreret
for det allerede udfgrte arbejde. Betalingen skal have karakter af at modsvare en
salgspris for det udfgrte arbejde (altsa en kostpris tillagt en rimelig profit), i hgjere
grad end blot at veere en kompensation for de af virksomheden afholdte
omkostninger.

7% |ASB: ”Revenue from Contracts with Customers”, art. 32
7 |ASB: ”Revenue from Contracts with Customers”, art. 34
78 |ASB: ”Revenue from Contracts with Customers”, art. 35
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Vurderingen af om der er tale om et aktiv, som ikke kan saelges til en anden, end den kunde kontrakten
er indgdet med, skal ske pa tidspunktet for indgaelse af kontrakten. Bdde eventuelle kontraktmaessige
og praktiske forhindringer i salg til en anden kunde skal tages i betragtning ved denne vurdering. Det
gives som eksempel, at et aktiv — i standardens forstand — vil kunne salges til en anden kunde, hvis
aktivet i hgj grad kan erstattes af et andet aktiv, som man vil kunne overdrage til kunden uden det er i
modstrid med kontrakten, og uden at det medfgrer vaesentlige omkostninger som ellers ikke skulle
afholdes for at opfylde kontrakten. Omvendt vil et aktivt — i standardens forstand — ikke kunne
overdrages til en anden kunde, safremt det vil vaere i strid med kontrakten eller hvis det vil medfgre
vaesentlige omkostninger til @ndring af aktivet.”

5.3.6.1 Indregning over tid

Nar det er fastslaet, at et aktiv anses for veerende leveret til kunden over tid, skal virksomheden finde en
made, hvorpa man kan male faerdigggrelsesgraden. Udgangspunktet er, at virksomheden skal finde den
made, der bedst beskriver den gradvise overfgrsel varer eller tjenesteydelser til kunden. Metoden til
opgerelse af faerdigggrelsesgraden skal fastsaettes for hver delleverance i kontrakten, og det vil saledes i
nogle tilfeelde veere ngdvendigt at anvende forskellige metoder til de forskellige delleverancer i samme
kontrakt.®

Overordnet beskriver udkastet til standarden henholdsvis output- og inputmetoder til opggrelse af
feerdigggrelsesgraden. De to forskellige typer af metoder beskrives saledes:

- Outputmetoder maler omsaetningen direkte pa baggrund af en opggrelse af vaerdien af de varer
eller tjenesteydelser der leveres til kunden. | sagens natur vil denne metode veere i
overensstemmelse med princippet om, en direkte sammenhang mellem indtaegtsindregningen
og overfgrslen af varer eller tjenesteydelser til kunden. Ulempen er dog, at det ofte kan veere
vanskeligt, at male mangden eller vaerdien af de varer eller tjenesteydelser der overfgres til
kunden.®

- Inputmetoder maler omsaetningen pa baggrund af de ressourcer der er lagt i produktionen eller
arbejdet. Faerdigggrelsesgraden vil saledes veere den andel af ressourcer der er lagt i
produktionen eller arbejdet i forhold til det samlede forventede ressourceforbrug. Fordelen er
at ressourceforbruget er relativt let at male, mens ulempen derimod er, at der ikke ngdvendigvis
er en direkte sammenhzeng mellem ressourceforbruget og overfgrslen af varer eller
tienesteydelser til kunden.®

Ved anvendelse af en inputbaseret metode, skal virksomheden tage hgjde for situationer, hvor kunden
overtager kontrollen over nogle delkomponenter vaesentligt tidligere, end virksomheden leverer de
tjenesteydelser, der er forbundet med delkomponenterne. | tilfeelde hvor disse komponenter udggr en
vaesentlig del af den samlede delleverance og virksomheden principielt optraader som agent i forhold til

7% | ASB: ”Revenue from Contracts with Customers”, art. 36

8 | ASB: ”Revenue from Contracts with Customers”, art. 38 til 40
81 | ASB: ”Revenue from Contracts with Customers”, art. 41 til 43
8 |ASB: “Revenue from Contracts with Customers”, art. 44 og 45
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salget af disse komponenter, kan virksomheden kun indregne en omsaetning svarende til den faktiske

kostpris af disse komponenter, indtil de har udfgrt de tjenesteydelser, der knytter sig her til.*

Safremt virksomheden ikke er i stand til at male feerdigggrelsesgraden palideligt, kan den ikke benytte
den Igbende indregningsmetode. Der indregnes saledes ikke indtegter for den pageeldende
delleverance, fgr virksomheden enten er i stand til at male feerdigggrelsesgraden eller varen alternativt
er fuldt leveret.®

5.3.6.2 Indregning pa ét givent tidspunkt

Safremt de fgrnaevnte kriterier for at kunne indregne indtaegten over tid ikke er opflydt, anses hele
delleverancen at veaere udfgrt pa én gang. Indtaegten indregnes saledes i stedet pa det tidspunkt, hvor
den endelige kontrol af aktivet er overgaet til kunden jeevnfgr definitionen af kontrol ovenfor.
Herudover skal virksomheden overveje gvrige indikatorer pa, at kontrollen over aktivet er overgaet til
kunden. Som eksempler pa indikationer p3, at kontrollen er overdraget til kunden, gives der fglgende:*

- Virksomheden har opnaet ret til at modtage vederlag for aktivet.

- Kunden har faet den juridiske ret til at rade over aktivet.

- Aktivet er fysisk overdraget til kunden.

- Kunden har overtaget de vaesentlige risici og fordele forbundet med aktivet.
- Kunden har godkendt aktivets "tilstand”, og dermed det udfgrte arbejde.

Listen ovenfor er naturligvis ikke udtgmmende og at et af ovenstaende kriterier er opfyldt betyder
heller ikke ngdvendigvis, at kontrollen er overgaet til kunden.

5.3.6.3 Tabsgivende delleverancer

For delleverancer, der indregnes over tid og kontraktperioden er laengere end et ar, hvor virksomheden
forventer at delleverancen bliver tabsgivende for virksomheden, skal der indregnes en forpligtelse og en
omkostning svarende til det forventede tab.®

En delleverance anses for veerende tabsgivende, safremt de lavest mulige omkostninger ved at afslutte
delleverancen er hgjere end den del af vederlaget, der er allokeret til delleverancen.®’

Pa statusdagen skal virksomheden opdatere vurderingen af, hvorvidt delleverancerne er tabsgivende. En
eventuel &endring i st@rrelsen pa det forventede tab, indregnes som en omkostning eller en reduktion af
omkostningerne.®

Det skal her understreges, at det ikke er kontrakten som helhed der skal vurdere at veere tabsgivende,
men blot den enkelte delleverance, for der pa den enkelte delleverance skal indregnes et tab.

8 |ASB: ”Revenue from Contracts with Customers”, art. 46
8 |ASB: “Revenue from Contracts with Customers”, art. 47
& |ASB: “Revenue from Contracts with Customers”, art. 37
8 |ASB: ”Revenue from Contracts with Customers”, art. 86
8 |ASB: ”Revenue from Contracts with Customers”, art. 87
8 |ASB: ”Revenue from Contracts with Customers”, art. 88
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| tilfelde hvor virksomheden ikke palideligt kan opggre, hvorvidt en delleverance bliver tabsgivende, kan
der kun indregnes en omsaetning svarende til de afholdte omkostninger, som virksomheden vurderer at
fa deekket.®

5.3.6.4 Indregning i balancen

Den grundlaeggende opfattelse i forslaget til standarden er, at nar én af kontraktens parter har "ydet” er
der, hos den (i kontrakten) seelgende virksomhed skabt enten en forpligtelse, et tilgodehavende eller et
igangvarende arbejde, som skal indregnes i balancen.”

En forpligtelse er skabt, nar kunden har foretaget en forudbetaling. Et tilgodehavende indregnes, nar
virksomheden har overfgrt kontrol over en vare eller et tjenesteydelse til kunden, fgr denne har betalt
for dette. Aktivet klassificeres som et tilgodehavende, nar overfgrslen af kontrol udlgser en ubetinget
ret til betaling, mens det klassificeres som et igangveerende arbejde, nar retten til betaling stadig er
betinget.”

En forpligtelse, der er indregnet som fglge af et forventet tab i forbindelse med en kontrakt, skal
indregnes szerskilt, og altsa ikke sammen med eventuelle forudbetalinger fra kunder.*

5.3.7 Kontraktomkostninger

De omkostninger virksomheden afholder i forbindelse med at fuldfgre kontrakten skal, indregnes som et
aktiv — altsa et igangvaerende arbejde, medmindre disse behandles szerskilt i en anden IFRS. | forslaget til
standarden gives der som eksempler pa dette IAS2 om lager samt IAS 16 og 38 om materielle og
immaterielle anlaegsaktiver. Omkostninger der er afholdt i forbindelse med at fuldfgre en kontrakt, skal
leve op til fglgende krav:™

- Omkostningerne relaterer sig direkte til en bestemt kontrakt — eller en bestemt fremtidig
kontrakt.

- Ombkostningerne har til formal at generere eller forbedre ressourcer for virksomheden, der skal
bruges til at fuldfgre kontrakten.

- Virksomheden forventer at fa omkostningerne daekket i forbindelse med denne kontrakt.

Der er i udkastet til standarden givet en reekke eksempler pa, hvilke omkostninger der relaterer sig
direkte til en kontrakt. Her kan naevnes Ign for arbejde til at servicere kunden, materialeforbrug til
produktionen, allokerede omkostninger, der relaterer sig direkte til kontrakten, omkostninger der skal
betales af kunden og endelig omkostninger, der kun er afholdt fordi virksomheden har indgaet den
givne kontrakt. Samtidig kan generelle og administrative omkostninger, omkostninger i forbindelse med
spild samt omkostninger der vedrgrer allerede foretagne delleverancer ikke aktiveres. **

8 | ASB: ”Revenue from Contracts with Customers”, art. 48

% | ASB: ”Revenue from Contracts with Customers”, art. 104

%1 | ASB: ”Revenue from Contracts with Customers”, art. 105 og 106
%2 | ASB: ”Revenue from Contracts with Customers”, art. 108

% |ASB: ”“Revenue from Contracts with Customers”, art. 91

" |ASB: “Revenue from Contracts with Customers”, art. 92 og 93
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Udover de sadvanlige kontraktomkostninger skal virksomheden ogsa aktivere omkostninger, der er
afholdt i forbindelse med at indga en kontrakt, safremt virksomheden forvente at kunne indtjene disse
via kontrakten. Det er et krav, at disse omkostninger kun er afholdt, fordi der er indgaet en kontrakt,
eller er omkostninger som virksomheden kan fa daekket af kunden, selvom det ikke ender med, at der
bliver indgaet en kontrakt.”

| forlengelse af ovenstaende redeggrelse for tabsgivende kontrakter, skal virksomheden udfgre en
nedskrivningstest af disse aktiver. Safremt det samlede aktiverede belgb overstiger det belgb
virksomheden er berettiget til som vederlag for den pagaldende vare eller tjenesteydelse fratrukket de
omkostninger, der forventes at skulle bruges til at feerdigggre varen eller tjenesteydelsen.”®

5.3.8 Regulering af seerlige situationer

| appendiks B til Exposure Draftet er der udformet en vejledning til brug for den regnskabsmaessige
behandling af nogle seerlige situationer omkring indregningen af omsatning og de tilhgrende
balanceposter. De vaesentligste af disse gennemgas kort her nedenfor.

5.3.8.1 Salg med returret

| situationer hvor kunden har en ret til at returnere ét eller flere af de solgte produkter mod af fa hele
eller en del af transaktionsprisen refunderet, skal virksomheden tage hgjde for dette ved indregningen.
Virksomheden skal kun indregne den del af omsaetningen de med rimelighed kan pasta at veere sikker pa
at have faet ret til, under hensyn til den sandsynlige maengde der returneres. | stedet indregnes der en
forpligtelse svarende til den forventede returmaengde, og et tilgodehavende der svarer til kostprisen af
de returnerede varer, fratrukket omkostninger ved returneringen, mens vareforbruget reguleres
tilsvarende.”’

5.3.8.2 Garantiordninger

Hvis der er tale om, at kunden kan tilkgbe en saerlig garanti for den leverede vare eller tjenesteydelse, er
der tale om en seaerskilt delleverance som beskrevet tidligere, hvortil virksomheden skal allokere en del
af den samlede transaktionspris. | tilfeelde hvor garantien ikke er noget kunden tilkgber, skal den
indregnes i overensstemmelse med IAS 37. Til vurdering af, om der er tale om en tilkgbsgaranti eller en
"obligatorisk” garanti, skal det tages i betragtning, om garantien er lovbestemt, l&engden af garantien —
lang garantiperiode tyder pa tilkgb og endelig de opgaver, virksomheden skal udfgre, for at leve op til de
specifikationer, kunden forventer produktet har.*®

5.3.8.3 Agentforhold

| tilfeelde, hvor virksomheden blot optreeder som en mellemmand, kan den kun indregne hele
omsaetningen og vareforbruget, hvis den i forbindelse med transaktionen har haft kontrollen over de
varer der szlges videre. Har virksomheden ikke haft kontrollen over varerne indregnes kun en
omszaetning svarende til en agentprovision for salget, det vil altsa sige at fortjenesten i stedet indregnes
som et nettobelgb.

% |ASB: ”Revenue from Contracts with Customers”, art. 94 til 97

% |ASB: ”Revenue from Contracts with Customers”, art. 100 til 103

%7 | ASB: ”Revenue from Contracts with Customers”, appendix B, BG2 til BG9

% |ASB: “Revenue from Contracts with Customers”, appendix B, BG10 til BG15
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Som forhold der kan indikere, at der er tale om et agentforhold naevnes, at leverandgren er ansvarlig for
kontraktopfyldelsen, virksomheden har pa intet tidspunkt lagerrisikoen eller kreditrisikoen, samt
virksomheden kan ikke pavirketransaktionsprisen, hvorved fortjenesten far karakter af en provision.”

5.3.8.4 Kundens ret til gvrige varer eller tjenesteydelser

Appendikset indeholder ligeledes en vejledning i tilfaelde, hvor kontrakten om levering af varer eller
tjenesteydelser giver kunden en fordelagtig ret til andre varer eller tjenesteydelser. Hovedregelen er
her, at safremt der er tale om en vaesentlig fordel for kunden, og kunden ikke ville opna denne uden at
indga kontrakten, skal denne indregnes som en seerskilt delleverance.'®

5.3.8.5 Tilbagekpbsklausuler

Exposure Draftet behandler to forskellige slags tilbagekgbsklausuler; den ene, hvor virksomheden kan
vaelge at tilbagekpbe eller hvor det er aftalt, at virksomheden pa et givent tidspunkt skal kgbe tilbage.
Den anden situation er, at kunden har en ret til at tilbagelevere.

Hvis virksomheden har en ubetinget ret eller pligt til at tilbagekgbe, anses kunden ikke for at have
overtaget kontrollen over varen. Transaktionen indregnes i stedet som leasing eller en anden form
finansiering.

Er der tale om, at kunden har ret til at levere tilbage, skal virksomheden, hvis det vil veere fordelagtigt
for kunden at returnere, ogsa behandle situationen som leasing, mens de, hvis det ikke virker

fordelagtigt at returnere, skal indregne som et almindeligt salg med returret. '

5.3.8.6 Bill-and-hold aftaler

Disse aftaler gar ud p3a, at virksomheden salger varen, men beholder den indtil et senere tidspunkt,
hvor kunden far den fysisk overdraget. Her skal nogle sarlige forhold vaere overholdt, for at
virksomheden kan indregne indtaegten, selvom de fysisk beholder varen. Disse er, at grunden til den
manglende levering er "materielle”, varerne er adskilt fra det gvrige lager og klar til levering, mens
virksomheden ikke har mulighed for selv at anvende varen eller salge den til andre.'®?

5.3.8.7 @vrige

Appendikset behandler nogle gvrige tilfelde, disse omfatter:

- Kunders ubetingede forudbetalinger, hvor kunden ender med ikke at kgbe produktet. Nar
virksomheden med rimelighed kan forvente, at kunden ikke veelger at kgbe, kan disse
indtaegtsfores.

- En form for oprettelsesgebyr (fx ved telefonabonnementer), som kan indtaegtsfgres, hvis
virksomheden reelt skal yde noget til gengeeld, ellers skal de fordeles over abonnementsperioden.

- Licenser — virksomheden indregner hele indtaegten, nar kunden far adgang til brugen. Herudover er
der en vejledning til estimering af en variabel indtaegt fra licenser.

% | ASB: ”Revenue from Contracts with Customers”, appendix B, BG16 til BG19
100 | ASB: ”Revenue from Contracts with Customers”, appendix B, BG20 til BG24
IASB: “Revenue from Contracts with Customers”, appendix B, BG38 til BG48
IASB: “"Revenue from Contracts with Customers”, appendix B, BG51 til BG54

101
102
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5.3.9 Oplysningskrav
Udkastet til standarden opdeler de pakraevede oplysninger i tre forskellige grupper, som virksomheden

skal give regnskabslaeseren informationer om, disser er:'®

- Virksomhedens kontrakter med kunder

- De vaesentlige sken og aendringer i skgn, som er foretaget i forbindelse med virksomhedens
anvendelse af standarden.

- De aktiver (igangveerende arbejder), som virksomheden har indregnet i regnskabet som fglge af
omkostninger afholdt med det formal at indga og opfylde kontrakterne.

| Exposure Draftet er det pa overordnet plan lagt ud til den enkelte virksomhed, at fastsaette
detaljeringsgraden af de oplysninger der gives, under hensyn til det overordnede formal med
oplysningskravene. Det er saledes virksomhedens ansvar at vurdere informationsmaengden saledes
regnskabslaeseren far de ngdvendige informationer, uden de drukner i en meget omfattende
datamaengde.’™

5.3.9.1 Virksomhedens kontrakter med kunder

Vedrgrende virksomhedens kontrakter med kunder, skal virksomheden opdele den indregnede
omsaetning i relevante kategorier, der kan hjalpe regnskabsbrugerne med at fa relevante informationer
om kontrakterne. De forskellige kategorier kan vaere typen af varer eller ydelser, geografi, kontrakttype
og lignende.

Herudover skal virksomheden lave en afstemning af kontrakter med kunder fra primo til ultimo, hvor
blandt andet den indregnede indtaegt, modtagne betalinger og belgb overfgrt til tilgodehavender skal
indga.

Endelig skal virksomheden give informationer om de delleverancer, som virksomhedens kontrakter med
kunder indeholder — herunder ogsa eventuelle tabsgivende delleverancer. Informationerne skal omfatte
en beskrivelse af kontrakternes vilkar og hvornar en delleverance anses for veerende gennemfgrt.
Herudover skal tabsgivende kontrakter specificeres, og der gives en forklaring pa arsagen til, at
kontrakten er blevet tabsgivende. 105

5.3.9.2 Vaesentlige skon og aendringer i skgn

Som hovedregel skal virksomheden beskrive de skgn og aendringer i skgn, der relaterer sig til
henholdsvis vurderingen af, hvornar en delleverance er gennemfgrt og opggrelsen af transaktionsprisen
samt allokeringen af denne til de forskellige delleverancer i kontrakten.

Redeggrelsen for hvornar en delleverance er gennemfgrt bgr, for delleverancer der indregnes over tid,
besta af en beskrivelse af den metode, der er benyttet til at opggre feerdigggrelsesgraden og hvorfor
dette er den bedste metode. For delleverancer der ikke indregnes over tid skal virksomheden blot
oplyse veesentlige skgn i forbindelse med fastsaettelse af tidspunktet for kundens overtagelse af
kontrollen.

103 | ASB: ”Revenue from Contracts with Customers”, art. 109

IASB: “Revenue from Contracts with Customers”, art. 110
IASB: “Revenue from Contracts with Customers”, art. 114 til 123

104
105
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Angaende opggrelsen af transaktionsprisen og allokering af denne til de forskellige delleverancer i
kontrakten, skal virksomheden redeggre for de forudsaetninger der er benyttet til at opggre
transaktionsprisen samt hvordan man har opgjort den selvsteendige salgspris for de enkelte
delleverancer i kontrakten.'®

5.3.9.3 Igangvarende arbejder

Virksomheden skal vise en afstemning af bevaegelsen pa de igangvaerende arbejder fra primo til ultimo.
Afstemningen er som udgangspunkt en anlaegsnote, hvor virksomheden viser tilgange, ’afskrivninger’,
eventuelle nedskrivninger samt gvrige linjer der matte vare relevante for regnskabslaeseren.®’

5.3.10 Overvejelser om @&ndringer af Exposure Draftet

IASB og FASB har | december 2012 offentliggjort et arbejdsdokument, hvor de praesenterer nogle
forelgbige beslutninger om forslag til endring af Exposure Draftet fra 2011. Z£ndringerne praesenteres
med udgangspunkt i Exposure Draftet fra 2011.

Forslagene omfatter primaert en raekker praeciseringer af det, der er skrevet i Exposure Draftet.
Praciseringerne omfatter bade nogle tilfaelde, hvor der kunne vaere tvivl om, hvad der menes i teksten,
samt en raekke yderligere vejledninger til at hjelpe virksomhederne i nogle graensetilfalde.

De mest vaesentlige egentlige aendringer er, at man foreslar at fjerne de retningslinjer, der foreslas
indfgrt omkring tabsgivende kontrakter, og dermed lade den nuvarende IAS 37 ”“Provisions, Contingent
Liabilities and Contingent Assets” veere reguleringen af tabsgivende kontrakter, for alle tilfeelde, der
falder ind under den foreslaede standard. De overordnede principper for tabsgivende kontrakter, vil dog
ikke vaere vaesentligt anderledes af den grund.

Da disse forslag for det fgrste endnu ikke er endeligt vedtaget og samtidig ikke helt konkret udformet og
indarbejdet i Exposure Draftet, udelades disse forslag i den fortsatte behandling af Exposure Draftet, og
det er sdledes den form Exposure Draft, blev udgivet i, i november 2011, der danner grundlag for den
fortsatte behandling.

5.3.11 Opsummering

Exposure Draftet, der skal regulere den regnskabsmaessige behandling af omsaetning, laegger op til, at
indregningen af omsaetning foretages ved hjzelp af 5 trin.

Det forste af disse, er at identificere kontrakten med kunden. Hovedreglen er her, at kontrakten skal
have en forretningsmaessig substans, veere forpligtende for parterne og indholdet skal vaere klart
defineret. Der er ikke krav til kontraktens form.

Det naeste trin er at opdele kontrakten safremt den indeholder flere saerskilte delleverancer. De
forskellige varer eller tjenesteydelser, der indgar i en kontrakt anses for at vaere saerskilte, hvis det er
normalt, at virksomheden szlger disse alene, og virksomheden samtidig kan anvende dem alene eller
sammen med ressourcer de allerede har til radighed. Herudover ma leveringsmgnsteret ikke vaere det
samme som for de gvrige varer eller tjenesteydelser, der er omfattet af kontrakten.

Herefter skal virksomheden opggre det samlede vederlag for transaktionen, som er det belgb,
virksomheden forventer at modtage som betaling, for det, der skal leveres ifglge kontrakten. Ved en

106 | ASB: ”Revenue from Contracts with Customers”, art. 124 til 125

197 | ASB: ”Revenue from Contracts with Customers”, art. 128 til 129
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variabel pris, opggres det forventede vederlag enten som et gennemsnit af de mest oplagte udfald —
veegtet efter sandsynlighed, eller som det, der vurderes at vaere det mest sandsynlige udfald. Er der
mere end et ar mellem levering og betaling, skal vederlaget frem- eller tilbagediskonteres, sa det svarer
til veerdien pa leveringstidspunktet. Modtages der betaling i andet end i penge, skal goden omregnes til
markedsvaerdi.

Nar vederlaget er bestemt, skal dette fordeles pa de forskellige delleverancer i kontrakten. Til
fordelingen skal der anvendes en fordelingsnggle beregnet pa baggrund af priserne pa de forskellige
delleverancer, som de ville veere, hvis disse var solgt hver for sig. Denne pris kan enten hentes fra et
faktisk salg at en tilsvarende vare eller som en justeret pris, for en vare der ligner den pagaldende.
Herudover kan virksomheden anvende varernes kostpris plus den gennemsnitlige forventede avance, og
endelig en residualmetode, hvor man benytter den del af vederlaget, der ikke er fordelt pa andre
delleverancer som pris for den sidste delleverance.

Indtaegten kan herefter indregnes efter to metoder; enten pa ét tidspunkt eller over tid. Som hovedregel
kan omsaetningen indregnes over tid, nar kunden far kontrol over varen eller tjenesteydelsen i takt med,
at virksomheden udfgrer arbejdet. Nar omsatningen ikke opfylder kriterierne for at kunne indregnes
over tid, skal den indregnes pa én gang; nar kontrollen over varen eller tjenesteydelsen overgar til
kunden.

For kontrakter med en varighed pa over et ar, skal virksomheden foretage en vurdering af, om de
enkelte delleverancer bliver tabsgivende, er det tilfeeldet, skal virksomheden indregne hele det
forventede tab, sa snart man indser, at de ender med tab.

Virksomheden skal i regnskabet give oplysninger om de igangvaerende kontrakter med kunder, de
vaesentlige skgn og aendringer i skgn i forbindelse med virksomhedens anvendelse af standarden og
endeligt de igangvaerende arbejder.
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5.4 Sammenligning

Nedenstdende fremstilling har til formal at redeggre for de vasentligste forskelle mellem indholdet af
den nuvaerende regulering og Exposure Drafet “Omsaetning fra kontrakter med kunder”. Fremstillingen
vil fglge 5-trinssystematikken i Exposure Draftet, og gennemgangen af forskellene vil saledes veere
opdelt i disse 5 trin, suppleret med en gennemgang af henholdsvis kontrakt omkostninger og
oplysningskrav.

5.4.1 De overordnede linjer i reguleringen

De helt overordnede principper i Exposure Draftet, svarer pa rigtig mange omrader til
hovedprincipperne i den nuvaerende regulering. Her geelder det blandt andet for bade den foresldede og
den eksisterende regulering, at omsatningen indregnes nar varen eller tjenesteydelsen overfgres til
kunden, og at omsaetningens vaerdi skal svare til det vederlag virksomheden forventer at modtage fra
kunden.

| Exposure Draftet "Omsaetning fra kontrakter med kunder” er behandlingen af det, der i den
nuvaerende regulering, er defineret som entreprisekontrakter samlet med den reguleringen af
behandlingen af den gvrige omsaetning, og der skelnes som sadan ikke mellem de to forskellige typer.
Herudover er reguleringen af behandlingen af omsaetning i Exposure Draftet sat op i tydelig 5-trins
model, hvorimod den nuvaerende regulering ikke er opbygget om en lige sa tydelig systematik.

5.4.2 Identificering af kontrakt med en kunde

Den nuvarende regulering indeholder ikke pa samme made som Exposure Draftet en definition af,
hvornar der eksisterer en kontrakt med en kunde. Kontraktdefinitionen i Exposure Draftet er meget
bred; kontrakten kan bade vaere af skriftlig eller mundtlig karakter, mens kontraktdefinitionen ogsa kan
vaere opfyldt via seedvanlige handlemade i virksomheden eller branchen.

| forhold til entreprisekontrakter i den nuvaerende regulering, er det maske mest relevant at fremhaeve,
at Exposure Draftet anerkender mundtlige aftaler som en kontrakt. For stgrre entreprisekontrakter ma
det formodes, at der pa en tidspunkt i forlgbet bliver lavet en skriftlig kontrakt, men det kan dog ikke
udelukkes, at det for enkelte virksomheder, kan ggre i forskel, at man kan indregne omsaetning pa
baggrund af en mundtlig aftale. | tilfeelde hvor virksomheden kan begynde arbejdet inden den feerdige
kontrakt er udarbejdet, vil det vaere muligt, at indregne omsaetningen/igangvaerende arbejder pa et
tidligere tidspunkt end i den nuvaerende regulering. Dette vil naturligvis kun medfgre en andring, hvis
virksomheden ikke tidligere har anvendt den mundtlige aftale, som baggrund for indregningen.
Herudover kan det naturligvis ogsa medfgre aendringer pa indregningstidspunktet, at kontraktbegrebet
nu fast defineret, hvorimod det tidligere har vaeret baseret pa virksomhedens vurdering.

En anden nyhed i forhold til den nuvaerende regulering er, at der er en specifik vejledning til, hvornar en
&ndring af eller en tilfgjelse til en eksisterende kontrakt skal behandles sammen med den eksisterende
kontrakt og hvornar den behandles som en ny kontrakt. Det, at man vil ga fra, at der ikke er en
vejledning, til at der nu er én, kan medfgre sendring af praksis for nogle virksomheder. Eksempelvis i
forbindelse med tabsgivende kontrakter, kan det have indflydelse pa indregningen, om kontrakterne
skal indregnes enkeltvis eller samlet.

Endelig er det i Exposure Draftet stillet som et krav, for at kontrakten overhovedet eksisterer, at der er
en reel forretningsmaessig baggrund for kontrakten. Det ma ses som en skarpelse i forhold til den
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nuvaerende regulering, og kan blandt andet vaere et udtryk for, at man @nsker preecisere, at en
udveksling af varer, der kun har til formal at puste omsaetningen op, ikke kan indregnes som omsaetning.

5.4.3 Identificering af de forskellige delleverancer i kontrakten

| den nuvaerende regulering, og iszer i IAS 18, er behandlingen af dekomponering af kontrakten med en
kunde forholdsvist begraenset. | IAS 18 (art. 13) star der saledes, at der kan forekomme tilfaelde, hvor
indregningskriterierne skal anvendes pa enkelte dele af kontrakten, og en kontrakt indeholdende en
levering af en vare samt en tilhgrende tjenesteydelse gives som eksempel.

I IAS 11 om entreprisekontrakter er der i artikel 8 en lidt laengere definition af, hvornar kontrakten skal
opdeles i flere dele. Her gelder det, at der skal veere afgivet tilbud for hvert enkelt aktiv i kontrakten og
at opfgrelsen er forhandlet enkeltvis, saledes kunden har kunnet vaelge dele til eller fra.

Til forskel herfra er kriterierne i Exposure Draftet blot, at det er normalt at virksomheden szlger varen
alene, og at kunden kan anvende varen uden de gvrige bestanddele af kontrakten.

Ovenstdende formulering fra Exposure Draftet vil formentlig ikke have nogen stor betydning for
almindeligt salg af varer, der i dag reguleres af IAS 18. Savel hidtil som i fremtiden vil det formentlig
vaere sadan, at virksomheden indregner omsaetningen nar de enkelte varer leveres. Selvom kontrakten
indeholder levering af flere forskellige produkter, og efter de nye regler vil skulle opdeles, vil det
formentlig ikke have nogen betydning, at man behandler kontrakten som flere dele.

Det vil saledes have stgrst betydning for de kontrakter, der i dag defineres som entreprisekontrakter. |
den nuveerende regulering vil disse kontrakter kun skulle opdeles safremt det naarmest kun er formelt,
at det kun findes én kontrakt, altsa reelt flere kontrakter der er sldaet sammen til én. | Exposure Draftet
vil man i stedet skulle opdele kontrakten i flere dele i flere tilfeelde, end man skal pa nuvaerende
tidspunkt.

Den foreslaede standard ma saledes veere et udtryk for, at man i hgjere grad gnsker, at kontrakterne
bliver opdelt og behandlet i flere dele, og man pa den made tvinger virksomheden til at tage naermere
stilling til kontraktens enkeltdele end man ggr i dag.

Betydningen vil vaere, en af blandt andet feerdigg@relsesgrader, arbejdets starttidspunkt og vurderingen
af tabsgivende kontrakter vil vaere anderledes, nar kontraktens enkeltdele behandles hver for sig.
Konsekvensen vil sdledes veere, at indregningen af omsatningen enten accelereres eller udskydes i
forhold til den nuveerende praksis.

5.4.4 Bestemmelse af det samlede vederlag for transaktionen

Den overordnede metode til opggrelse af vederlaget for transaktionen er ikke aendret fra den
nuvaerende regulering til den foreslaede standard. | bade IAS 18 og IAS 11 angives det, at omsaetningen
skal males til det, der svarer til dagsvaerdien af det modtagne vederlag fra transaktionen, mens det
overordnede princip i Exposure Draftet er, at det samlede vederlag for transaktionen, er det belgb
virksomheden forventer at fa for de varer eller tjenesteydelser, der indgar i kontrakten.

Formuleringen om “dagsveaerdien” er ikke anvendt i Exposure Draftet, i stedet er der en mere udtrykkelig
vejledning i, hvornar og hvordan en betaling bgr tilbage- (eller frem-) diskonteres. Den vasentligste
forskel i forhold til den nuvaerende praksis pa omradet, er dog, at der i den foreslaede standard skal
vaere mindst et ar mellem betalingen og leveringen, fgr der skal tages hgjde for tidsforskellen ved
indregningen.
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Mens det i den nuvaerende regulering er angivet, at indteegten fgrst kan indregnes, ndr omsaetningen
kan opggres palideligt, skal man ifglge Exposure Draftet estimere omsatningens forventede stgrrelse
allerede ved indgaelse af kontrakten. | Exposure Draftet kraeves der blot, at det kan anses for vaerende
rimeligt, at virksomheden kan forvente at vaere berettiget til at modtage et vederlag. Ved kontrakter
med et vederlag af variabel stgrrelse vil Exposure Draftet sdledes kunne medfgre, at omsaetningen kan
indregnes tidligere end i den nuvaerende regulering.

Herudover indeholder Exposure Draftet en vejledning til handtering af henholdsvis vederlag i andet end
penge og betalinger til kunden. Den regnskabsmaessige behandling af disse to situationer afviger dog
ikke veesentligt fra den nuveerende regulering.

5.4.5 Allokering af transaktionsprisen til de forskellige delleverancer i kontrakten

| den nuveerende regulering findes der hverken i IAS 18 om omsatning eller i IAS 11 om
entreprisekontrakter en egentlig vejledning i, hvordan den samlede transaktionspris fordeles, safremt
kontrakten er opdelt og dermed behandles som saerskilte kontrakter. Det er dog i IFRIC 13 om
kundeloyalitetsprogrammer naevnt, at det vederlag til kunden, som kundeloyalitetsprogrammet bestar
af, kan fordeles mellem forskellige dele af en kontrakt enten via dagsvaerdien af de enkelte kontraktdele
eller for dele der endnu ikke er leveret, som restvaerdien af den samlede kontraktsum.'®

Vejledningen til dette er sdledes sardeles begranset i den nuvaerende regulering, ligesom vejledningen
i fordeling af kundeloyalitetsprogrammer kun kan ses som en inspiration og ikke en egentlig generel
regulering af omradet. Dette kan dog skyldes, at et af kriterierne for, at opdele kontrakten var at de
enkelte dele, skulle forhandles enkeltvis, hvilket jo kan betyde, at opdelingen allerede findes i selve
kontrakten eller i forarbejderne til denne.

Det, at der rent faktisk er en regulering og en vejledning til fordelingen i Exposure Draftet er saledes i sig
selv en forskel i forhold til den nuvaerende regulering. Da det, jeevnfgr ovenstaende om opdeling af
forskellige delleverancer i kontrakten, ma forventes, at virksomhederne i hgjere grad kommer til at
operere med opdelte kontrakter, er det ogsa meget naturligt, at der i Exposure Draftet er en vejledning
i, hvordan det samlede vederlag fordeles mellem disse.

| forhold til de kontrakter, der efter den nuvaerende regulering vil blive opdelt pa samme made, som de
ville blive ved Exposure Draftet, vil effekten af de foresldede regler om allokering af transaktionsprisen
formentligt vaere, at man far en allokering af transaktionsprisen, der svarer til den man ville fa med den
nuveerende regulering. Som naevnt var et af kriterierne i den nuvaerende regulering for, at kontrakten
skulle opdeles, at de forskellige dele, var forhandlet pa plads hver for sig. Det vil derfor veere
nzerliggende, at man i den nuvaerende regulering allokerede transaktionsprisen ud fra den individuelle
forhandling, der formentligt ogsd har indeholdt en saerskilt pris, for de enkelte dele. En af de metoder
der foreslas i Exposure Draftet er, at man opggr den pris, man ville szlge de enkelte delleveringer for,
hvis de blev solgt hver for sig, og benytter disse til at fordele den samlede transaktionspris efter. Safremt
de enkelte dele er forhandlet hver for sig, vil netop den pris, der er aftalt for de enkelte dele vaere
virksomhedens bedste bud pa en salgspris, og derfor veere sadan transaktionsprisen fordeles. Herved vil

1% |FRIC 13, BC14
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man fa samme regnskabsmaessige resultat, safremt kontrakten opdeles pa samme made, efter begge
standarder.

5.4.6 Indregning af omsaetning, nar en delleverance er gennemfgrt

Hovedreglen i Exposure Draftet er, at en delleverance er gennemfgrt, nar kunden har overtaget
kontrollen over aktivet. Kunden anses for at have kontrol over aktivet, nar denne har raderetten over
aktiven, og samtidig har retten til at modtage de fordele, der er forbundet med aktivet, samt at kunne
forhindre andre i det.

| den nuveerende regulering, gaelder det i IAS 18, at delleverancen er gennemfgrt, nar alle vaesentlige
fordele og risici er overfgrt til kgberen, mens det i IAS 11 gzelder, at indtaegten indregnes i takt med,
feerdigggrelsesgraden pa transaktionen.

Der kan vaere en mindre teoretisk forskel i, at man i Exposure Draftet bruger “kontrol” som hovedreglen
for, om en levering er gennemfgrt, mens der i den nuvaerende regulering er fokus pa fordele og risici.
Den praktiske forskel pa disse to betragtninger ma dog vaere meget begraenset. Herudover er raderetten
og adgang til fordele naevnt i Exposure Draftet som steerke indicier pa, at kontrollen er overgaet til
kunden. Netop raderet og adgang til fordele ligger meget taet pa af henholdsvis risici og fordele i den
nuvaerende regulering, hvilket ogsa er et tegn pa, at den faktiske forskel mellem den nuveerende
regulering og Exposure Draftet er meget begraenset.

Grunden til, at man alligevel har valgt, at &endre pa kriterierne i forhold til den nuvaerende regulering,
ma i stedet veere, at man har gnsket at understrege, at der skal vaere tale om en faktisk overdragelse af
varen — ved at overdrage kontrollen, i stedet for risiko og fordele, der lener sig mere op af det juridiske
ejerskab. Dette ligger helt i trad med kravet om, at der kun er tale om en "omsaetningskontrakt”, hvis
den har et forretningsmaessigt indhold. Der er altsa alt i alt tale om, at man gnsker fokus pa realitet frem
for formalia.

5.4.6.1 Skaeringsfladen mellem, om en kontrakt indregnes pad ét givent tidspunkt eller over tid
Som tidligere naevnt, bliver IAS 18 og IAS 11 slaet sammen i én standard, safremt dette Exposure Draft
vedtages endeligt. Den vaesentligste forskel pa indregningsmetoderne mellem disse to er, at
entreprisekontrakterne, der behandles i IAS 11, indregnes Igbende, hvor salg af et "almindeligt” aktiv
efter 1AS 18 bliver indregnet pa én gang ved overdragelsen af aktivet til kunden. Mens der i den
nuvaerende regulering er en meget begraenset vejledning i, hvornar man bgr vaelge IAS 11 frem for IAS
18, er der i Exposure Draftet en noget mere detaljeret vejledning i hvornar indteegterne skal henholdsvis
indregnes lgbende eller pa ét bestemt tidspunkt.

Ifglge IAS 11 skal en kontrakt betragtes som en entreprisekontrakt, hvis der er tale om "en individuelt
forhandlet kontrakt om anlaeg, opfarelse eller bygning af et aktiv eller flere aktiver”, hvilket som
navnt er en meget uklar definition, dog med et fortolkningsbidrag i form af IFRIC 15 om opfgrsel af
fast ejendom, som fastslar, at der er tale om en entreprisekontrakt nar kgberen i hgj grad har
mulighed for at definere produktet inden opfg@rslen pabegyndes.

De delleverancer, der ifglge Exposure Draftet indregnes over tid, er defineret i to hovedgrupper.
Den fgrste af disse, er:
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Virksomheden fremstiller eller forbedrer et aktiv, som kunden har kontrollen over under fremstillingen
eller forbedringen.

De forskellige kontrakter der i IAS 11 er naevnt som eksempler pa entreprisekontrakter, er kontrakter
om opfersel af broer, bygninger, deemninger, rgrledninger, veje, skibe og tunneller. Disse kontrakter
vil ogsd ifplge Exposure Draftet veere kontrakter, der indregnes over tid, da man ma formode, at
disse aktiver vil vaere under kundens kontrol, mens de opfgres.

Det kan naturligvis udggre en forskel i forhold til den nuvaerende regulering, at det ikke er udtrykkeligt
naevnt i Exposure Draftet, at det skal vaere en individuelt forhandlet kontrakt. | praksis, vil forskellen dog
formentligt vaere meget begraenset, da det ikke virker realistisk, at kontrakter om ovennaevnte er
standardkontrakter eller kontrakter om standardvarer. Et eksempel kunne dog vaere en aftale om salg af
et skib, hvor der sagtens kan vare tale om en standardvare — for eksempel ved produktion af en lystbad.
Her ma man dog formode, at safremt der er tale om en standardvare, vil kunden heller ikke have
kontrollen over aktivet under opf@rslen, hvorfor en sadan kontrakt hverken ifglge den nuveerende
regulering eller Exposure Draftet ville skulle indregnes over tid, men i stedet ved levering af baden til
kunden.

Ovenstaende virker umiddelbart ogsa pa linje med formuleringen i IFRIC 15, hvorefter kunden skal have
mulighed for at fastleegge de vaesentligste forhold omkring konstruktionen. Nar dette er opfyldt, vil der
formentligt ogsa i Exposure Draftet vaere tale om en kontrakt, der skal indregnes over tid, da aktivet
formentligt vil vaere under kundens kontrol under opfgrslen. Dog kan der vzere tilfelde, for eksempel
ved typehusprojekter, hvor kundens mulighed for indflydelse er begraenset til nogle bestemte udgaver,
men hvor kunden alligevel har kontrollen over aktivet under opfgrslen. Her vil der sdledes veere tale om
en kontrakt der indregnes over tid ifglge Exposure Draftet, men hvor man i den nuvaerende regulering
ikke opfylder kravene i IFRIC 15, og derfor ma indregnes i henhold til reglerne i IAS 18.

| forhold til forbedring af et eksisterende aktiv, vil der i den nuvaerende regulering ikke vaere tale om en
entreprisekontrakt, men i stedet en tjenesteydelse, som ifglge IAS 18 ogsa indregnes i takt med, at
ydelsen leveres, hvorfor der ikke vil vaere nogen forskel indregningsmetoden i Exposure Draftet og den
nuvarende regulering.

Den anden hovedgruppe, er fglgende:

Der er ikke tale om, at virksomheden fremstilleret aktiv, som kan seelges til en anden kunde, end den som
den pdgeeldende kontrakt er indgdet med, samtidig med, at mindst ét af de tre falgende kriterier er
opfyldt:
d) Kunden modtager og forbruger virksomhedens leveringer i takt med, at disse udfgres.
e) En anden leverandgr ville ikke skulle gentage de vaesentligste dele af det arbejde som
allerede er udfart, hvis denne skulle feerdigggre arbejdet
f) Virksomheden har ret til at modtage betaling for alt det arbejde der allerede er udfart og
man forventer at fuldfgre kontrakten

Ovenstaende peger i hgj grad pa en eller anden form for tjenesteydelser. Punkt ”"a” kunne for eksempel
veere, en virksomhed der tilbyder IT support til sine kunder. Her fremstilles der ikke et aktiv, som andre
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kan fa gleede af, samtidig med, at kunden Igbende far forngjelse af produktet. Punkt ”b” kunne handle
om transport af varer. Her vil en anden virksomhed ikke skulle starte forfra, hvis varerne er
transporteret halvvejs. Endelig kunne punkt “c” deekke over de fleste former for konsulentydelser. Et
eksempel kunne vaere en revisionsvirksomhed, der pa et hvilket som helst tidspunkt under arbejdets
udfgrelse vil have ret til betaling for den del, der allerede er udfgrt, og samtidig med rette kan have en
forventning om, at de skal faerdiggg@re revisionen.

| forhold til den nuveaerende regulering, vil alle ovenstdende eksempler blive behandlet som
tjenesteydelser, der i henhold til IAS 18 ogsa indregnes Igbende. | den nuvaerende regulering kunne der
vaere enkelte specielle tilfaelde, hvor noget kan betragtes som en tjenesteydelse, men ikke falder ind
under én af ovenstaende kategorier. Definitionen af tjenesteydelser i IAS 18 er dog ikke meget klar, idet
det blot naevnes, at ”"levering af tjenesteydelser normalt omfatter virksomhedens udfgrelse af en
kontraktlig aftale over en aftalt periode”. Det kan derfor ikke udelukkes, at der for eksempel kan veere
aftaler om konsulentydelser, der ifglge den nuvaerende regulering behandles som tjenesteydelser, men
hvor den efter Exposure Draftet ikke kan indregnes Igbende, da virksomheden ikke Igbende optjener ret
til betaling.

5.4.6.2 Bestemmelse af indregningstidspunktet

| Exposure Draftet hedder det, at virksomheden skal indregne omsaetningen ved hjeelp af den
opggrelsesmetode, der bedst beskriver overfgrslen af kontrollen over varerne eller tjenesteydelserne til
kunden. For bade levering af tjenesteydelser ifglge IAS 18 og ved entreprisekontrakter ifglge I1AS 11
geelder det, at omsaetningen skal opggres pa baggrund af transaktionernes feerdigggrelsesgrad.

Nar der ses bort fra eventuelle forskelle i det tidspunkt, hvor varen eller tjenesteydelsen anses for
veerende leveret — som beskrevet ovenfor — er der ingen forskel i den overordnede metode for den
Isbende indregning.

Tilsvarende beskriver man bade i Exposure Draftet og i IAS 11 henholdsvis output- og inputmetoder til
opgorelse af feerdigggrelsesgraden, der er saledes heller ikke en forskel her mellem Exposure Draftet og
den nuveerende regulering. | IAS 18 minder det, der er beskrevet om indregningen af tjenesteydelser,
mest om benyttelse af outputmetoder til opggrelse af faerdigggrelsesgraden. Da dette ogsa virker som
det mest hensigtsmaessige i forhold til netop tjenesteydelser, ligger der naeppe en forskel mellem
henholdsvis den foresldede og nuvzarende regulering heri.

Den eneste reelle forskel mellem Exposure Draftet og den nuvaerende regulering ligger i, at der i Exposur
Draftet er tilfgjet en undtagelse i forhold til benyttelsen af inputmetoder. Her kan uinstallerede varer —
altsd varer der er leveret til kunden med virksomheden i en agentrolle, men hvor den tilhgrende
tjenesteydelse stadig mangler at blive udfgrt — kun indregnes med en veerdi svarende til omkostningen,
og virksomheden ma sadledes vente med at indregne avancen indtil den tilhgrende tjenesteydelse
pabegyndes. | forhold til den nuvaerende regulering, betyder dette, at nogle virksomheder vil komme til
at udskyde indregningen.

For levering af varer, der skal indregnes pa ét tidspunkt, er der i Exposure Draftet givet en raekke
eksempler pa indikationer for, at kontrollen er overgaet til kunden. For kriterierne der knytter sig til
selve overgangen af kontrollen til kunden, er der ikke en vaesentlig forskel pa de indregningskriterier,
der findes i IAS 18.

Side 43



Troels Mathiassen Cand.Merc.aud.-studiet, Aalborg Universitet

Revenue from Contracts with Customers - fra regnskabsbrugerens synsvinkel

Som naevnt ovenfor om bestemmelse af det samlede vederlag for transaktionen, findes der i stedet en
forskel i, at der i den nuvaerende regulering er krav om, at indtaegterne og omkostningerne i bade IAS 18
og IAS 11 skal kunne opggres palideligt fgr omsaetningen kan indregnes. Dette kriterium er ikke
inddraget i Exposure Draftet — hverken for indtaegter der indregnes over tid, eller for indtegter der
indregnes pa ét tidspunkt.

5.4.6.3 Tabsgivende kontrakter

Som allerede naevnt, kan det forhold, at kontrakterne i hgjere grad opdeles i delleverancer medfgre en
a&ndring for virksomhederne i forhold til tabsgivende kontrakter, da det skal vurderes pa
delleveranceniveau, om en kontrakt er tabsgivende.

Herudover er det ogsa en andring af den nuvarende praksis, at det kun er delleverancer, der tager
mere end ét ar for virksomheden at fuldfgre, som skal underkastes vurderingen af, om disse er
tabsgivende. Forskellen vil betyde, at nogle kontrakter, der i dag behandles som tabsgivende ikke vil
blive det ved indfgrslen af Exposure Draftet. Endvidere betyder ovenstaende kriterier, at det kun er
delleverancer, der indregnes over tid, der skal behandles som tabsgivende i forhold til Exposure Draftet,
mens man i den nuvarende regulering bade skal tage stilling til, om en kontrakt bliver tabsgivende ved
transaktioner der behandles efter IAS 11 og savel levering af varer som tjenesteydelser efter IAS 18. |
praksis er det dog formodentligt oftest relevant for kontrakter der indregnes over tid, hvor man pa et
eller andet tidspunkt i forlgbet opdager, at noget ikke er gar som forventet og man ender med at tabe
pa delleverancen. Det er naturligvis ikke usandsynligt, at virksomheden indgar en aftale om at levere en
vare (eksempelvis en ravare) pa et senere tidspunkt, hvorefter at ravarepriserne i Igbet at perioden frem
til leveringen stiger, sa virksomheden ender med at tabe pa aftalen.

| forhold til opggrelsen af, hvorvidt en kontrakt er tabsgivende, kigges der (naturligvis) i bade den
nuvaerende regulering og i Exposure Draftet pa det samlede forventede vederlag for transaktionen. Pa
omkostningssiden opererer man i den nuvaerende regulering med begreberne “totale
kontraktomkostninger” og “samlede entrepriseomkostninger”, mens man i Exposure Draftet taler om de
lavest mulige omkostninger til at afslutte delleverancen, hvilket bade kan veere de samlede
omkostninger ved at feerdigg@re delleverancen og det, det ville kost at komme ud af kontrakten. Selvom
man i den nuveerende regulering ikke specifikt naavner muligheden for at anvende det, det koster at
komme ud af kontrakten, virker det plausibelt, at dette ogsa kan vaere et udtryk for de samlede
kontraktomkostninger eller entrepriseomkostninger, hvorfor forskellen ma vurdere at veere minimal.

Selve indholdet af omkostningsbegrebet behandles nedenfor i afsnittet om definitionen af disse.

5.4.6.4 Indregning i balancen
Retningslinjerne for indregning af kontrakter med kunder i balancen er ikke forskellige fra den
nuvaerende regulering til det, man foreslar i Exposure Draftet.

5.4.7 Kontraktomkostninger
Det, der ifglge Exposure Draftet kan medtages som kontraktomkostninger og dermed kan aktiveres som
igangveaerende arbejder, er opdelt i fglgende hovedgrupper:
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- Ombkostninger der relaterer sig direkte til en bestemt kontrakt — eller en bestemt fremtidig
kontrakt.

- Ombkostninger der har til formal at generere eller forbedre ressourcer for virksomheden, der skal
bruges til at fuldfgre kontrakten.

- @vrige omkostninger virksomheden forventer at f& daekket i forbindelse med denne kontrakt.

I IAS 18 er beskrivelsen af de omkostninger, der indgar som kontraktomkostninger meget begraenset,
mens den mere udfgrlige beskrivelse i IAS 11 opdeler dem i fglgende grupper:

- Omkostninger, der direkte vedrgrer den konkrete entreprisekontrakt.
- Omkostninger, der er knyttet til entrepriseaktiviteten og kan knyttes til entreprisekontrakten.
- Andre omkostninger, der ifglge entreprisekontrakten, skal deekkes af kunden.

Som det klart fremgar, er punkterne meget ens, og endda saledes at henholdsvis de to fgrste, de to
midterste og de to sidste ma siges at deekke over det samme. Dog ligger der i f@rste punkt fra Exposure
Draft, at virksomheden kan indregne omkostninger, der er brugt i forbindelse med at indga kontrakten,
dog med den begraensning, at man kun kan aktivere de omkostninger som ikke ville have vaeret afholdt,
hvis kontrakten ikke blev til noget. Selvom dette selvfglgelig er en veaesentlig begraensning af de
omkostninger, der bliver brugt i forbindelse med at indga en kontrakt, er det dog stadig en vasentlig
forskel i forhold til den nuveerende regulering, at disse omkostninger kan indregnes. | Exposure Draftet
naevnes salgskommissioner som et eksempel pa disse omkostninger.

Effekten af denne zendring er, at virksomhederne kommer til at udskyde indregningen af disse
omkostninger i resultatopggrelsen indtil kontrollen af den pagaldende delleverance er overfgrt til
kunden. Samtidig betyder det naturligvis en tilsvarende midlertidig forggelse af aktiverne.

5.4.8 Oplysningskrav

I IAS 18 er oplysningskravene i forbindelse med behandlingen af indtaegter stort set begraenset til et krav
om, opdeling af omsatningen i relevante hovedgrupper, samt en redeggrelse for den anvendte
regnskabspraksis. | forhold til IAS 11 suppleres dette med nogle krav om oplysninger om de indregnede
igangverende arbejder, indeholdende stgrrelse af overskud og omkostninger, modtagne
forudbetalinger samt eventuelle acontofakturerede belgb, der tilbageholdes af kunden.

| Exposure Draftet kraever man, at virksomheden giver meget detaljerede oplysninger, opdelt i fglgende
tre hovedgrupper:

- Virksomhedens kontrakter med kunder

- De vaesentlige skgn og andringer i skgn, som er foretaget i forbindelse med virksomhedens
anvendelse af standarden.

- De aktiver (igangveerende arbejder), som virksomheden har indregnet i regnskabet som fglge af
omkostninger afholdt med det formal at indga og opfylde kontrakterne.

Indholdet af ovenstdende punkter er gennemgaet i forbindelse med redeggrelsen for den foreslaede
standard. Som forskel sammenlignet med den nuvaerende regulering er det tydeligst, at man i Exposure
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Draftet gnsker informationer omkring de kontrakter virksomheden har indgaet, hvorimod man i den
nuvaerende regulering blot kraever oplysninger om det, der allerede er indregnet som omsaetning.
Oplysningskravene er saledes mere rettet mod forventningerne til fremtiden i Exposure Draftet.

Man ma pa denne baggrund med rimelighed kunne konstatere, at kravene der foreslas indfgrt ved
Exposure Draftet er vaesentligt mere omfattende end kravene i den nuvaerende regulering, og altsa med
et mere fremadrettet fokus, end der hidtil har veeret tilfeeldet.

5.4.9 Behandlingen af udvalgte praktiske problemstillinger
| forbindelse med gennemgangen af den nuvaerende regulering er der opstillet et overblik over en raekke
praktiske problemstillinger samt den Igsning, pa problemstillingen, der findes i henholdsvis IAS 18 eller

IAS 11. Nedenfor er en tilsvarende opstilling tilfgjet den Igsning der gives i den foreslaede standard.

Problemstilling

Lgsning i IAS 18/I1AS 11

Lgsning i ED

Kommentar

Skelnen mellem Igbende
indregning og indregning pa ét
givent tidspunkt.

Sammensatte kontrakter

Agentforhold

Bill and Hold arrangementer

Udskudt betaling

Anden betaling end likvider

Tjenesteydelser indregnes
Igbende, og IAS 11 anvendes ved
entreprisekontrakter som dog ikke
er helt klart defineret.

En kontrakt opdeles og behandles
saerskilt, hvis saerskilt tilbud pa de
forskellige dele, og omkostninger
og omsatning kan opggres
palideligt for de enkelte dele.
Ingen vejledning til allokering af
vederlaget til de enkelte dele.

Der indregnes kun en
nettoomsaetning, hvis der er tale
om et agentforhold. Der er dog
kun en begraenset vejledning til,
hvornar der er tale om et
agentforhold.

Er ikke direkte behandlet i IAS 11
eller IAS 18. Vejledning ma findes i
kriterierne for indregning af
omsaetning i regnskabet.

Omsaetningen males til
dagsveerdien af det aftalte
vederlag.

Omszetningen indregnes til
dagsveerdien af det aftalte
vederlag.
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Reguleringen er samlet i én
standard, og der er opstillet
kriterier for, hvornar
omsztningen indregnes lgbende.
Kontrakten opdeles i flere
delleverancer som behandles
saerskilt, hvis virksomheden
normalt saelger varen alene, varen
kan anvendes selvstaendigt og
levering ikke sammenfaldende
med gvrige leveringer i
kontrakten.

Indeholder en vejledning til
fordeling af vederlaget.

Samme grundprincip, der gives
her nogle eksempler pa forhold,
der kan indikere, at der er tale om
et agentforhold.

Virksomheden kan indregne
omszaetningen, hvis grunden til
den manglende levering er
”materielle”, varerne er adskilt fra
det gvrige lager, og virksomheden
ikke kan anvende varen til andet
formal.

Vederlaget tilbagediskonteres
hvis tiden mellem levering og
betaling overskrider 1 ar. Der
anvendes den rente, som man
ville anvende ved et almindeligt
1an mellem virksomheden og
kunden.

Omsatningen indregnes til
dagsveerdien af det aftalte
vederlag. Kan dette ikke opggres,
estimeres en salgspris pa den
leverede vare.

Skellet mellem hvornar der
indregnes lgbende og hvornar der
indregnes pa ét givent tidspunkt,
er blevet vaesentligt klarer i ED.
Lgsningen i ED medfgrer
formentligt, at flere kontrakter
end hidtil bliver opdelt i forhold til
indregningen. Man fokuserer i
hgjere grad pa det faktiske
indhold af kontrakten.

Der er tale om en vaesentligt
bedre vejledning i Exposure
Draftet, der er dog ikke en helt
preecis definition af, hvornar der
er tale om et agentforhold.

Praksis ved anvendelse af den
nuvaerende regulering adskiller
sig formentligt ikke vaesentligt fra
det der foresl3, forskellen er at
man nu opstiller konkrete
kriterier, som vil fijerne eventuelle
usikkerheder.

Eneste reelle forskel er
formentligt, at det kun er ved
kredittid pa over 1 ar, der skal
tilbagediskonteres ifglge ED. Der
gives herudover en mere udfgrlig
vejledning, som formentligt ikke
afviger fra nuvaerende praksis.

Stort set ingen forskel.
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Loyalitetsprogrammer Ingen reel regulering i IAS 11/1AS Problemstillingen behandles i Hovedprincipperne i vejledningen
18 udover at omsaetningen skal forbindelse med vejledning til i appendiks B ligner meget det der
males til dagsveerdien. Der findes variabel salgspris samt i findes i den nuvaerende IFRIC 13,
dog en vejledning i IFRIC 13. appendiks B om kundens ret til den vaesentligste udvikling er

gvrige varer eller tjenesteydelser.  saledes, at vejledningen er flyttet
ind i standarden.

Det overordnede billede er her, at der pa langt de fleste omrader gives en mere pracis vejledning i
forhold til den regnskabsmaessige behandling af disse praktiske problemstillinger. En mere vidtgaende
vejledning kan naturligvis betyde, at virksomheden ville komme frem til en anden Igsning pa
problemstillingen end man hidtil har gjort, i mange af tilfaeldene ligger den foreslaede vejledning pa de
vaesentligste punkter op ad det, der er praksis i dag, men blot ikke er beskrevet udtrykkeligt i
standarderne.

5.4.10 Opsummering
Forskellene mellem den nuvaerende standard, og Exposure Draftet, kan pa overordnet plan opsummeres
i felgende punkter:

- Processen bag indregning af indtaegter i regnskabet, er i langt hgjere grad systematiseret ved en 5-
trinsmodel, samtidig med, at den fgr opdelte regulering er samlet i én standard.

- Man har i hgjere grad beskrevet kontraktbegrebet, hvilket medvirker til, at virksomhedens ma tage
stilling til, om dette svarer til dens hidtidige praksis. En forskel her kan betyde en forskel i
tidspunktet, hvorpa virksomheden begynder indregningen.

- Praciseringen af kontraktbegrebet kan endvidere have den betydning, at virksomheden ma andre
praksis for, hvornar der er tale om en ny kontrakt, og hvornar der blot er tale om en andring af en
eksisterende kontrakt.

- Nogle virksomheder vil i hgjere grad end hidtil skulle opdele en kontrakt med en kunde i forskellige
delleverancer, som skal behandles hver for sig. Dette vil have betydning for indregningen af
indtegterne via andrede ferdigggrelsesgrader, tidspunktet for begyndelsen af arbejdet og
eventuelle tabsgivende kontrakter.

- Omkring opggrelsen af vederlaget for transaktionen, er de faktiske forskelle meget begraensede.
Det skal dog naevnes, at det i Exposure Draftet er preeciseret, at der skal vaere mindst et ar mellem
leveringen af varen/tjenesteydelsen og betalingen, fgr betalingen skal tilbagediskonteres.

- | den nuvarende regulering geelder det, at virksomheden fgrst ma indregne omsaetningen, nar
denne kan opggres palideligt, mens man i henhold til Exposure Draftet skal estimere vederlagets
stgrrelse sa snart kontrakten er indgaet.

- | kraft af, at man i hgjere grad vil komme til at opdele kontrakter med kunder i delleverancer i
forhold til indregningen, er der i Exposure Draftet en mere udfgrlig beskrivelse af, hvorledes
vederlaget allokeres til de forskellige delleverancer. For kontrakter der efter den nuvaerende
regulering blev opdelt pd samme made, som de vil blive det efter de foresldede regler vil det dog
formentlig ikke resultere i en anderledes allokering af transaktionsprisen.
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- Exposure Draftet indeholder ligeledes i langt hgjere grad end den nuvarende regulering nogle
retningslinjer for, hvornar en kontrakt indregnes over tid, og hvornar hele indtsegten indregnes pa
én gang. Denne vejledning kan for enkelte virksomheder betyde, at man bliver ngdt til at zendre den
nuvaerende metode.

- Metoderne til opggrelse af faerdigggrelsesgraden ved indregning over tid, er stort set uaendrede.
Dog kan virksomheden ved benyttelse af en inputmetode, ikke indregne avancen fra uinstallerede
varer hvis disse er leveret til kunden med virksomheden i en agentrolle.

- | forhold til tabsgivende kontrakter er det i henhold til Exposure Draftet kun kontrakter med en
varighed pa over 1 ar, hvor virksomheden skal foretage en vurdering af, om disse bliver
tabsgivende.

- | forhold til hvilke omkostninger, der anses for vaerende kontraktomkostninger, er den vaesentligste
forskel, at man i Exposure Draftet tillader at omkostninger brugt i forbindelse med at indga
kontrakten, kan medgad som kontraktomkostninger, safremt disse ikke ville skulle afholdes, hvis
kontrakten ikke blev til noget.

- Oplysningskravene er skaerpet betragteligt i Exposure Draftet, hvor der kraeves vaesentligt flere
oplysninger end hidtil. Hertil kommer, at man ogsa @nsker at virksomhederne skal give
informationer om endnu ikke afsluttede delleverancer.
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6 Regnskabsbrugerens informationsbehov

Formalet med dette afsnit, er at give en teoretisk fremstilling af regnskabsbrugeren. Centrum for dette
vil veere, at illustrere hvilke informationsbehov, der ligger hos en typisk regnskabsbruger. Fremstillingen
vil starte med en redeggrelse for, hvem brugerne virksomhedens regnskab typisk ville vaere, efterfulgt af
redeggrelsen for de informationsbehov og krav til regnskabet, som regnskabsbrugeren typisk vil have.

6.1 Virksomhedens interessegrupper

Jens O. Elling skriver om virksomhedens interessegrupper, at de har det tilfeelles, at de ”stiller ressourcer
til radighed for produktion og salg mod til gengeeld at modtage en del af den frembragte
vaerditilvaekst”'®. Samtidig opdeler han interessegrupperne i to; de primaere og de sekundzre
interessenter.

De sekundezre interessenter har en vis interesse i virksomheden, men er ikke aktivt involveret i
virksomheden. Eksempler pa disse er konkurrenterne, lokalsamfundet omkring virksomheden,
fagforeninger og lignende. Deres interesse i virksomheden er mere indirekte, og de vil sdledes kun i

mindre grad interessere sig for virksomhedens regnskab.'*

Virksomhedens primaere interessegrupper illustrerer Elling i koalitionsmodellen som nedenfor:***

Ledelsen
Langivere

Leverandgrer Virksomheden Kunder

Offentlige Det eksterne
myndigheder miljg
Medarbejdere

Bade ledelsen og medarbejderne stiller deres arbejdskraft til radighed for virksomheden og far Ign som
modydelse for dette. Som illustreret i modellen ovenfor adskiller disse to interessegrupper fra de andre,
ved at vaere en del af virksomheden, og dermed ogsa i hgjere eller mindre grad beslutningstagere inden
for virksomheden.

% Elling, Jens 0, 2010, side 23 og 24

Elling, Jens O, 2010, side 26
" Elling, Jens 0, 2010, side 24
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Af de eksterne interessegrupper ma henholdsvis langivere og ejere ses som nogle af de vaesentligste.
Disse to stiller kapital til radighed for virksomheden, og forventer en modydelse enten i form af renter
for langivere eller afkast for ejerne.

6.2 Begrebsrammens kvalitative egenskaber for nyttig

regnskabsinformation
IABS har udover de almindelige regnskabsstandarder udgivet ”“Conceptual Framework” (herefter:
begrebsrammen), der ikke er en egentlig regnskabsstandard, men fungerer som en rettesnor i
forbindelse med udarbejdelsen af nye standarder. Herudover har den ogsa til formal, at vejlede bade
regnskabsproducenter og revisorer pa omrader, der (endnu) ikke er daekket af en IFRS standard. Hermed
geelder det ogsa, at begrebsrammen aldrig kan ga forud for en standard, men kun have en udfyldende
rolle i de tilfaelde, hvor de eksisterende standarder ikke er deekkende.'*?

Teorien ovenfor om virksomhedens interessegrupper ligger meget pa linje med begrebsrammen, hvor
man definerer de vaesentligste regnskabsbrugere som "eksisterende og potentielle investorer, langivere
og gvrige kreditorer” '

| forleengelse heraf identificerer man i begrebsrammen man det vigtigste formal med den finansielle
rapportering, som er at forsyne netop disse interessenter med relevant finansiel information, der kan
understgtte dem i, at treeffebeslutninger i forbindelse med at stille ressourcer til radighed for

virksomheden.***

Samtidig accepter man, at interessenterne ikke kan fa al ngdvendig information
gennem regnskabet, men ogsd ma indhente information andre steder fra, som eksempler pa de
informationer, det ikke kan forventes at fa via regnskaber, naevnes der informationer om; generelle
samfundsgkonomiske forhold og forventninger, udviklingen i det politiske og lovgivningsmaessige klima
samt generelle udsigter for branchen.'™

En anden begraensning er, at man ikke mener det er realistisk, at regnskabet skal kunne tilfredsstille
informationsbehovet hos alle interessenter, da disse kan have forskellige og maske modstridende
behov. Af den grund er malsatningen for reguleringen af den finansielle rapportering, at forsyne

interessenterne med en rapportering, der tilfredsstiller den stgrst mulige del af interessegruppen.**®

| begrebsrammen har man opstillet en raekke kvalitative egenskaber, som et regnskab bgr besidde, hvis
det skal levere nyttig information til regnskabsbrugeren. Af disse kvalitative egenskaber fremhaeves
henholdsvis relevans, og pdlidelighed, som de fundamentale egenskaber'’, mens de g@vrige er
verificerbarhed, sammenlignelighed, rettidighed og forstdelighed.*®

Understregningen af relevans og palidelighed som en fundamentale egenskaber forklares med,
ngdvendigheden af tilstedevaerelsen af dem begge; en relevant information, der ikke er palidelig er ikke

12 1asB - “Conceptual Framework for Financial Reporting - Purpose and status”

IASB — “Conceptual Framework for Financial Reporting”, OB2
IASB — “Conceptual Framework for Financial Reporting”, OB2
IASB — “Conceptual Framework for Financial Reporting”, OB6
IASB — “Conceptual Framework for Financial Reporting”, OB8
IASB — “Conceptual Framework for Financial Reporting”, QC5
IASB — “Conceptual Framework for Financial Reporting”, QC19

113
114
115
116
117
118

Side 50



Troels Mathiassen Cand.Merc.aud.-studiet, Aalborg Universitet

Revenue from Contracts with Customers - fra regnskabsbrugerens synsvinkel

meget vaerd, ligesom det ikke er meget vaerd, at informationen er palidelig, hvis den ikke er relevant for
regnskabsbrugeren.'*

6.2.1 Relevans

Den overordnede malestok for, om en given information er relevant for regnskabsbrugeren er, om den
kan ggre en forskel i forhold til regnskabsbrugerens beslutninger af gkonomisk karakter. Relevant
finansiel informationen kan besta af savel oplysninger om det der er sket i virksomheden i fortiden, som
forventningerne til fremtiden. Veerdien for regnskabsbrugeren bestar saledes enten i, at informationen
kan benyttes til enten at bekrafte eksisterende forhold eller at hjaelpe til at vurdere virksomhedens
fremtidsudsigter.'*

Det ma formodes, at kravet om relevant information har en bade udvidende og begraensende virkning.
Det vil sige, at en given information bgr medtages i regnskabet, hvis den ma anses for veerende relevant
for den generelle regnskabsbruger. Samtidig bgr kun informationer der er relevante for
regnskabsbrugeren medtages i regnskabet.

6.2.2 Palidelighed
Som udgangspunkt anses den finansielle information for veerende palidelig, hvis den bade er:

- Fuldstaendig

- Neutral, og

- Uden vaesentlige fejl
Kravet om fuldstaendighed indebzerer, at der skal gives alle de informationer, der matte vaere ngdvendig
for regnskabsbrugeren for at have overblikket over det emne, der bliver beskrevet.
Det, at informationen skal vaere neutral, indebarer naturligt nok, at virksomheden ikke ma skaevvride
informationen eller leegge szerlig vaegt pa specifikke omrader, der fremhaver et for virksomheden
gnsket syn pa virksomhedens finansielle stilling.
At informationen skal veere uden vaesentlige fejl er naturligvis en vigtig del af, at sikre palidelig
information. Heri ligger ikke et krav om, at informationen skal vaere 100% praecis, men blot, at “fejlene”
ikke ma give anledning til, at laeseren traeffer forkerte beslutninger.'*!

Det understreges endvidere, at kravet om palidelighed gaelder savel den finansielle information i tekst
som i tal.

6.2.3 Verificerbarhed

| verificerbarhed ligger et gnske om at forsikre regnskabsbrugeren om, at den finansielle information
giver et retvisende billede af de forhold den foregiver at repraesentere. Nar en information er
verificerbar, betyder det, at “forskellige kyndige og uafhaengige observatgrer skal kunne opna en
konsensus, uden det behgver at veere en fuldstendig enighed, om at den givne skildring er en
virkelighedstro gengivelse af virkeligheden”. Reguleringen bgr saledes sammensaettes pa en made, der
gor, at revisoren har en reel mulighed for at kontrollere de informationer, der gives i regnskabet, med
det formal at gge troveerdigheden af informationen.

119 1ASB — “Conceptual Framework for Financial Reporting”, QC17

IASB — “Conceptual Framework for Financial Reporting”, QC6 til QC10
IASB — “Conceptual Framework for Financial Reporting”, QC12 til QC16
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Muligheden for at verificere informationen kan vaere bade direkte og indirekte. En direkte kontrol af
informationen kan veaere, at man kan eftertalle kassebeholdningen for at sikre, at opggrelsen er korrekt.
Med en indirekte kontrol menes derimod, at kontrollere inputtene til en anerkendt
opggrelsesmetode.'?

6.2.4 Sammenlignelighed

Kravet om sammenlignelighed henviser til bade det forhold, at regnskabsbrugeren skal have mulighed
for at sammenligne virksomhedens regnskab med regnskabet for andre virksomheder — for eksempel
virksomheder i samme branche, og samtidig det forhold at regnskabsbrugeren skal kunne sammenligne
regnskabet med regnskaber for tidligere ar, hvilket altsa kraever en kontinuitet i regnskaberne.

| begrebsrammen er det beskrevet, at sammenlignelighed mellem regnskaberne for forskellige
virksomheder kraever, at "ting der minder om hinanden, skal ligne hinanden, mens ting der er
forskellige, ogsa skal fremsta forskellige”.

Det er samtidig beskrevet, at man opnar en vis del af sammenlignelighed, ved at de to fundamentale
egenskaber; relevans og palidelighed, er opfyldt. Det, at disse to er opfyldt, er dog ikke tilstraekkeligt til
at sikre sammenligneligheden, da de finansielle informationer sagtens kan opfylde disse, og stadig vaere
usammenlignelige - for eksempel pa grund af forskellige opggrelses- og indregningsmetoder. Det er
saledes en ngdvendighed, at virksomhederne gennem reguleringen anspores til at anvende de samme
metoder, for at sikre sammenligneligheden.

| forhold til at skabe den kontinuitet, som skal sikre muligheden for sammenligning af arets regnskab
med regnskaber for tidligere ar, er det ogsa ngdvendigt, at opggrelses- og indregningsmetoder ikke blot
er ens mellem virksomheder, men ogsa at virksomhederne anvender de samme metoder ar efter ar. 123

6.2.5 Rettidighed

Heri ligger at den finansielle information skal veere til radighed for regnskabsbrugeren i tide til, at
brugeren kan bruge den til at traeffe beslutninger ud fra. Dette vil normalt betyde, at informationen bgr
komme ud til regnskabsbrugeren sa hurtigt som muligt, ud fra den betragtning at jo aldre en
information er, jo mindre brugbar er den."*

Kravet om rettidighed bliver i hgj grad opfyldt i forhold til tidsfrister for feerdigggrelsen
/offentligggrelsen af regnskaberne. Dette vil det som udgangspunkt ikke veere relevant praecis i forhold
til reguleringen omhandlende indregning af omsaetning. Samtidig bliver forholdene omkring hvornar
omsatning bgr indregnes i regnskabet behandlet i forbindelse med vurderingen af egenskaben relevans.
Af disse grunde vil rettidighed ikke blive inddraget i de efterfglgende afsnit omhandlende vurderingen af
Exposure Draftet.

6.2.6 Forstaelighed
Udgangspunktet er, at den finansielle information er forstaelig, nar den er praesenteret, klassificeret og
karakteriseret klart og praecist.

122 |ASB — “Conceptual Framework for Financial Reporting”, QC26 til QC28

IASB — “Conceptual Framework for Financial Reporting”, QC20 til QC25
IASB — “Conceptual Framework for Financial Reporting”, QC29
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Noget information kan veere ganske komplekst, hvilket naturligt kan skade forstaeligheden. Dog gg@res
det klart, at det faktum, at en information er kompleks og derfor svaert forstaelig, ikke kan vaere et
argument for, at udelade informationen fra regnskabet. Safremt denne information udelades kan
regnskabet veere ufuldstaendigt og vildledende.

| forlaengelse heraf fastslas det, at den finansielle information anses for vaerende forstaelig, nar personer
med et rimeligt kendskab til forretningsmaessige og gkonomiske aktiviteter kan gennemga og analysere,
den finansielle information og derved vaere i stand til at opna forstaelse for denne.'”

6.2.7 Opdatering af begrebsrammen

IASB har i 2010 udgivet Exposure Draft 2010/2 ”Conceptual Framework for Financial Reporting — The
Reporting Entity”, der er et udkast til en opdatering af begrebsrammen. | forbindelse med vurderingen
af udkastet til den ny standard om den regnskabsmaessige behandling af indteegter med udgangspunkt i
begrebsrammens kvalitetskriterier, ma det naturligvis tages i betragtning, om de ovenfor beskrevne
kriterier bergres af de foreslaede aendringer til begrebsrammen.

Som navnet pa det udsendte forslag antyder, handler dette primaert om definitionen af den virksomhed
eller enhed, der skal udarbejde regnskabet.'?® Vedtages udkastet om "The reporting Entity” kommer det
til at indgd som kapitel 2 i den samlede begrebsramme®. Kapitel 2 eksisterer i dag ikke i
begrebsrammen, hvor beskrivelsen af kvalitetskriterierne findes i begrebsrammens kapitel 3. En
eventuel vedtagelse af udkastet til opdateringen af begrebsrammen vil saledes ikke komme til at bergre
kvalitetskriterierne, der er beskrevet ovenfor.

6.2.8 Opsummering

Ovenfor er de vaesentligste kvalitetskriterier fra IASB’s begrebsramme beskrevet. Disse kriterier danner
rammen om den teoretiske fremstilling af regnskabsbrugerens informationsbehov. De kriterier, der
bringes videre til analyse af, hvorvidt den foresldede standard kommer til at tilfredsstille
regnskabsbrugerens informationsbehov, er sdledes fglgende:

- Relevans —information, der kan ggre en forskel for regnskabsbrugerens beslutninger.

- Palidelighed — information, der er fuldstaendig, neutral og uden vaesentlige fejl.

- Verificerbarhed — information, der kan kontrolleres og valideres.

- Sammenlignelighed — information, der kan sammenlignes med savel information fra andre
virksomheder, som med information fra samme virksomheds gvrige regnskaber.

- Forstadelighed - information, der er forstaelig for personer med rimeligt kendskab til
forretningsmaessige og okonomiske aktiviteter, og samtidig er praesenteret, klassificeret og
karakteriseret klart og praecist.

125 |ASB — “Conceptual Framework for Financial Reporting”, QC30 til QC32

IASB — “Conceptual Framework for Financial Reporting — The Reporting Entity” S1 til S3
127 u . . . » o« ”
Conceptual Framework for Financial Reporting”, “Foreword

126
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7 Den foreslaede standard sammenholdt med regnskabsbrugerens

informationsbehov

| det efterfglgende kapitel vil de ovenfor beskrevne kvalitetskriterier, som beskriver regnskabsbrugerens
informationsbehov, blive sammenholdt med den foreslaede standard for at undersgge, om denne
opfylder regnskabsbrugerens informationsbehov. @nsket er her at belyse, hvorvidt den samlede
foresldede standard til behandling af indtaegter fra kontrakter med kunder opflyder disse
informationsbehov, dog ogsa med fokus pa de sendringer, der matte vaere i forhold til den nuveerende
regulering.

Analysen vil tage udgangspunkt i fem udvalgte kvalitetskriterier, og opbygges saledes, at hver af de fem
kvalitetskriterier fgrst gennemgas i forhold til det generelle indhold af den foresldede standard, og
herefter belyses betydningen af specifikke @ndringer i forhold til den nuveerende regulering.

7.1 Relevans

Som tidligere beskrevet handler relevanskriteriet om, hvorvidt regnskabsbrugeren far stillet de relevante
informationer til radighed for at kunne traeffe de rigtige beslutninger omkring virksomheden, og at
regnskabet samtidig ikke bgr indeholde en masse oplysninger, der ikke er relevante for
regnskabsbrugeren.

7.1.1 Exposure Draftet

Den formodentligt vigtigste information i forbindelse med virksomhedens indregning af indteegter ma
vere selve stgrrelsen af den omsaetning, der figurerer i regnskabet. | forhold til reguleringen, er
stprrelsen af omsaetningen primaert afhaengig af henholdsvis metoden til opggrelsen af omsatningens
stgrrelse og metoderne til bestemmelse af, hvornar omsaetningen kan indregnes i regnskabet.

| begrebsrammen defineres indtaegter, som ”stigninger i fremtidige gkonomiske fordele, i form af tilgang
eller veerdistigning af aktiver eller fald i forpligtelser, som medfgrer vaekst i egenkapitalen, bortset fra
stigninger ved indskud fra ejerne”, hvorved formalet med regnskabsposten “omsaetning” ma veere at
beskrive den veerditilveekst virksomheden opnar ved at salge varer eller tjenesteydelser til kunderne.

| den foresldede standard males omsaetningen til den veerdien af det, "virksomheden forventer at
modtage, som betaling for de varer eller tjenesteydelser, der skal leveres ifglge kontrakten”, hvilket,
som tidligere beskrevet, i vidt omfang svarer til retningslinjerne i den nuveerende regulering. Der kan
ikke veere megen tvivi om, at netop det vederlag virksomheden modtager for varen eller
tjenesteydelsen, er den relevante information, til at beskrive virksomhedens varditilveekst overfor
regnskabsbrugeren.

Som modifikation hertil skal virksomheden, safremt der er mere end et ar mellem leveringen af varen
eller tjenesteydelsen og betalingen for denne, frem- eller tilbagediskontere betalingen, saledes den
omszetning der indregnes svarer til dagsveerdien af denne pa det tidspunkt, hvor leveringen
gennemfgres. Dette virker igen som den mest relevante information for regnskabsbrugeren, da
dagsvaerdien pa leveringstidspunktet ma anses for vaerende den bedste beskrivelse af vederlaget for
transaktionen.
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Den anden — og nok veaesentligste — faktor i forhold til omsaetningens stgrrelse i regnskabet er sdledes
periodisering af omsatningen. Som allerede beskrevet er reglen, at omsaetningen kan indregnes, nar
kontrollen over varen eller tjenesteydelsen er overgaet til kunden - hvad enten omsatningen indregnes
pa én gang, eller over tid. Spgrgsmalet er her, om man ved denne indregningsmetode giver
regnskabslaeseren et relevant billede af, hvilke ”stigninger i fremtidige gkonomiske fordele, i form af
tilgang eller vaerdistigning af aktiver eller fald i forpligtelser”, virksomheden har haft i den periode, som
regnskabet skal tegne et billede af. Dette illustreres i det efterfglgende ved hjelp af nogle sma cases:

7.1.1.1 Case A - Entreprengrvirksomhed:

Virksomheden A er en entreprengrvirksomheden, der har stor erfaring med starre
anlaegsprojekter. A har ressourcerne til selv at udfgre langt hovedparten af
arbejdet med anlaegsprojekterne, og har netop vundet entreprisen pd byggeriet af
en ny bro over en stgrre flod. Der er aftalt en fast pris for byggeriet, dog med en
aftale om, at der udbetales en bonus til virksomheden, hvis byggeriet er afsluttet
pd et givent tidspunkt.

Det er bygherren — altsd virksomhedens kunde — der ejer det stykke land, som
broen opfares pd, og der er tale om et aktiv, som kunden har kontrollen over mens
det opfares. Omseetningen indregnes derfor over tid, i takt med at A opfarer broen.
A benytter en inputmetode til at opggre feerdiggorelsesgraden ved at mdle de
faktisk afholdte omkostninger i forbindelse med byggeriet, og sammenholde disse
med de samlede forventede kontraktomkostninger.

Den omsatning, som virksomheden kommer til at praesentere i regnskabet for den givne kontrakt, er
altsa en omsaetning, der er opgjort som et estimat pa salgsveerdien af det arbejde der er udfert i
forbindelse med byggeriet.

Spgrgsmalet er sdledes, om denne metode giver regnskabsbrugeren den relevante information om
virksomhedens veerdiskabelse. Som udgangspunkt ma det formodes, at det for regnskabsbrugeren er
relevant at omsaetningen bliver indregnet, nar den handling eller begivenhed, der i virkeligheden tilfgrer
virksomheden veerdi er udfgrt/indtruffet. Teoretisk set kunne tidspunktet for indregningen ligge i en
meget lang periode; fra en initiering af salgstransaktionen til alle forhold vedrgrende transaktionen er
endeligt afsluttet.

| ovenstaende case, sker indregningen, som allerede beskrevet, Igbende mens byggeriet udfgres. Det,
der af regnskabsbrugeren ma opfattes som den kritiske proces, er i dette tilfelde netop selve byggeriet.
| forhold til at opna den indtaegt, som virksomheden far ved opfyldelse af kontrakten, er der selvfglgelig
ogsa udfgrt mange aktiviteter inden selve opfgrslen er gaet i gang, blandt andet salgsaktiviteter, som er
helt afggrende for, at virksomheden opnar en indtaegt. Det ma dog formodes, at der, hvor
virksomheden 'A’ og virksomheder af denne type har sine kernekompetencer, er i forbindelse med selve
byggeriet. Hertil kommer at det fgrst er som byggeriet skrider frem, at virksomheden kan opggre om, og
hvor meget man rent faktisk tjener pa denne kontrakt. Det er saledes i denne proces virksomheden i
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virkeligheden praesterer, og udfgrer det primaere arbejde, der ggr at virksomheden tjener penge, og

vaesentligst at alt, er det her, at virksomheden optjener endelig ret til vederlaget.

regnskabet.

| bilagene (afsnit 10.1.1) er case A beskrevet mere detaljeret, og pd baggrund af de beskrevne

forudsezetninger, er hovedtallene i regnskabet beregnet, disse er nedenfor:

31/12 Ar1l Ar2 Ar3 Ara

Omsztning pa kontrakten 637,50 148750 1.07500 800,00
@Pvrig omsaetning 200,00 0,00 0,00 200,00
Omsatning i alt 837,50 1.487,50 1.075,00 1.000,00
Kontraktomkostninger 420,00 980,00 1.000,00 600,00
@vrige variable omkostninger 150,00 0,00 0,00 150,00
Variable omkostninger i alt 570,00 980,00 1.000,00 750,00
Daekningsbidrag 267,50 507,50 75,00 250,00
Faste omkostninger 200,00 200,00 200,00 200,00
EBITDA 67,50 307,50 -125,00 50,00
Igangvaerende arbejder 0,00 125,00 200,00 0,00
Forudbetalinger fra kunder -362,50 0,00 0,00 0,00

Samme eksempel, men ved indregning af omsaetningen ved den endelige levering af projektet, ville se

saledes ud:

31/12 Ar1 Ar2 Ar3 Ara

Omsztning pa kontrakten 0,00 0,00 0,00 4.000,00
@vrig omsaetning 200,00 0,00 0,00 200,00
Omsaetning i alt 200,00 0,00 0,00 4.200,00
Kontraktomkostninger 0,00 0,00 0,00 3.000,00
@vrige variable omkostninger 150,00 0,00 0,00 150,00
Variable omkostninger i alt 150,00 0,00 0,00 3.150,00
Dzkningsbidrag 50,00 0,00 0,00 1.050,00
Faste omkostninger 200,00 200,00 200,00 200,00
EBITDA -150,00 -200,00 -200,00 850,00
Lager 420,00 1.400,00 2.400,00 0,00
Forudbetalinger fra kunder 1.000,00 2.000,00 3.000,00 0,00

Forskellen pa henholdsvis omsaetningen og EBITDA ved de to forskellige metoder, kan herefter

opsummeres saledes:
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31/12 Ara Ar2 Ar3 Ara

Omsaetning, Igbende indregning 837,50 1.487,50 1.075,00 1.000,00
Omesaetning, indregning ved afslutning 200,00 0,00 0,00 4.200,00
Forskel 637,50 1.487,50 1.075,00 -3.200,00
EBITDA, Igbende indregning 67,50 307,50 -125,00 50,00
EBITDA, indregning ved afslutning -150,00 -200,00 -200,00 850,00
Forksel 217,50 507,50 75,00 -800,00

| ovenstaende er der naturligvis i en forstand tale om et forholdsvist ekstremt tilfaelde, da virksomheden
kun opererer med én kontrakt ad gangen. Alligevel illustrerer eksemplet meget godt forskellene mellem
de to metoder. Det virker her tydeligt, at man ved indregning af indregning af omsaetningen ved
projektets afslutning far et misvisende billede af virksomhedens indtaegtsskabende aktiviteter. Iszer ved
regnskaberne for ar 2 og ar 3, hvor der slet ikke vil optreede en omsaetning. For regnskabsbrugeren ville
denne metode kraeve, at virksomheden pa en anden made redeggr for denne kontrakt — eksempelvis
ved at omtale kontrakten i tekstform.

Nar regnskabsbrugeren ser pa tallene i regnskabet for ar 2 og 3 kan man i princippet fa det billede, at
virksomheden blot ligger stille, og er helt uden egentlig aktivitet. Det eneste i regnskabet, der afslgrer,
at virksomheden har denne kontrakt, er henholdsvis lageret og forudbetalinger fra kunden.

Ar 3 er reelt et meget darligt ar for virksomheden, hvor tidsplanen skrider, og det viser sig, at
omkostningerne bliver hgjere end forventet. Mens dette kommer fint til udtryk ved den Igbende
indregning af omsaetning, hvor virksomheden far et ar med negativt EBITDA, har regnskabsbrugeren
ingen mulighed for at se, at projektet har voldt nogle problemer i ar 3 ved indregning nar projektet er
afsluttet.

Metoden med den Igbende indregning giver saledes et mere jeevnt billede af virksomhedens aktiviteter
og viser mere om, hvad virksomheden faktisk har praesteret i regnskabsperioden, og dermed ogsa mere
relevant information til regnskabsbrugeren.

| forhold til relevanskriteriet virker det som om, at den foresldede standard i forhold til denne case,
opererer med en passende indregningsmetode.
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7.1.1.2 Case B - en ordreproducerende virksomhed:

Virksomheden B er en produktionsvirksomhed, hvis primeere indtaegtskilde er
salg af fiskekonserves. Virksomheden beskaeftiger sig primaert med én bestemt
fiskeart, som indkgbes, forarbejdes og kommes pd ddse. Fiskene til det
kommende Grs produktion indkgbes over en kortere periode pa dret, hvor der er
saeson for indfangning af netop denne fisk. Man har opndet mange drs erfaring
med produktionen, som naturligt er under konstant optimering.
Virksomhedens kunder er store supermarkedskaeder. Stgrstedelen af
omsaetningen stammer fra drlige kontrakter med disse kaeder, hvor der indgds
en kontrakt om levering af en vis mangde fordelt hen over dret. Virksomheden
indregner derfor omsaetningen ved levering af varerne til kunderne.
Supermarkederne har en stzerk forhandlingsposition, da B’s afsaetningsmarked
er domineret af nogle fa staerke kunder. Virksomhedens Ignsomhed er derfor i al
vaesentlighed afhaengig af henholdsvis indkgbsprisen for fisken, en effektiv og
kvalitetspraeget ~ produktion  samt  de  drlige  kontrakter = med
supermarkedskzederne.

| ovenstaende tilfalde, vil den omsaetning, der er praesenteret i regnskabet, svare til salgsvaerdien af de
varer, der er afleveret hos kunderne, da det er her, kontrollen over varerne er overgaet til kunderne.

I lighed med gennemgangen af case A, er det saledes spgrgsmalet, om det netop er det tidspunkt, der er
relevant for regnskabsbrugeren, at fa information om, at der er sket en vaerditilvaekst i virksomheden.
Argumentet for, at netop leveringstidspunktet er det rigtige indregningstidspunkt fra
regnskabsbrugerens synspunkt, ma veaere, at det er her salgstransaktionen er afsluttet, og dermed det
tidspunkt, hvor virksomheden har opnaet endelig ret til den indtaegt der indregnes.

Der ma dog kunne stilles spgrgsmalstegn ved, om dette er det relevante tidspunkt for
regnskabsbrugeren at fa informationen om en vaerditilvaekst i virksomheden. Skulle indregningen af
indteegten foregd senere end dette, kunne tidspunktet for indregningen veere der, hvor B modtager
betalingen for varerne. Argumentet for dette, kunne veere, at det fgrst skulle veere her, indtaegten
indregnes, kunne veaere, at det fgrst er her, virksomheden endeligt har sikret sig vederlaget fra
transaktionen. Den risiko virksomheden har for ikke at fa (hele) vederlaget efter leveringen af varerne,
er dermed udelukkende en kreditrisiko. Med mindre virksomheden opererer i et marked med meget
stor kreditrisiko, hvilket ikke ma formodes at veere tilfeldet her, ma virksomheden med rimelighed
kunne siges at have skabt en veerdi tidligere end dette. Derfor virker det ogsa rimeligt, at virksomheden
kan indregne indtaegten tidligere end det tidspunkt, hvor man modtager betalingen.

Alternativt kunne indregningen af indtaegten ogsa flyttes til tidligere end det tidspunkt, hvor varerne er
leveret til kunderne. Der er umiddelbart flere ting, der taler for dette. For det fgrste ma man formode,
at selvom det fgrst er ved levering af varen, at B opnar endelig ret til det givne vederlag, kan kunden
ikke komme ud af kontrakten, uden der skal betales en eller anden form for kompensation herfor. Reelt
eksisterer der derfor allerede et slags krav hos kunden inden varerne leveres. En endnu mere
vidtgdende betragtning kunne veere, at virksomheden allerede har skabt vaerdi, ndr man har faet lavet
en fornuftig aftale om indkgb af fiskene til arets produktion, der ggr at man kan tjene penge pa denne,
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og samtidig tilsvarende har faet indgaet nogle ubetingede kontrakter med kunderne, der betyder, at
man kan opna en fornuftig avance pa kontrakten. Tilbage star sa produktionen, som den eneste reelle
ubekendte faktor. Da virksomheden har produceret den preecist samme vare i meget lang tid, og der
samtidig er tale om en forholdsvis simpel produktion, der vil veere meget automatiseret, har
virksomheden formentligt et meget godt bud pa, hvad de samlede produktionsomkostninger bliver. Det
er nok tvivlsomt, om regnskabsbrugeren vil anse det for veerende en god information, at virksomheden
har haft en indtaegt, ndr den vare der salges ikke engang er produceret endnu, selvom mange af de
veerdiskabende aktiviteter er udfgrt, og man i virksomheden ser selve produktionen som en ’selvfglge’.
En oplagt mulighed er, at virksomheden i stedet indregner omsaetningen, nar man har faerdigproduceret
varerne, der allerede er solgt. Herved er alle vaesentlige omkostninger i forbindelse med
salgstransaktionen afholdt, og virksomhedens kunde har allerede kontraktligt forpligtet sig til at aftage
varerne. Safremt det er B, der skal sta for fragten at varerne ud til kunden, er dette selvfglgelig ikke en
helt ubetydelig omkostning. Transporten vil dog typisk blive varetaget af et eksternt fragtfirma, som har
en fast pris pa ydelsen, hvorved denne omkostning ogsa kan estimeres meget praecist. Set fra
regnskabsbrugerens synspunkt, vil dette tidspunkt ogsa ligge efter virksomheden har udfgrt de
vaesentligste vaerdiskabende handlinger, og det sidste der mangler, for salgstransaktionen er
gennemfgrt, ma ogsa af regnskabsbrugeren ses som en selvfglge.

Valger man at indregne omsaetning pa det tidspunkt, hvor varerne er feerdigproduceret, vil det give
felgende effekt pa omsaetningen i casen om virksomheden B ovenfor:

31/12 Ar1 Ar2 Ar3 Ara
Omsaetning indregnes ved levering 10.000 12.000 14.500 16.000
Omsaetning indregnes ved afsluttet produktion 10.600 12.750 14.950

Forskel 600 750 450

Omsatning flyttet til tidligere ar 3.000 3.600 4.350 4.800

Omsaetningen i ar 4 er ikke medtaget, da denne afhanger af den omsaetning, der ifglge reguleringen
skulle indregnes i ar 5.

Forudsatningerne for beregningerne er oplistet i bilagene (kapitel 10.1.2), som det fremgar heraf er der
her tale om et eksempel, hvor der bade er en forholdsvis stort omsaetningsveekst, og en meget lang
periode fra varerne er faerdigproducerede til de leveres til kunden. Pa trods heraf, er den arlige forskel i
omsatningen forholdsvis begranset — selvom der dog er tale om en forholdsvis stor fremrykning af den
akkumulerede omseetning. | mange andre virksomheder vil der formodentligt veere vaesentligt kortere
tid fra varerne er feerdigproducerede til de leveres til kunden, da dette ved de fleste andre varer, vil
veere en fordel for virksomheden af likviditetsmaessige arsager. Dermed vil bade den akkumulerede
effekt og den arlige effekt vaere vaesentligt mindre. Den virkning regnskabsbrugeren oplever ved en
fremrykket indregning, vil sdledes i mange tilfaelde vaere forholdsvist begraenset.

Efter varerne er produceret, der er som allerede naevnt kun én tilbagevaerende risiko for virksomheden
— udover kreditrisikoen — nemlig den, at kunden alligevel ikke gnsker at aftage varerne. Denne situation
vil formentligt udlgse en eller anden form for kompensation. Problemet bliver i dette tilfeelde sa, hvilken
omsaetning der skulle indregnes inden selve leveringen. | lighed med den model man har anvendt ved
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behandlingen af et variabel vederlagt for omsaetningstransaktionen, ma Igsningen her veere, at
virksomheden skulle indregne enten det mest sandsynlige udfald af situationen eller det, der svarer til et
vejet gennemsnit af de mest sandsynlige udfald.

7.1.1.3 Afrunding af cases

Casen omhandlende virksomheden A, illustrerer en almindelig virksomhed, der primaert arbejder med
entreprisearbejde. Det virker pd mange mader som en god Igsning, at virksomheden kan indregne
omsatningen i takt med, at den udfgrer arbejdet der relaterer sig til kontrakten.

Fzlles for de situationer, hvor virksomhederne ifglge Exposure Draftet skal indregne omsaetningen
overtid, er, at kunderne pa én eller anden made, far glaede at det arbejde virksomheden udfgrer, mens
det bliver udfgrt. Dette faellestraek stemmer fint overens med Exposure Draftets generelle krav om, at
omszaetningen kan indregnes, nar kontrollen overgar til kunden. De ting, der vil falde ind under dette, vil
primaert vaere henholdsvis entrepriseopgaver som den, der er beskrevet ovenfor, og tjenesteydelser.
Feelles for disse, kan i mange tilfeelde vaere, at den vaesentligste proces i vaerdiskabelsen er selve det
arbejde, der udfgres for kunden. Det virker derfor ogsa sandsynligt, at det er den indregningsmetode,
der for regnskabsbrugeren vil vaere passende, i forhold til at fa information om virksomhedens evne til
at skabe vaerdi.

Ovenstaende eksempel om virksomheden B illustrerer, at nogle enkelte virksomheder kan anses for at
have skabt den vaesentligste vaerditilvaekst i forbindelse med en salgstransaktion allerede meget tidligt i
den enkelte salgsproces. Som beskrevet er dette dog formentligt heller ikke nok til, at
regnskabsbrugeren vil se det som det relevante tidspunkt at fa informationen om vaerdistigningen i
virksomheden pa. Dog vil det for mange ordreproducerende virksomheder generelt veere sadan, at det
kan veaere diskutabelt, om det fgrst er nar kontrollen over aktiverne overgar til kunderne, at den reelle
veerdistigning i den szlgende virksomhed er forekommet. Dermed kan man ud fra et “relevans-
synspunkt” diskutere, om det ikke ville vaere en bedre information, at indregningen af en omsaetning
kunne ske, nar virksomheden har faerdigproduceret disse, og der foreligger en ubetinget kontrakt. For
mange salgsvirksomheder vil situationen vaere den samme; at man har en vare pa lageret, og man
indgar en kontrakt med en kunde, som gnsker at kgbe denne, hvorved man ogsa kunne overveje
fordelene i at tillade en tidligere indregning.

Ovenstdende om virksomheder, der indregner omsaetningen ved levering af varerne til kunderne,
behandler situationer, hvor virksomheden har indgaet aftalen med kunden om handlen inden varen
produceres/leveres. Den gruppe af virksomheder, hvor aftalen om salget fgrst eksisterer i det gjeblik,
hvor kontrollen over varen overgar til kunden, kan naturligvis ikke betragtes pa tilsvarende made. Det
typiske eksempel pa en sadan virksomhed, er detailhandelsvirksomheder. | denne type virksomhed,
ligger salget til sidst i processen, hvorfor det fgrst er her, at virksomheden reelt er sikker p3, at salget
overhovedet kommer til at finde sted. Set fra regnskabsbrugerens synspunkt, virker det derfor ogsa helt
naturligt, at det fgrst er her, virksomheden indregner omsaetningen i regnskabet.

7.1.1.4 Indregning i balancen

Den del af balanceposterne, der behandles direkte i Exposure Draftet, er de igangvaerende arbejder og
eventuelle forudbetalinger fra kunder. Herudover har henholdsvis varelageret og tilgodehavender fra
salg og tjenesteydelser (debitorer) en mere indirekte sammenhang med den regnskabsmaessige
behandling af indteegterne. Disse to poster, er ikke behandlet nzermere, det konstateres blot, at
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varelageret som udgangspunkt indregnes til kostpris'®®, mens varedebitorer indregnes til
dagsvaerdien'®.

De igangvaerende arbejder opstar i forbindelse med indtaegter, der indregnes over tid. Den information,
der for regnskabsbrugeren ligger i, at virksomheden har indregnet et igangvaerende arbejde i balancen,
er at man har en slags “ufaktureret” tilgodehavende hos kunden. | forhold til indtaegter der indregnes
ved levering af varen til kunden, hvor varen, inden den leveres og faktureres, star pa lageret, er
forskellen saledes, at avancen indregnes i balancen. Forudbetalingen er samtidig et udtryk for, at man
skylder kunden en ”arbejdsindsats”, og at man har faet betaling for mere, end man har udfgrt pa
statusdagen. Begge poster er en sardeles relevant information for regnskabsbrugeren, og selvom
forskellen mellem debitorer og igangveerende arbejder mest er af teknisk karakter, giver det god mening
at holde disse adskilt overfor regnskabsbrugeren. P4 samme made er det svaert at argumentere for, at
de veerdier, som de to poster indregnes til, burde veaere anderledes.

Ovenfor diskuteres det, om det ville give mening at tillade virksomheder at indregne en indtaegt pa en
vare inden den leveres til kunden, hvis den er produceret, og man samtidig har indgaet en bindende
aftale med kunden om salg af denne vare. | forhold til balancen ville denne situation betyde, at man ma
indregne et aktiv med en veerdi svarende til avancen pa den indgaede aftale. Problemstillingen vil her
vaere, om hele salgsveerdien skal indregnes som et tilgodehavende, hvilket ville betyde, at virksomheden
har nogle varer, som de i virkeligheden selv ejer til at stda som et tilgodehavende i balancen. |
modsaetning hertil er situationen ved entreprisekontrakter netop, at kunden ejer aktivet, mens
virksomheden udfgrer arbejdet. Et andet alternativ kunne veere, at man indregner hele vaerdien som et
varelager, hvilket pa sin vis ogsa ville veere forkert, da man sa ville fa en avance lagt pa lager. En sidste
mulighed er at opdele veerdien i netop en lagervaerdi og et tilgodehavende svarende til den forventede
avance. Dette vil formentligt give regnskabsbrugeren den bedste information, dog ma det veere
ngdvendigt at preesentere bade de varer, der er principielt er solgt, og den forventede avance i sarskilte
poster adskilt fra henholdsvis varelager og de gvrige debitorer.

Udover selve praesentationen af indtaegter og de tilknyttede poster i regnskabet, gives der ogsa
vaesentlig maengde information til regnskabsbrugerne i form af specifikke oplysningskrav. Vedtagelse af
Exposure Draftet vil medfgre en signifikant andring i form af mange nye oplysningskrav. Af denne
grund, behandles dette omrade nedenfor i forbindelse med gennemgangen af forskellene i forhold til
den nuvaerende regulering.

7.1.2 Andringer pa specifikke omrader i forhold til den nuvaerende regulering

| det nedenstdende gennemgas specifikke aendringer af reguleringen vedrgrende indregning af
indtaegter i forhold til den nuvaerende regulering. £ndringerne er belyst i kapitel 5.4 ovenfor, og for hver
af de kvalitative egenskaber er de andringer, behandles de andringer, der vurderes at have betydning
for netop denne egenskab.

7.1.2.1 Precisering af kontraktbegrebet
Man har i Exposure Draftet valgt at angive retningslinjer for, hvornar der er tale om en kontrakt med en
kunde. Spgrgsmalet om, hvornar der er indgdet en kontrakt har primaert betydning for, hvornar

28152, art. 9

129 1aS 39, art. 40
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virksomheden kan klassificere omkostninger vedrgrende et projekt som kontraktomkostninger, og
hvornar virksomheden skal oplyse om kontrakten i forbindelse med Exposure Draftets oplysningskrav.
To af de vigtigste krav for, at der er tale om en kontrakt er, at begge parter skal veaere forpligtet af
kontrakten, og samtidig at det star klart, hvad det er, saelger er forpligtet til at levere. Kravene svarer til,
hvad man i almindelighed ma formode skulle vaere tilfaeldet, for der er tale om en egentlig salgskontrakt
og det virker saledes relevant for regnskabsbrugeren, at det netop er, nar disse er opfyldt, at kontrakten
medtages i regnskabet.

Et af de @vrige krav for, at der er i standardens forstand er tale om en konktrak, er blandt andet, at den
skal have en forretningsmaessig substans. Dette krav handler ikke s3 meget om, om der i virkeligheden
eksisterer en kontrakt, der da sagtens kan veere en kontrakt, der bare ikke har forretningsmaessig
substans. Kravet ma saledes handle om, at en sadan kontrakt ikke bgr behandles som en salgskontrakt,
og et eventuelt vederlag for denne kontrakt ikke ma indgd som omsaetning. Det virker som en god
foranstaltning og det ma fra regnskabsbrugerens synsvinkel vaere saerdeles relevant, at kun reelle
salgskontrakter behandles som omsaetning.

7.1.2.2 Estimering af omsatningens stgrrelse ved kontraktens indgdelse

Et af kriterierne for indregning af omsaetning ifglge den nuveaerende regulering er, at omsaetningens
stgrrelse skal kunne opggres palideligt. Dette krav findes ikke i Exposure Draftet, og virksomheden skal
altsa estimere stgrrelsen af omsatningen allerede ved indgaelse af kontrakten, og naturligvis regulere
estimatet, nar nye, relevante informationer er tilgaengelige. Fra regnskabsbrugerens synspunkt kan det
virke forkert at tilbageholde oplysningen om omsaetning med den begrundelse, at man ikke er sikker pa
veerdien af den. Ud fra et relevanssynspunkt virker det saledes som en god idé, at dette krav fjernes fra
reguleringen.

7.1.2.3 Kontrakter opdeles i hgjere grad

En af de stgrre aendringer i forhold til nuvaerende regulering er, at virksomhederne i hgjere grad skal
opdele kontrakterne og dermed indregne den som adskilte kontrakter. | den nuvaerende regulering er
det i princippet kun, nar der reelt er tale om adskilte kontrakter, der rent formelt er samlet i én,
hvorimod man efter den foresldaede standard skal opdele kontrakten safremt der leveres reelt adskilte
varer eller tjenesteydelser i kontrakten.

Man kan her spgrge, om denne &ndring i hgjere grad illustrerer den reelle gkonomi i kontrakten. Det vil
formentligt afhaenge meget af det konkrete tilfeelde, om der er tale om en bedre eller darligere
beskrivelse, af kontrakten, at den opdeles i forskellige dele. | mange tilfelde ma man formode, at de
delleverancer, der indgar i en given kontrakt, har en vis sammenhang, selvom de opfylder kriterierne
for at skulle opdeles ifglge Exposure Draftet. Denne sammenhang ma formodes, at vaere relevant for
regnskabsbrugeren, hvorfor det ville give mening at indregne dem samlet. | tilfaelde, hvor der ikke er
denne sammenhang mellem delleverancerne giver det naturligvis god mening, at opdele kontrakten,
mange af disse tilfaelde, ville dog muligvis ogsa skulle opdeles efter den nuvaerende regulering.
Opdelingen af kontrakter gaelder ligeledes for vurderingen af, om en kontrakt vil vaere tabsgivende for
virksomheden. | tilfeelde, hvor der er en reel grund til, at de forskellige leveringer er samlet i én kontrakt,
virker det tvivisomt, at det er en god beskrivelse af gkonomien i kontrakten, hvis virksomheden skal
indregne et tab pa én af delleverancerne i kontrakten. Der kan eksempelvis gives en stgrre rabat pa den
samlede kontraktpakke, der betyder, at nogle af de mindre delleverancer kunne blive tabsgivende. Det
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er nappe en god information for regnskabsbrugeren, at der indregnes et tab pa disse, hvis kontrakten
som hele er overskudsgivende for virksomheden.

7.1.2.4 Omkostninger til at indga kontrakten kan indregnes som kontraktomkostninger

En anden forskel i forhold til den nuveerende regulering er, at virksomheden kan indregne omkostninger,
der er afholdt til forbindelse med at indga kontrakten, under forudsaetning af, at det er omkostninger
der ikke var blevet afholdt, hvis kontrakten ikke var blevet til noget. Som udgangspunkt kan man sige, at
det er relevant for regnskabsbrugeren at kunne se, hvad der rent faktisk er kontraktomkostninger, og
det derfor virker som en fordel for regnskabsbrugeren, at s3 mange omkostninger som muligt, med
direkte tilknytning til kontrakten, bliver indregnet som kontraktomkostninger. Mens det naturligvis ikke
giver mening at indregne omkostninger, til en kontrakt der ikke bliver til noget, som
kontraktomkostninger, kan man argumentere for, at det ville vaere relevant at indregne alle
omkostninger, afholdt i forbindelse med at indga en kontrakt, som kontraktomkostninger, da det ville
give regnskabsbrugeren et billede af den totale gkonomi for kontrakten. Det ville dog give et blandet
billede, hvis de “mislykkede” salgsomkostninger skulle indregnes samlet, mens de omkostninger, der er
afholdt til en kontrakt der ender med at blive indgaet, indregnes sammen med en kontrakt. | det lys er
det formentligt en bedre information for regnskabsbrugeren at alle salgsomkostninger indregnes
samlet, og dermed for regnskabsbrugeren fremstar som den samlede indsats, der er ydet med henblik
pa at opna de kontrakter, der faktisk bliver indgaet.

7.1.2.5 @gede oplysningskrav

Som naevnt vil Exposure Draftet betyde en vaesentlig forggelse af oplysningskravene. Der skal her gives
oplysninger inden for tre hovedgrupper; virksomhedens kontrakter med kunder, vaesentlige skgn samt
&ndringer i skgn, og endeligt de igangvaerende arbejder.

| forhold til egenskaben “relevans” virker informationen omkring kontrakterne med kunder som en
vigtig oplysning. Regnskabsbrugeren far her mulighed for at f& en indikation pa, virksomhedens
fremtidsudsigter med hensyn til omsatningen. Specielt relevant for fremtidsudsigterne er, at
virksomheden for kontrakter med en Igbetid pa over ét ar, skal oplyse om de dele af vederlaget, der er
allokeret til udestaende delleverancer samt, hvornar virksomheden forventer at afslutte disse. Det
regnskabsbrugeren her far, er altsa en indikation pa noget af den omsaetning virksomheden forventer at
indregne i fremtiden.

Umiddelbart virker det dog ikke logisk, at det skulle veere relevant for regnskabsbrugeren at fa
informationer om en kontrakt med en Igbe tid pa 13 maneder, hvis det ikke er relevant med
informationer om én, der afsluttes pa 11 maneder. Det kan saledes undre, at man ikke vaelger at ga hele
vejen, og beder virksomhederne oplyse om alle udestaende delleverancer, og ikke kun dem, der
vedrgrer kontrakter med en Igbetid pa over ét ar. P4 den made, vil regnskabsbrugeren fa en samlet
oversigt over virksomhedens ordrebog.

Informationer om skgn og aendringer i skgn giver regnskabsbrugeren et indblik i de usikkerheder og
forudsaetninger der ligger bag tallene, hvilket virker som en relevant information.

De informationer der gives om de igangvaerende arbejder har minder om metoden for anleegsnoten, og
giver dermed regnskabsbrugeren indblik i udviklingen i de igangveerende arbejder fra ar til ar, hvilket
ligeledes virker som en relevant information for regnskabsbrugeren.
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De nye oplysningskrav indeholder mange detaljer og mange helt specifikke omrader, hvorpa der skal
gives information, selvom man i indledningen til afsnittet om oplysningskravene anfgrer, at det er
virksomhedens opgave, at tilpasse detaljeringsniveauet. Ud fra et relevanssynspunkt kunne man gnske,
at man i stedet for at udstikke helt specifikke krav til, hvilke informationer der skal indeholdes i
regnskabet, udstak flere overordnede retningslinjer for, hvilke forhold regnskabsbrugeren skulle
informeres om, og hvilke muligheder for analyser man skulle give regnskabsbrugeren ved hjelp af
regnskabet. Virksomheden kunne herved inkludere de oplysninger der netop matte vaere relevante for
virksomheden og dens natur, i stedet for at fokusere pa at en lang liste af oplysninger blev korrekt
praesenteret i regnskabet.

7.2 Palidelighed
Egenskaben palidelighed handler som tidligere beskrevet om, at informationen skal veere fuldstaendig,
neutral og uden vasentlige fejl.

7.2.1 Exposure draftet

Ved indregningen af omsaetning i regnskabet, ma de, som tidligere naevnt, to vaesentligste faktorer i
forhold til den omsaetning, der indregnes, veere henholdsvis metoden til opggrelsen af veaerdien af den
omsatning der indregnes for den givne kontrakt, og kriterierne for, hvorndr omsatningen kan
indregnes.

Veardien af den omsaetning, der indregnes er formentligt i langt de fleste tilfelde navnt eksplicit i
kontrakten med kunden, og kan derfor opggres ret palideligt. Der kan selvfglgelig veere tilfaelde, hvor
den ikke kan opggres uden videre — eksempelvis ved betaling med andre varer eller med lang kredittid. |
forhold til Exposure Draftet, er det dog vanskeligt, at forestille sig, at det skulle kunne ggres pa mere
palidelige mader, end det man foreslar.

Den anden, af de to faktorer, med stor indflydelse pa den omsaetning, der bliver indregnet i regnskabet,
er saledes kriterierne for, hvornar indteaegten kan indregnes. | forhold til relevansegenskaben, der ifglge
ovenstdende vil traekke mod en tidligere indregning af omsaetningen, vil egenskaben palidelighed
trekke i den modsatte retning, ud fra en betragtning om, at indtaegten bliver mere sikker, som
salgstransaktionen skrider frem.

7.2.1.1 Omsatning der indregnes over tid

| case A, der behandles i forbindelse med gennemgangen af relevans, samt andre kontrakter, hvor
indtaegten indregnes over tid, kan man sige, at det er opggrelsen af feerdigggrelsesgraden, der danner
grundlag for hele indregningen af indtaegten. De to metoder, som Exposure Draftet foreslar til opggrelse
af faerdigggrelsesgraden er henholdsvis inputmetoden og outputmetoden. Ved benyttelse af
outputmetoden opggres faerdigggrelsesgraden direkte pa baggrund af de varer eller tjenesteydelser, der
er overfgrt til kunden. Denne metode giver saledes et forholdsvis palideligt estimat pa den vaerdi, der
rent faktisk er skabt. Som det ogsa er naevnt i Exposure Draftet er ulempen ofte, at det er sveert at
identificere, hvilke varer og tjenesteydelser der rent faktisk er overfgrt til kunden, hvorfor
virksomhederne ofte vil vaere tvunget til at benytte en inputmetode. | naervaerende tilfaelde, hvor der er
tale om opfgrsel af en bro, ma det formodes at vaere vanskeligt, at benytte en outputmetode, da det
udover de synlige fremskridt kan vaere sveert at vurdere, hvad der rent faktisk er overfgrt til kunden, og
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de synlige fremskridt ikke ngdvendigvis haenger sammen med den vardi, der er skabt for kunden. |
dette tilfaelde vil man derfor formentligt ogsa vaere tvunget til at benytte en inputmetode til at estimere
feerdigggrelsesgraden.

Inputmetoden er her mere indirekte, og bygger pa en forudsaetning om, at virksomhedens overfgrsel af
varer til kunden, kan males pa baggrund af den indsats, der er ydet. Selvom der er tale om en kontrakt,
der ikke opdeles i delleverancer, kan man godt forestille sig, at der pa forskellige dele af arbejdet reelt er
stgrre avance end andre, mens der ved brug af inputmetoden er tale om en linezer fordeling af avancen
pa de forskellige dele af arbejdet. Herved vil feerdigg@relsesgraden ikke veere et fuldstaendigt palideligt
estimat pa den faktiske vaerdiskabelse i virksomheden.

Ved anvendelse af en inputmetode kan der anvendes forskellige former for input til estimering af
feerdigggrelsesgraden, hvoraf den mest oplagte formentligt er de totale omkostninger, men hvor man
ogsa kan anvende eksempelvis tidsforbrug eller materialeforbrug alene. Virksomheden bgr naturligvis
vaelge den metode, der bedst beskriver det reelle forlgb, men denne valgfrihed vil ogsa kunne betyde, at
metodevalget kan resultere i, at informationerne i regnskabet ikke bliver fuldstaendigt neutrale, da det
formentligt kan diskuteres, hvilket input der beskriver virksomhedens fremskridt med arbejdet bedst,
mens der faktuelt kan veere tale om, at en af metoderne vil enten fremrykke eller udskyde indregningen
af omsaetning i forhold til andre input.

| case A, hvor omsaetningen er delvist variabel, saledes den forventede omsaetning kan andre sig mens
byggeriet star pa, er det under alle omstendigheder vanskeligt, at indregne omsaetningen palideligt
tidligt i forlgbet. Ved en Igbende indregning af omsaetningen, vil effekten af en andring af den samlede
transaktionspris skulle medtages Igbende. Herved er den indregnede omszetning i begyndelsen af
byggefasen maske ikke helt palidelig, dog ma man forvente, at hvis kommer stgrre andringer i
kontraktsummen, vil det formodentligt vaere sadan, at risikoen for stgrre andringer, er stgrst fgrst i
forlgbet. Dermed vil omfanget af fejlinformationen ikke blive szerligt stort, fgr kalkulationsmodellen kan
opdateres med de @ndrede forudsatninger.

| case A betyder den Ipbende indregningsmetode, at virksomheden undervejs indregner en omsaetning,
der ikke er helt korrekt, da de forudsaetninger virksomheden opstiller ved kontraktens indgaelse ikke
viser sig at komme til at holde helt. Safremt virksomhedens estimater fra begyndelsen havde veeret
korrekte, var indregningsforlgbet i stedet blevet fglgende (se eventuelt bilagene, kapitel 10.1.1):

31/12 Ara Ar2 Ar3 Ara

Omsaetning pa kontrakten 600,00 1.400,00 1.200,00 800,00
@vrig omsatning 200,00 0,00 0,00 200,00
Omsaetning i alt 800,00 1.400,00 1.200,00 1.000,00
Kontraktomkostninger 450,00 1.050,00 900,00 600,00
@vrige variable omkostninger 150,00 0,00 0,00 150,00
Variable omkostninger i alt 600,00 1.050,00 900,00 750,00
Daekningsbidrag 200,00 350,00 300,00 250,00
Faste omkostninger 200,00 200,00 200,00 200,00
EBITDA 0,00 150,00 100,00 50,00
Igangvaerende arbejder 0,00 0,00 200,00 0,00
Forudbetalinger fra kunder 400,00 0,00 0,00 0,00
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Forskellene pa henholdsvis omsaetningen og EBITDA i forhold til den faktiske indregning af omsaetning
havde veeret saledes:

31/12 Ar1l Ar2 Ar3 Ara

Korrekt omszetning 800,00 1.400,00 1.200,00 1.000,00
Estimeret omsatning 837,50 1.487,50 1.075,00 1.000,00
Fejlinformation -37,50 -87,50 125,00 0,00
Korrekt EBITDA 0,00 150,00 100,00 50,00
Estimeret EBITDA 67,50 307,50 -125,00 50,00
Fejlinformation -67,50 -157,50 250,00 0,00

Generelt kan man sige, at man ved brug af outputmetoder formentligt far et meget palideligt estimat pa
feerdigggrelsesgraden og dermed den indtaegt, der bgr indregnes, mens det ved anvendelse af
inputmetoder kan vare noget mere usikkert. Ud fra et palidelighedssynspunkt kan man saledes
argumentere for, at det ville vaere mere hensigtsmaessigt at udskyde indregningen af omsaetning indtil
hele arbejdet er udfgrt, hvorved man ville undga de forholdsvis upalidelige estimater pa periodiseringen
af indtaegten.

Omvendt kan der ogsa veere argumenter for, at palideligheden forbedres ved en Igbende indregning af
omsatningen. Eksempelvis bliver der med al sandsynlighed afholdt omkostninger i forbindelse med en
sadan kontrakt, der ikke relaterer sig sa direkte til kontrakten, at de kan indregnes som
entrepriseomkostninger. Ved anvendelse af en Igbende indregning af indtagterne opnar man en bedre
matching af disse omkostninger og virksomhedens indteegter, hvorved regnskabsbrugeren far et mere
palideligt billede af, hvilke omkostninger virksomheden reelt har afholdt, for at kunne tjene den indteegt,
der er indregnet i regnskabet. Tabellen nedenfor fra behandlingen af casen om virksomhed A, illustrerer
i et ekstremt tilfaelde, hvordan regnskabet kommer til at vise, at virksomheden har afholdt nogle faste
omkostninger i et ar, hvor der gjensynligt ikke er nogen omsaetning.

31/12 Ar1 Ar2 Ar3 Ara

Omsaetning pa kontrakten 0,00 0,00 0,00 4.000,00
@vrig omsaetning 200,00 0,00 0,00 200,00
Omsaetning i alt 200,00 0,00 0,00 4.200,00
Kontraktomkostninger 0,00 0,00 0,00 3.000,00
@vrige variable omkostninger 150,00 0,00 0,00 150,00
Variable omkostninger i alt 150,00 0,00 0,00 3.150,00
Daekningsbidrag 50,00 0,00 0,00 1.050,00
Faste omkostninger 200,00 200,00 200,00 200,00
EBITDA -150,00 -200,00 -200,00 850,00

7.2.1.2 Omsatning der indregnes pa ét bestemt tidspunkt

Ved salg af varer, hvor indtaegten indregnes pa ét tidspunkt; nar kontrollen over varen, er overgaet til
kunden, er indregningstidspunktet normalt sammenfaldende med det tidspunkt, hvor
salgstransaktionen endeligt er afsluttet fra den szelgende virksomheds side. Her kan man ligeledes sige,
at de vaesentligste risici for den salgende virksomhed i forbindelse med salgstransaktionen er overstaet,
og henholdsvis indtaegten og den udgift der matte veere forbundet hermed kan opggres palideligt. Nar
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omsatningen indregnes pa dette tidspunkt, har regnskabsbrugeren derved en meget palidelig
information om, at virksomheden har skabt vaerdi. Ud fra et palidelighedsperspektiv, virker det saledes
rigtigt at indregne omsatningen nar varerne er leveret.

| case B, hvor muligheden for at diskuteres muligheden for at indregne omsatningen pa nogle
ordreproducerede varer allerede inden de rent faktisk blev leveret til kunden. Ud fra et
relevanssynspunkt kunne der veere flere gode argumenter herfor. Nar man i stedet ser pa
palideligheden, er der mere der taler for en senere indregning af omsaetning, end tidspunktet, hvor
varerne er feerdigproducerede. For det fgrste ma det formodes, at risikoen for, at kunden vaelger at
bryde kontrakten vaesentligt st@rre, inden varerne er leveret til kunden. Selvom dette formentligt vil
resultere i en eller anden form for kompensation, hvor virksomheden alligevel modtager et honorar, vil
dette formentligt vaere vaesentligt lavere end den omsatning, man ville have opnaet ved at levere
varerne. Hertil kommer, at vareforbruget sandsynligvis heller ikke skulle indregnes, da varerne
antageligt kan salges til anden side. Selv i tilfeelde, hvor leverancen rent faktisk bliver gennemfgrt, vil
der vaere nogle ukendte faktorer i forbindelse med at afslutte transaktionen, hvilket for eksempel kan
vaere fragtomkostninger, og eventuelle omkostninger, der pahviler den salgende virksomhed, hvis
varerne gar tabt under transporten.

Usikkerheder omkring vaerdierne peger saledes pa, at det ud fra et palidelighedssynspunkt ikke ville
vaere hensigtsmaessigt at indregne omsaetningen tidligere end det tidspunkt, hvor varerne leveres til
kunden.

Det kan herefter diskuteres, om palideligheden ville blive gget, hvis indregningen fandt sted pa et
senere tidspunkt end ved kontrollens overgang til kunden. De vaesentligste risici i forhold til at fa
indregnet en retvisende omsaetning ma vaere henholdsvis risikoen for, at kunden ikke kan betale, samt
eventuelle risici i forbindelse med garantiforpligtelser og lignende krav fra kunden.

Kreditrisikoen har man valgt ikke at lade vaere en del af selve indregningen af omsaetning, og ses dermed
som en saerskilt risiko i stedet for at veere en risiko, der kunne ende med en regulering af omsaetningen.
Herved vil det ikke pavirke palideligheden af oplysningerne om virksomhedens omsaetning, at udskyde
indregningen til kunden har betalt.

Risikoen i forhold til garantiforpligtelser behandles ifglge standarden — hvis den er vaesentlig for
transaktionen — som en sarskilt delleverance, og det vederlag der allokeres hertil, indregnes saledes
ferst, i takt med, at forpligtelsen indfries. Der er saledes tale om, at den omsaetning der indregnes, er
forholdsvis palidelig, selvom det naturligvis vil vaere sadan, at der er tale om et estimat pa, hvor meget
af den samlede kontraktsum, der skal allokeres til garantiforpligtelsen.

De gvrige forhold omkring garantiforpligtelser er beskrevet i IAS 37 (Provisions, Contingent Liabilities
and Contingent Assets) og er saledes ikke behandlet her.

7.2.1.3 Afrunding af behandlingen af indregningstidspunktet

Ovenfor, i forbindelse med behandlingen af henholdsvis relevans og palidelighed er
indregningstidspunktet diskuteret. Pa baggrund heraf, kan man overordnet sige, at disse to kvalitative
egenskaber traekker i hver sin retning i forhold til indregningstidspunktet:
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Relevans Palidelighed

Det vil saledes veere sadan, at nar indregningstidspunktet flyttes til et tidligere tidspunkt, vil
informationen vare mere relevant for regnskabsbrugeren, mens den bliver mindre palidelig, og
omvendt bliver det mindre og mindre relevant for regnskabsbrugeren, des senere omsaetningen
indregnes, men palideligheden af oplysningerne forbedres. For standardudstederen er opgaven saledes
at finde et tidspunkt, hvor man ligger sig et tilfredsstillende sted mellem de to kriterier. Som beskrevet
ovenfor har man i dette tilfeelde overordnet set fundet et fornuftigt kompromis mellem de to forhold,
selvom der altid vil veere fordele og ulemper forbundet med valget, og at de enkelte detaljer altid vil
kunne diskuteres.

7.2.1.4 Tabsgivende kontrakter

Mens det, som ovenfor beskrevet, fgrst er nar virksomheden pa en eller anden made har ydet den
indsats, som kunden betaler for, de kan indregne omsaetningen, skal tab i nogle tilfaelde indregnes sa
snart virksomheden indser, at leverancen bliver tabsgivende. | henhold til palideligheden er dette ikke
en neutral fremstilling af den finansielle information, da man herved opnar at give en mere ‘forsigtigt’
billede af virksomhedens situation.

Det kan i denne sammenhang diskuteres, om grunden hertil er, at man gnsker en forsigtig tilgang til
indregningen. Pa den anden side virker det sandsynligt, at det kan veere mere palideligt, at estimere et
tab end en indteegt. | mange kontrakter er indtaegten forholdsvis let at opggre og ikke forbundet med
stgrre usikkerheder (stgrrelsen er aftalt i kontrakten), mens omkostningerne ofte vil afhaenge af mange
forskellige forhold og fgrst kan opggres endeligt, nar virksomheden har ydet hele den indsats der skal til,
for at opfylde kontrakten. Benyttes dette som en generel antagelse, kan man, nar det star klart, at
omkostningerne kommer til at overstige den forventede indtaegt med ret stor sikkerhed konstatere, at
leveringen bliver tabsgivende for virksomheden — selvom stgrrelsen pa tabet stadig kan andre sig
meget. Samtidig vil der ogsa altid vaere en risiko for, at omkostningerne vil blive stgrre end forventet,
mens virksomheden udfgrer arbejdet; sikkerheden for, at der bliver tale om en gevinst stiger saledes
gradvist mens arbejdet udfgres.

Ovenstaende andrer dog ikke pa, at den manglende symmetri mellem indregningen af gevinster og tab
ikke virker som god regnskabsinformation.

7.2.2 Andringer pa specifikke omrader i forhold til den nuvarende regulering

En vaesentlig andring i forhold til den nuvaerende regulering, er at det veesentligste regulering af
indregningen af omsaetning og de dertil hgrende poster i regnskabet er samlet i én standard, mod
tidligere at veere opdelt i henholdsvis IAS 18 og IAS 11. Samtidig med sammenlaegningen er reguleringen
systematiseret ved hjeelp af 5-trinsmodellen. Samlingen og den forbedrede systematik ma alt andet lige
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medfgre en mere palidelig regnskabsmaessig behandling af omsatningen gennem gget
gennemskuelighed og hgjere grad af vejledning end tidligere.

7.2.2.1 Kontrakter opdeles i hgjere grad end det tidligere har vzeret tilfaldet

Exposure Draftet laegger op til, at man i hgjere grad gnsker, at virksomhederne opdeler kontrakterne i
delleverancer og forholder sig til indregningen pa baggrund af disse dele frem for kontrakten som en
helhed. Dette virker som et udtryk for, at man gnsker at den regnskabsmaessige behandling skal veere
mere uafhaengig af kontraktens rammer og i stedet veere baseret pa det faktiske indhold og den
vaerdiskabelse, som virksomheden skal levere. Man ma forvente, at indregningen af indteegter bliver
mere praacis, nar der kigges pa mindre delelementer af en kontrakt i stedet for at se kontrakten som en
helhed, da leverings- og indtjeningsmgnsteret — isar ved kontrakter der leveres over tid — kan variere
mellem de enkelte dele af kontrakten. Man kan saledes sige, at indregningen formentlig bliver mere
palidelig af, at kontrakterne deles op i mindre dele. Som navnt i forbindelse med gennemgangen af
relevansegenskaben, kan det dog ogsa have den effekt, at de enkelte de af kontrakten tages ud af en
gkonomisk kontekst skabt af, netop at vaere samlet i én kontrakt.

7.2.2.2 Estimering af omsatningens stgrrelse ved kontraktens indgdelse

Som beskrevet ved gennemgangen af relevanskriteriet, kan det virke som en relevant information for
regnskabsbrugeren, at blive oplyst om kontrakten, nar den er indgaet — uagtet at vederlagets faktiske
stgrrelse matte vaere usikkert pa dette tidspunkt. Ud fra en vurdering af informationernes palidelighed
er det naturligvis oplagt, at man ved at fjerne kravet om, at man fgrst kan oplyse om (eventuelt
kommende) omsatning, nar stgrrelsen heraf kan opggres palideligt, forbedrer palideligheden af den
information der gives. Argumentet for dette ville veere, at regnskabsbrugeren skal kunne fgle sig sikker
pa, at de oplysninger, der gives i regnskabet, er palidelige og ikke indeholder et veesentligt fejlestimat.
Pa det anden side vil det samtidig vaere ufuldstaendige — og dermed ikke palidelige — oplysninger , der
gives, hvis en oplysning tilbageholdes med den begrundelse, at oplysningen ikke er palidelig.

7.2.2.3 Kun vurdering af, om delleverancen er tabsgivende, hvis den indregnes over tid, og
lober over mere end et dar

| Exposure Draftet foreslas det, at kun delleverancer, der indregnes over tid, og leveres over en periode
pa mere end et ar, skal vurderes for, om de er tabsgivende. For kontrakter, der ikke lever op til disse to
kriterier, vil dette betyde, at den regnskabsmaessige behandling kommer til at adskille sig fra
behandlingen af de kontrakter, der falder indenfor kriterierne. Denne forskel vil betyde, at den
information, der gives i regnskabet ikke er fuldstaendig i den forstand, at der kun gives oplysninger om
nogle af de kontrakter, som er tabsgivende.

7.3 Verificerbarhed

Egenskaben verificerbarhed ligger lidt i forlaengelse af palideligheden som beskrevet ovenfor.
Udgangspunktet for verificerbarheden er et gnske om at forsikre regnskabsbrugeren om, at den
finansielle praesentation, der gives i regnskabet giver et retvisende billede af de forhold de beskriver,
ved at “forskellige kyndige og uafhangige observatgrer skal kunne opna en konsensus, om at den givne
skildring er en virkelighedstro gengivelse af virkeligheden”.
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7.3.1 Exposure Draftet
Der tages her igen udgangspunkt i henholdsvis maling af den vaerdi omsaetningen indregnes til, og det
tidspunkt hvorpa omsatningens indregnes.

Malingen af vaerdien af omsaetningen vil i langt de fleste tilfaelde tage udgangspunkt i, at honoraret er
aftalt til at vaere en overfgrsel af likvide midler. Vaerdien af de likvide midler, som kunden betaler vil
saledes i ofte veere den samme, som vaerdien af den omsaetning, der skal indregnes i regnskabet.
Veerdien vil derfor i disse tilfaelde vaere meget let at verificere, og der kan naeppe stilles spgrgsmalstegn
ved den vaerdi den males til.

| tilfaelde, hvor der enten gives en meget lang kredittid, eller virksomheden modtager en forudbetaling
lang tid f@r, de opnar ret til at indregne omsaetningen, kan det aftalte vederlag i form af likvide midler
ikke umiddelbart anvendes som veerdi af den omsezetning, der indregnes. Til behandling af denne
problemstilling anvendes en forholdsvis simpel frem- eller tilbagediskontering af de aftalte vederlag.
Selve beregningen af den omsaetning der skal indregnes er sdledes meget let at verificere. Den rente der
anvendes til beregningen er saledes et skgn fra virksomhedens side, og det kan vaere sveert at verificere
den ngjagtige rente. Det virker dog sandsynligt, at man i mange tilfalde vil kunne lave et forholdsvis
palideligt estimat, og man kan ved at sammenholde med renter fastsat pa markedsmaessige vilkar,
komme tzet pa en verificering af den anvendte rente. | tilfeelde hvor vederlaget er aftalt til at vaere andet
end likvider, er det ogsa vanskeligere at verificere om vaerdien af vederlaget er opgjort korrekt.

For omseaetning der indregnes pa én gang, - altsd ved overgangen af kontrollen til kunden, er
‘opgerelsen’ af indregningstidspunktet forholdsvist verificerbart. Selve metoden for indregning, altsa
fastsaettelse af, hvornar i virksomhedens sadvanlige omsatningstransaktioner, kontrollen er overgaet
til kunden, kan i mange tilfeelde veere forholdsvis abenlyst, og derfor ogsa let at verificere. |
greensetilfelde er det naturligvis svaerere at verificere tidspunktet for den egentlige overgang af
kontrollen. Beskrivelsen af, hvornar kontrollen er overgaet, primaert i Exposure Draftets artikel 32,
beskzftiger sig med ‘forholdets natur’ i hgjere grad end der er tale om nogle specifikke kriterier, der
skal veere opfyldt, som normalt ville ggre virksomhedens beslutning lettere at verificere.

For omszetning der indregnes over tid, ma man som udgangspunkt benytte indirekte observationer til at
verificere, at virksomheden har indregnet omsazetningen korrekt, hvilket iseer ved anvendelse af
inputmetoder gor verificerbarheden darligere. Selve beregningen af feerdigggrelsesgraden vil man uden
de store problemer kunne verificere, mens det kan vaere ret vanskeligt, at vurdere, om metoden til
opgerelse af feerdigggrelsesgraden reelt beskriver den gradvise overfgrsel varer eller tjenesteydelser til
kunden.

7.3.2 Andringer pa specifikke omrader i forhold til den nuvaerende regulering

Nar man kigger pa verificerbarheden er den vaesentligste udvikling i forhold til den nuveerende
regulering, at man har valgt at give vaesentligt flere vejledninger og i flere tilfeeldet har specificeret de
krav der stilles til den finansielle rapportering, hvilket ma ses som en styrkelse af verificerbarheden. Som
eksempler herpa kan naevnes, at den hidtidige vejledning til at vaelge mellem IAS 18 og IAS 11 var
forholdsvis ukonkret, mens man i den foreslaede standard har gjort vaesentligt mere ud af at beskrive,
hvilke kriterier der skal veere opflydt, for virksomheden skal foretage en Igbende indregning af
omszetningen. Herved er det lettere at verificere, om virksomheden har indregnet omsatningen
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korrekt. Andre eksempler kan vaere, at man har givet en konkret vejledning til, hvordan udskudte
betalinger (lang kredittid) og betaling i andet end likvider skal behandles. Der kan i gvrigt henvises til
figuren i kapitel 5.4.9.

7.4 Sammenlignelighed

Sammenligneligheden omhandler bade regnskabsbrugerens muligheder for at sammenligne en
virksomheds regnskaber fra forskellige regnskabsar med hinanden og regnskabsbrugerens mulighed for
at sammenligne regnskaber fra forskellige virksomheder med hinanden.

7.4.1 Exposure Draftet

Som tidligere illustreret — specielt i forhold til virksomhed A ggr det en stor forskel for
regnskabsbrugeren, hvilken indregningsmetode virksomheden anvender til omsatningen - og iseer
skelnen mellem Igbende indregning og indregning ved levering af varen har stor betydning for, hvordan
regnskabet kommer til at se ud.

7.4.1.1 Sammenligning af regnskaberne for en virksomheds forskellige regnskabsar

For det skal vaere muligt for regnskabsbrugeren at sammenligne en virksomheds regnskaber fra
forskellige regnskabsar er indregningsmetoden, pa linje med det, der er illustreret omkring virksomhed
A meget vaesentlig. For virksomheder, der beskaeftiger sig med stgrre projekter, vil det sdledes vaere
vanskeligt for regnskabsbrugeren at sammenligne de enkelte regnskabsar med hinanden, hvis ikke
omsztningen indregnes Igbende. Nedenstaende tabel er fra behandlingen af virksomhed A, viser igen
den store forskel mellem de to metoder:

31/12 Ar1 Ar2 Ar3 Ara

Omsaetning, Igbende indregning 837,50 1.487,50 1.075,00 1.000,00
Omsaetning, indregning ved afslutning 200,00 0,00 0,00 4.200,00
Forskel 637,50 1.487,50 1.075,00 -3.200,00
EBITDA, Igbende indregning 67,50 307,50 -125,00 50,00
EBITDA, indregning ved afslutning -150,00 -200,00 -200,00 850,00
Forskel 217,50 507,50 75,00 -800,00

Som tabellen viser, har regnskabsbrugeren ingen mulighed for at sammenligne virksomhedens
regnskabsar med hinanden, hvis virksomheden beskaeftiger sig med store projekter som virksomheden i
eksemplet. Selvom andre virksomheder eksempelvis har flere projekter samtidig, og derfor kontinuerligt
vil have fakturerede og afsluttede projekter i hvert regnskab, vil den omsaetning her indregnes herfra
delvist veer veerdi, der reelt er skabt i tidligere regnskabsar, hvorfor det ikke giver mening for
regnskabsbrugeren at sammenligne de forskellige ars regnskaber, ligesom det ikke vil give mening af
forsgge at se en trend i udviklingen af omsatningen og virksomhedens indtjeningsevne.

Man kan saledes sige, at det for regnskabsbrugeren vil give mere og mere mening, at indregne
omsatningen Ipbende, jo lengere tid virksomhedens projekter og produktionsperioder er, da denne
indregningsmetode i hgjere grad beskriver virksomhedens faktiske aktiviteter i det pagzldende
regnskabsar, og saledes forbedrer muligheden for sammenligning af forskellige regnskabsar. Leengden af
virksomhedens arbejde med leverancen eller projektet er ikke et kriterium i forhold til at vurdere, om
omsatningen skal indregnes Igbende. Alligevel virker det dog som om, at man langerevarende
projekter i hgjere grad end andre vil falde ind under kategorien af projekter, hvor kunden Igbende far
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tilfgrt vaerdi, og derfor bliver indregnet Igbende. Der vil dog naturligvis vaere virksomheder, der har
meget langvarige produktioner af lagervarer pa ordre, hvor det i nogle tilfaelde kunne veere relevant at
indregne omsaetningen Igbende.

7.4.1.2 Sammenligning af regnskaberne for forskellige virksomheder

For to forskellige virksomheder afhaenger sammenligneligheden ligeledes meget af
indregningsmetoden. Givet at de to virksomheder man gnsker at sammenligne anvender en
indregningsmetode, der beskriver virksomhedens aktiviteter pa tilfredsstillende vis, er det vigtigste i
forhold til sammenligneligheden, at de anvender samme indregningsmetode. Man ma forudsaette, at
regnskabsbrugeren som oftest gnsker at sammenligne to nogenlunde ens virksomheder, og da
reguleringen ikke giver virksomhederne valgfrihed, men i stedet en vejledning til, hvordan virksomheden
skal vzelge indregningsmetode, ma det som oftest veaere to virksomheder, der har benyttet samme
indregningsmetode, som regnskabsbrugeren gnsker at sammenligne.

Nedenfor behandles et andet specifikt tilfaelde i Exposure Draftet, hvor virksomheden kan komme til at
overga fra indregning ved levering til Isbende indregning som fglge at nogle forholdsvis sma aendringer i
kontrakten med kunden. P3a tilsvarende made kan der naturligvis ogsa veere to forholdsvis ens
virksomheder, der pa grund af nogle mindre detaljer kommer til at indregne omsaetningen forskelligt, og
derved ikke er umiddelbart sammenlignelige. Dette virker som en oplagt ulempe ved den meget
detaljerede regulering.

7.4.2 Andringer pa specifikke omrader i forhold til den nuvaerende regulering

Som tidligere beskrevet er der i Exposure Draftet foresldaet nogle andringer til den nuvaerende
regulering. De foresldede andringer er dog pa ingen made revolutionerende for maden hvorpa
omsatning behandles i regnskabet, og der er i hgj grad tale om praciseringer og systematisering af den
nuvaerende regulering, hvor hovedprincipperne enten helt fastholdes eller kun andres i mindre grad.
Overordnet set vil der saledes ikke vaere tale om, at man ved indfgrslen af de ting, der foreslas i
Exposure Draftet vil @gdelaegge sammenligneligheden mellem regnskabsar fgr og efter dennes
ikrafttreeden. Der kan naturligvis vaere nogle graensetilfalde, hvor virksomheden eksempelvis efter den
nuvaerende regulering indregner omsatningen ved levering til kunderne, og efter reglerne i Exposure
Draftet vil skulle indregne omsaetningen Igbende. Situationer som denne, og lignende situationer, hvor
virksomhederne gennem en yderligere vejledning i den foreslaede standard vil vaere tvunget til at endre
metode, vil naturligvis have betydning for sammenligneligheden i mellem regnskaber fra fgr og efter
@ndringerne traeder i kraft.

7.4.2.1 Mere vejledning til, hvorndr en delleverance skal indregnes over tid

Til forskel fra den nuvaerende regulering, er der i Exposure Draftet gjort vaesentligt mere ud af at
beskrive, hvornar omsaetningen skal indregnes over tid, og hvornar hele omsaetningen skal indregnes pa
ét tidspunkt. Som naevnt kan dette medfgre en andring for enkelte virksomheder. Alt andet lige burde
den ggede vejledning betyde, at virksomhedernes regnskaber i hgjere grad bliver sammenlignelige, da
gget vejledning bgr medfgre, at virksomhederne i hgjere grad benytter samme principper.
Nedenstaende case illustrerer, at forslaget i specielle tilfelde kan have modsatte konsekvenser for
sammenligneligheden:
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7.4.2.2 Case C - £ndringer i standardkontrakten med kunden:

Virksomheden C er en produktionsvirksomhed, som blandt andet producerer
tarne til vindmgller for en af de store virksomheder i vindmglle-sektoren. C
modtager tegninger og specifikationer fra kunden, men stdr selv for indkgb af
rdvarer. Produktionen af et tdrn tager cirka 12 uger fra de begynder
produktionen, til de feerdige tdrnsektioner kgres ud af fabrikken. P& grund af en
uheldig sag med en anden leverandgr har kunden for nylig set sig ngdsaget til,
af konkurrencemeaessige drsager, at kraeve, at der i kgbskontrakten tilfgjes en
klausul, der forbyder C at salge producerede dele til andre kunder, i tilfeelde af
at de selv bliver ngdt til at afbestille tdrnet.

Hidtil har C indregnet omseetningen ved overgang af kontrollen til kunden —
altsa ved levering af tdrnet, da produktionen ikke levede op til kravene, der
tillader indregning i takt med produktionen. Med klausulen der forbyder C at
seelge projektet til andre kunder, skal C nu i stedet indregne omseetningen i takt
med produktionen, da der ikke er tale om et aktiv, der kan salges til en anden
kunde, og at en eventuelt alternativ leverandgr ville skulle starte forfra, hvis de
ikke far de dele C allerede har produceret.

Den lille andring af kontraktens ordlyd, betyder saledes, at virksomheden kommer til at fremskynde
indregningen af omsaetning. Dette vil for regnskabsbrugeren betyde, at muligheden for at sammenligne
omsaetningen i arene fgr sendringen med efterfglgende ar vanskeligggres. P& samme made kan
sammenligneligheden i forhold til lignende virksomheder ogsa forringes, pa grund af det, der synes som
en mindre detalje i forhold til kontrakten med kunderne. Fra regnskabsbrugerens synspunkt vil to
virksomheder, der ellers synes ens, kunne blive tvunget til at bruge forskellige indregningsmetoder.
Argumentet for, at dette forhold rent faktisk er hensigtsmaessigt ma veaere, at netop den omtalte passage
i kontrakten betyder, at kunden reelt har kontrollen over varen, mens virksomheden C producerer den,
og at det derfor er helt i overensstemmelse med de overordnede krav til indregningen af omsaetning.
Spergsmalet er dog, hvor stor praktisk betydning det har, at kunden far tilfgjet passagen i kontrakten, da
man ma formode, at det her er ganske fa tilfaelde, hvor passagen rent faktisk medfgrer en aendring i
adfaerden for de kontraherede parter.

Den andring regnskabsbrugeren vil opleve er praesenteret nedenfor. De gvrige forudsaetninger for
tallene nedenfor er praesenteret i bilagene, kapitel 10.1.3.

31/12 Ar1 Ar2 Ar3 Ara
Omesaetning indregnes ved levering 6.000 6.900 8.100 9.400
Omsatning indregnes Igbende 6.796 7.038 8.250

Forskel 796 138 150

Omszetning flyttet til tidligere ar 0 796 934 1.084
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Som det fremgar, er effekten stgrst i ar 1, og det er netop her, man oplever problemet i forhold til at
sammenligne regnskabet med regnskaber for gvrige regnskabsar. | dette ar har man ekstra omsaetning
med, da man har al den omsatning med, som man ville have, uden andringer i kontrakten, samt en
omsaetning pa 796, der fgrst ville have varet indregnet i ar 2, hvis kontrakten ikke blev &endret — altsa
reelt omsaetning for en periode der svarer til 1 ar og 6 uger. Ar 2 og de fremtidige regnskabsar har
saledes ogsa et helt ars omsaetning med, blot opgjort anderledes end man tidligere har gjort.
Regnskabet for ar 1 vil sdledes ikke kunne sammenlignes med hverken virksomhedens gvrige
regnskabsar eller med andre virksomheder. Herudover vil regnskaberne for arene efter sendringen
heller ikke veere direkte sammenlignelige med virksomheder, som ikke har en kontrakt der betyder, at
de skal indregne omsaetningen Igbende.

7.4.2.3 Case D - Allokering af transaktionspris ved salg af 'nye’ produkter

Virksomheden D har udviklet et @gkonomistyringssystem til mindre
virksomheder, hertil tilbyder D kunderne en serviceaftale, hvor de afhjaelper
problemer, foretager opdateringer og uddanner nyt personale i brugen af
systemet. Servicen saelges normalt for en 3-drig periode sammen med systemet,
med mulighed for forlaengelse ndr perioden udigber.

Virksomheden E er konkurrent til D og har ogsa udviklet et gkonomisystem, der
ligeledes henvender sig til mindre virksomheder. Hidtil har E ikke tilbudt
servicering af softwaren.

En potentiel kunde henvender sig til D for at fa et tilbud pG gkonomisystemet
samt en 3-drig serviceaftale. Samme potentielle kunde henvender sig til E,
kunden foretraekker Es produkt, men @nsker en serviceaftale som den D tilbyder.
E indvilger i at tilbyde denne service til samme pris for bdde system og
serviceaftale som D.

En eventuel kontrakt opdeles for begge virksomheders vedkommende i to
delleverancer, hvor den omsaetning, der allokeres til selve gkonomisystemet
indregnes ndr systemet virker hos kunden, og den gvrige del fordeles over de 3
ar serviceaftalen varer.

Der henvises i til en yderligere gennemgang af ovenstaende case i kapitel 10.1.4. Virksomhed D kommer
til at allokere vederlaget for transaktionen ovenfor pa baggrund af de salgspriser virksomheden normalt
anvender for de to delleverancer, der indgar i kontrakten. E har ikke erfaring med servicekontrakter og
kan derfor ikke pa palidelig vis estimere en salgspris for denne, og ma derfor bruge residualmetoden til
allokering af vederlag til servicekontrakten. Dette betyder, at forlgbet for indregning af omsatningen for
de to virksomheder kommer til at se saledes ud:
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31/12 Ar1 Ar2 Ar3
Virksomhed D

Omsaetning fra salg af gkonomisystem 750

Omsaetning fra serviceaftale 250 250 250
Omsatning i alt 1.000 250 250

Virksomhed E

Omsaetning fra salg af gkonomisystem 1.000

Omsaetning fra serviceaftale 167 167 167
Omsatning i alt 1.167 167 167
Forskel -167 83 83

Der er saledes tale om to virksomheder, der fra regnskabsbrugerens synspunkt skal indregne
omsatningen fra to kontrakter, der er ens, mens forlgbet for indregningen af omsaetning er ret
forskellige. Det er naturligvis et problem for sas mmenligneligheden, at forhold der i virkeligheden er ens,
fremstar forskelligt i de to virksomheders regnskaber. | praksis ma man dog formode at der er tale om
en situation der ikke forekommer ofte, da ‘'omkostning plus margin-metoden’ i langt de fleste tilfalde vil
Igse problemet for virksomheden, og formentligt give et estimat, der ligger vaesentligt taetter pa
virksomheds D behandling af omsaetningen. Samtidig er det sveert at se, at der skulle vaere et reelt
alternativ til maden at behandle tilfaelde pa, hvor virksomheden virkelig ikke kan estimere en pris pa den
vare eller tjenesteydelse der findes.

7.5 Forstaelighed
Ifglge Begrebsrammen er den finansielle information er forstaelig, nar den er praesenteret, klassificeret
og karakteriseret klart og praecist.

| Exposure Draftet er omsaetningen karakteriseret som: “den indkomst der stammer fra virksomhedens
ordinzere aktiviteter”. Der er saledes tale om en forholdsvis klar og preaecis definition, som ogsa ma
beskrive det, man som regnskabsbruger forbinder med begrebet omsatning. Samtidig kan der dog
forekomme tilfeelde, hvor en given transaktion befinder sig i grazonen mellem at veere en del
virksomhedens ordinzere aktiviteter.

Selve regnskabsposten ‘'omsaetning’ praesenteres for sig selv i resultatopggrelsen og regnskabsbrugeren
vil ikke opleve problemer i forhold til at fastsla, hvad den samlede omsaetning i regnskabet vil vaere. Det
virker ogsa klart og preecist, at det der skal klassificeres som omsaetning er “det belgb, som
virksomheden forventer at modtage, som betaling for de varer eller tjenesteydelser, der skal leveres
ifglge kontrakten”. Heraf ma det ogsa gaelde, at eventuelle rabatter og lignende fratraekkes vederlaget
inden det indregnes som omsaetning. Endvidere skal eventuelle afgifter, moms og lignende som
virksomheden opkraever pa vegne af en tredjemand ogsa fratraekkes det belgb virksomheden modtager
som et led i en omsaetningstransaktion inden omsaetningen indregnes i regnskabet.

Exposure Draftet behandler endvidere igangvaerende arbejder, tilgodehavender hos og forudbetalinger
fra kunder. Forudbetalinger fra kunderne opstar nar virksomheden modtager en betaling for varer eller
tjenesteydelser, der ikke er leveret endnu. Posten klassificeres som en gaeld i regnskabet, og males
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naturligt nok til veerdien af den betaling virksomheden har modtaget. Dette virker forholdsvist
problemligst fra regnskabsbrugerens synspunkt, og det giver samtidig god mening, at det klassificeres
som en geeld, da det er et udtryk for, at virksomheden skylder en vare eller tjenesteydelse til kunden.

De igangvaerende arbejder er et udtryk for den modsatte situation, hvor virksomheden, ved Igbende
indregning af omsaetning, har leveret varer eller tjenesteydelser til kunden, men ikke har opnaet endelig
ret til betaling endnu, nar denne ret er opnaet indregnes der i stedet et 'rigtigt’ tilgodehavende fra salg.
Posten klassificeres som et aktiv og veerdien af posten svarer til virksomhedens tilgodehavende hos
kunden, hvilket ogsa ma virke forstaeligt fra regnskabsbrugerens synspunkt.

Den sidste gruppe af oplysninger, som regnskabsbrugeren vil opleve i regnskabet er oplysningskravene,
som omfatter oplysninger om virksomhedens kontrakter med kunder, de vaesentligste skgn i forhold til
anvendelse af standarden og oplysninger om de aktiver, der er indregnet som fglge af de omkostninger,
der er afholdt for at opfylde kontrakterne. Oplysningerne om kontrakterne og de aktiver der stammer
derfra bidrager til, at regnskabsbrugeren opnar en bedre forstdelse for det faktiske indhold af
henholdsvis de aktiver og den omsaetning, der er indregnet i regnskabet. Bade oplysningerne om
kontrakterne og aktiverne opstilles pa en made, der minder meget om den made, hvorpa anlaegsnoter
og egenkapitalopggrelse opstilles pa, og vil saledes vaere forholdsvis let tilgeengelige for
regnskabsbrugeren. Oplysningerne om skgn og aendringer i skgn bidrager i stedet til regnskabsbrugerens
forstaelse for de anvendte opggrelsesmetoder.

7.6 Opsummering

Med udgangspunkt i de kvalitative egenskaber fra IASBs begrebsramme, gennemgas den foresldede
regulering af omsaetning, hvis Exposure Draftet vedtages i sin nuvaerende form med fokus pa den
forslaede regulering som helhed og forskellene i forhold til den nuvaerende regulering.

Med hensyn til relevansegenskaben, fungerer metoderne til malingen af omsaetningens stgrrelse i
forhold til at give regnskabsbrugerne de relevante informationer om omsaetningen. Behandlingen af
tidspunktet for indregningen af omsaetning kan opdeles i situationer, hvor omsaetningen indregnes
henholdsvis pa ét givent tidspunkt og over tid. Set fra et relevanssynspunkt vil det formentligt veere
sadan, at jo tidligere man kan fa information om omsaetningen jo mere relevant er oplysningen for
regnskabsbrugeren, indregnes omsaetningen meget tidligt i forlgbet, vil det dog ikke give god
information om den veerdi, virksomheden rent faktisk har skabt, men mere om hvilken veerdi
virksomheden forventer at skabe. Metoderne til den Igbende indregning af omsaetning giver meget
relevant information om, de vaerdiskabende aktiviteter i virksomheden.

De andringer, der er forslaet i forhold til den nuvaerende regulering, taeller blandt andet nogle forhold,
der betyder, at indregningen i hgjere grad ligger sig op ad de faktiske forhold omkring kontrakten end
formalia i kontrakten, med den konsekvens, at regnskabsbrugeren far mere relevante oplysninger om
omszaetningsforholdene. Endvidere foreslas nogle udvidede krav til de oplysninger, der skal gives i
regnskabet. Disse krav indebeerer, at regnskabsbrugeren far mere relevant information — iseer om
forventet fremtidig omsaetning. Mange nye oplysningskrav kan dog betyde, at der fokuseres mere pa at
opfylde krav end at give god information i forbindelse med regnskabsafleeggelsen.
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Egenskaben palidelighed vender i forhold til indregningstidspunktet modsat sammenlignet med
relevans; normalt vil det veere sadan, at jo senere en oplysning gives, jo mere palidelig bliver
oplysningen — naturligvis primaert i forhold til malingen. Den optimale regulering er saledes et passende
kompromis mellem de to. For bade omsaetning der indregnes over tid og pa ét givent tidspunkt, finder
man i Exposure Draftet et udmaerket kompromis mellem de to egenskaber, dog kan man i nogle tilfaelde
med fordel indregne omsaetning lidt tidligere for omsaetning der indregnes pa ét givent tidspunkt.

En vaesentlig forbedring i forhold til den nuvaerende regulering er, at ved at samle standarderne til én
standard og systematisere processen bag indregningen bliver det lettere for virksomhederne at fglge
standarden korrekt, og dermed forbedrer man ogsa palideligheden af de oplysninger der gives.

Verificerbarheden er forholdsvis god i forhold til maling af omsaetningen, da stgrrelsen oftest kan
bestemmes ud fra meget objektive og malbare kriterier. Tilsvarende opnar man en god verificerbarhed
af indregningstidspunktet, dog ville verificerbarheden blive forbedret, hvis der var mere klare og
objektive kriterier for, hvornar kontrollen var overgaet til kunden.

Sammenlignet med den nuveerende regulering, er verificerbarheden forbedret gennem ggede
vejledninger og gget specificering af krav.

For sammenligneligheden er indregningsmetoden meget afggrende. Generelt vil det vaere sadan, at jo
lengere tid en kontrakt streekker sig over, jo mere vil det vaere relevant, at indregne omsaetningen
Igbende. | praksis vil det formentligt vaere sadan, at mange lsengerevarende kontrakter skal indregnes
Ipbende, uden Igbetiden dog har en direkte betydning for indregningsmetoden. Herudover er det for
sammenligneligheden virksomheder i mellem ogsa af stor betydning, at virksomhederne anvender
samme indregningsmetode.

Enkelte af de sndringer, der er foretaget i forhold til den nuvaerende regulering kan i nogle szerlige
situationer betyde, at sammenligning bade mellem samme virksomheds regnskaber og virksomheder i
mellem vanskeligggres.

Reguleringen af den regnskabsmaessige behandling af omsatningen betyder, at omsaetningsbegrebet
fremstar forholdsvist let forstaeligt i regnskabet. De nye oplysningskrav ifglge Exposure Draftet betyder,
at de poster der vises i regnskabet specificeres yderligere og fremstar mere forstaelige for
regnskabsbrugeren.
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8 Perspektivering og vurdering

8.1 Stilles regnskabsbrugeren bedre, og kunne det have varet gjort endnu

bedre?
Zndringerne i Exposure Draftet sammenlignet med den nuvaerende regulering, er ikke voldsomme, og
de grundleeggende principper for indregning og maling af omsatningen er saledes ikke andret. De
&ndringer, der foreslds i Exposure Draftet — sammenlignet med den nuvarende regulering, kan pa
baggrund af ovenstaende, opdeles i fglgende hovedgrupper pa et over ordnet plan:

1. Reguleringen fra IAS 11 og IAS 18 samles i én standard og der skabes en
tydeligere systematik i processen bag mdling og indregning af omsaetning.

2. | Exposure Draftet forssger man i hgjere grad at bygge den
regnskabsmaessige behandling af omsaetning pd de faktiske forhold omkring
kontrakten med kunden i stedet for de formelle forhold.

3. Herudover forssger man at udfylde de huller der mdtte vaere i den
nuveerende regulering ved at give flere specifikationer og vejledninger til,
hvordan specielle situationer skal og greensetilfeelde skal Igses.

Som det tidligere er beskrevet, betyder det hovedsageligt, at man malt pa begrebsrammens kvalitative
egenskaber stiller regnskabsbrugeren bedre ved disse &endringer.

Det fgrste punkt er naturligvis umiddelbart en hjzelp til virksomheden, der skal aflaegge regnskab, men
vil samtidig veere en forbedring af regnskabsbrugers stilling, da man forbedrer palideligheden og til dels
verificerbarheden ved at ggre den geeldende regulering mere gennemskuelig.

Ved punkt nummer to sikrer man, at regnskabsbrugeren i hgjre grad far de relevante oplysninger om de
faktiske forhold i virksomheden. Samtidig opnar man ved punkt 3, at forbedre sammenligneligheden
virksomheder imellem, ved at sikre, at risikoen for forskellig tolkning af reglerne formindskes.

Ved andringen af reguleringen opstar der ogsa enkelte uhensigtsmaessigheder som beskrevet tidligere.
Malt pa de kvalitative egenskaber ma man dog som naevnt overordnet konkludere, at den foresldede
2&ndring er et skridt i den rigtige retning og saledes en forbedring for regnskabsbrugeren. Man kan dog
godt stille spgrgsmalstegn ved, om andringen er tilstraekkelig, og saledes om man burde have foretaget
stgrre aendringer, nar man alligevel skulle sendre pa reguleringen. Det, der foreslas i Exposure Draftet
treekker som naevnt tingene i den rigtige retning set fra en regnskabsbrugers synspunkt. Der er dog pa
ingen made tale om, at man fra regnskabsbrugeren vil opleve en vasentligt forbedret kvalitet i den
finansielle rapportering.
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8.1.1 Kritik af den overordnede tilgang til reguleringen

Ved at forgge detailreguleringen og skaerpe de objektive oplysningskrav vaesentligt opnar man en
forbedring for regnskabsbrugeren, nar man kigger pa de kvalitative egenskaber fra begrebsrammen.
Man kan dog stille sig kritisk overfor, om dette ngdvendigvis er en forbedring i praksis; nar man gger
mangden af detailregulering og skaerper oplysningskravene, ma det bygge pa en forudsaetning om, at
den samme situation hos to virksomheder skal behandles ens i regnskabet, for at give
regnskabsbrugeren den bedst mulige information. P& den made tilleegges palideligheden,
sammenligneligheden og verificerbarheden en stor betydning, mens man et eller andet sted gar pa
kompromis med, hvad der maske er relevant for den enkelte virksomhed, og dennes primaere
regnskabsbrugere.

Der kan saledes sagtens veere tilfaelde, hvor virksomhedens primaere regnskabsbrugere har et andet
informationsbehov end den generelle investortankegang, der tages udgangspunkt i, i den internationale
regnskabsregulering. Dette kunne eksempelvis vaere et produktionsselskab, der er ejet og finansieret
100% af en stgrre koncern. Selskabets egentlige vaerdiskabelse set fra den primaere regnskabsbruger ma
vaere evnen til at producere billigt og af hgj kvalitet, og hvor den reelle omsatning formentligt af
skattemaessige hensyn er beregnet ud fra kostprisen tillagt en fast avance. Selskabets reelle bidrag til
koncerngkonomien kan saledes veere vidt forskelligt fra det resultat der opnas via det vederlag, der er
bestemt for produkterne af skattemaessige hensyn.

Samtidig kan virksomhedens art og forretningsmodel ogsa betyde, at de vaerdiskabende aktiviteter ikke
beskrives szerligt godt ved anvendelse af de metoder der passer pa de fleste gvrige virksomheder. Dette
er eksempelvis tilfeeldet i case B, om virksomheden der producerer fiskekonserves.

Exposure Draftet er opbygget saledes, at en vigtig disciplin ved regnskabsudarbejdelsen er at
kategorisere forholdene korrekt og placere ting i de rigtige kasser. Ved den meget specifikke regulering
af bade special- og graensetilfaelde opnar man, at forholdsvis sma detaljer far meget stor betydning for,
hvordan regnskabsbrugeren oplever den omsatning, der indregnes i regnskabet. Dette er blandt andet
illustreret i analysens case C, hvor en forholdsvis lille @ndringen i standardkontrakten med kunden
resulterer i, en relativt stor eendring i den regnskabsmaessige behandling af kontrakten.

Hertil kommer, at jo mere specifik og detaljeret reguleringen er, jo mere kan man forestille sig, at den
regnskabsproducerende virksomhed far et fokus, der handler om, at man skal opfylde en lang reekke
krav, og behandle alle situationer korrekt i henhold til reguleringen, end et fokus pa at skabe den bedst
mulige information til regnskabsbrugeren.

For oplysningskravene geelder noget tilnaermelsesvist tilsvarende, idet der foreslas en raekke meget
konkrete krav til, hvilke oplysninger regnskabet skal indeholde angdende behandlingen af omsaetning,
og hvordan disse oplysninger skal praesenteres. Som det anfgres ovenfor, er risikoen her, at den
regnskabsudarbejdende virksomhed kommer til at fokusere pa tjeklister og at alle kravene er opfyldt
frem for at fokusere pa at levere den bedst mulige information.

8.1.2 Alternativer til den overordnede tilgang til reguleringen

Alternativet til den valgte model for reguleringen skulle i forleengelse af ovenstaende saledes veere, at
opstille nogle overordnede definitioner og krav, og lade virksomhederne selv skabe en praksis for
rapporteringen, som er passende for virksomhedens art og de regnskabsbrugere, der er af stgrst
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betydning for virksomheden. Denne model vil dog stille store krav, til virksomhedernes beskrivelse af
den anvendte regnskabspraksis.

Et andet alternativ kunne vaere en “fglg eller forklar-model”, hvor man, pa samme made som man ggr
nu, udgiver en detaljeret og specifik regulering, som virksomheder som udgangspunkt skal fglge. De
virksomheder, der pa en eller anden made er specielle, kan sdledes veelge at fravige fra standarden, og
indregne og male omsatning efter nogle metoder, der passer til forholdene i den givne virksomhed og
dens regnskabsbrugere. En sadan Igsning vil kraeve, at virksomheden i beskrivelsen af den anvendte
regnskabspraksis redeggr udferligt for, hvilke omrader man har afveget reguleringen pa, og hvordan de
givne omrader er behandlet i stedet.

8.1.2.1 Fordele og ulemper ved de foresldede modeller

Fordelen ved begge modeller er, at den regnskabsaflaeggende virksomhed far muligheden for at give
den information gennem regnskabet, der er relevant for netop denne virksomhed uden at vaere bundet
af kravene i reguleringen. Samtidig er ulempen ved begge modeller at man i mange vil miste eller i hvert
fald forringe muligheden for sammenligning af forskellige virksomheders regnskaber.

Ulemperne er samtidig for modellen, hvor omfanget af reguleringen begraenses vasentligt, at man giver
k@b pa bade palidelighed, verificerbarhed og forstaelighed.

Palideligheden forringes primaert fordi det virker ganske teenkeligt, at virksomhederne vil valge
metoder, der fremstiller virksomheden bedst muligt, hvis de far frihed til selv at definere metoderne for
indregning og maling af omsaetning, hvorved oplysningerne ikke bliver neutrale. Man ma dog samtidig
indregne den betragtning, at virksomheden ogsa har en interesse i at levere finansiel information af hgj
kvalitet af hensyn til forholdet til regnskabsbrugeren, hvilket vil traekke dette lidt i den rigtige retning.
Verificerbarheden kan vanskeligg@res af, at man med meget mere frihed i reguleringen ikke har noget
reelt at male op imod, nar der ikke er nogle specifikke holdepunkter i reguleringen, det er sdledes
vanskeligt at afggre, om informationen er korrekt. Herudover vil man opleve mange forskellige metoder
til indregning og maling af omsaetningen, hvorfor det ogsa vil veere ngdvendigt at verificere metoderne,
der ved en regulering som den foresldede, pa mange mader allerede er givet pa forhand.

Forstaligheden forringes ligeledes af, at der bliver mange forskellige metoder for regnskabsbrugeren at
forholde sig til, i stedet for én kendt metode.

"Fglg eller forklar” Igsningen har for de tilfaelde, hvor der vaelges en anden Igsning end den, der angives i
reguleringen, de samme uhensigtsmaessigheder som beskrevet ovenfor. Den overvejende fordel er
saledes, at man i de mange tilfeelde, hvor reguleringen pa en passende bade kan anvendes til at beskrive
forholdende omkring virksomhedens omsaetning, vil man benytte reguleringen, og regnskabsbrugeren
vil saledes fa gleede af alle de fordele, der er forbundet her med.

Man kan samtidig forestille sig, at virksomhederne vil veere forholdsvis tilbageholdende med, at anvende
alternative Igsninger, da man i forhold til de ulemper, der er beskrevet ovenfor, vil vaelge
standardlgsningen frem for en virksomhedsspecifik Igsning, medmindre der er meget steerke og sarlige
forhold i virksomheden, der ggr, at man bgr valge at fravige standarden. Et krav om en udfgrlig
redeggrelse for de anvendte metoder til indregning og maling i tilfaelde, hvor virksomheden vaelger at
fravige standarden, vil ligeledes fungere som en advarsel til regnskabsbrugeren om, at virksomheden
ikke fglger denne, med de ulemper for regnskabsbrugeren de matte medfgre. Dette vil medvirke til, at
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virksomheden skal have meget staerke argumenter for at veelge en anden Igsning, og det derfor kun bgr
veere i seerlige tilfaelde, at virksomhederne vaelger at fravige standarden.

Fordelene og ulemperne ved de forskellige modeller for reguleringen kan opsummeres saledes:

Den foreslaede standard i form  Fordele: Der gives en steerk vejledning til virksomhedens

af Exposure Draftet. regnskabsudarbejdelse, som betyder, at
regnskabsbrugeren far palidelig og
sammenlignelig regnskabsinformation.

Ulemper: En specificeret og uddybende regulering
betyder at der formentligt vil veere tilfaelde,
hvor szerlige forhold i virksomheden betyder, at
reguleringen ikke giver god og relevant
information om de finansielle forhold, der
beskrives. Samtidig risikerer man at flytte fokus
fra at give god information til at overholde krav
i reguleringen.

En markedsbaseret Igsning, Fordele: Virksomheden kan vaelge den Igsning, der
hvor den regnskabs- bedst beskriver de faktiske finansielle forhold i
udarbejdende virksomhed virksomheden.

vaelger en passende metode. Ulemper: Man vil opleve man forskellige modeller til

skade for ssmmenligneligheden,
verificerbarheden og forstaeligheden, mens
valgfriheden ogsa skaber en risiko for, at
virksomheden vaelger en Igsning, der ikke giver
en neutral praesentation af de finansielle

forhold.
En kombination af Fordele: Man opnar samme fordele som ved den
ovenstaende i form af en "fglg markedsbaserede Igsning, men samtidig vil
eller forklar”-model. man begraense brugen af alternative metoder

til tilfaelde, hvor det i hgj grad er ngdvendigt.

Ulemper: | de tilfaelde, hvor virksomheden vaelger en
alternativ Igsning, vil man have de samme
ulemper som ved den markedsbaserede

Igsning ovenfor.

Valget af en alternativ reguleringsmodel vil naturligvis ikke kun kunne vaere relevant for behandlingen af
omsatning, men ogsa for de gvrige omrader i reguleringen. Flles for de to alternative modeller er dog,
at der vil veere behov for en staerk faelles begrebsramme.

8.1.3 Yderligere krav til rapporteringen

Ud fra ovenstaende virker “fglg eller forklar” modellen som den mest attraktive af de alternative
modeller for reguleringen. Ved at benytte denne model for reguleringen, kan man samtidig abne for
muligheden for, at den regulering de findes kan udvides med yderligere oplysningskrav. | den foreslaede
standard har man allerede skaerpet kravene vaesentligt, og man narmer sig her en graense for, hvornar
oplysningerne er til gavn for regnskabsbrugeren, da man risikerer at for mange oplysninger gdelaegger
overblikket mere end det gavner. Ved en "fglg eller forklar”-Igsning kan man give virksomheden
mulighed for at vaelge de krav, som giver mest mening for virksomheden og dens regnskabsbrugere.
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| Exposure Draftet foresldes det, at virksomhederne skal oplyse om alle kontrakter med kunder, der har
en varighed pa over ét ar. At virksomheden sadledes kommer til at give oplysninger om fremtidig
omszaetning, kan give brugeren indikationer pa virksomhedens fremtidsudsigter. Herudover er fokus pa
fremtidsudsigterne for virksomhedernes omsaetning ganske begranset i reguleringen, pa trods af, at
muligheden for at forudsige virksomhedens fremtidige finansielle stilling ma vaere et centralt behov hos
mange regnskabsbrugere.

| det fglgende gives derfor et par forslag til yderligere krav i forhold til det der foreslas i Exposure
Draftet. Kravene har det formal, at forbedre regnskabsbrugerne muligheder for at vurdere
fremtidsudsigterne for virksomhedernes omsaetning:

8.1.3.1 Information om ordrebeholdning

Som allerede naevnt, skal virksomhederne i henhold til Exposure Draftet oplyse op alle kontrakter med
kunder, der har en varighed pa over ét ar, og man kan sadledes som regnskabsbruger fa nogle
indikationer pa, hvad der ligger i virksomhedens ordrebeholdning. Billedet bliver naturligvis
ufuldstaendigt af, at kontrakter med kortere Igbetid ikke skal medtages. Grunden til afgraensningen fra
de kortere kontrakter kan blandt andet veere, at det kan virke formalslgst for virksomheder der driver
detailhandel og virksomheder der levere varer eller tjenesteydelser ganske kort efter kontrakten er
indgdet, at oplyse om den naeste uges eller 14 dages kontrakter i regnskabet. Herudover er det
naturligvis ogsd hos de virksomheder, der leverer varer med relativ lang tidsmaessig afstand mellem
ordremodtagelsen og leveringen, hvor det er mest relevant. En virksomhed kan pa siv vis sagtens
preestere godt i ét regnskabsar, hvis ordrebogen har vaeret hel fuld inden regnskabsaret, og man saledes
har levet af allerede indgdede kontrakter med kunder. Dog kan virksomheden samtidig sagtens vzere i
store problemer, hvis man ikke har modtaget ret mange nye ordrer i Igbet af aret, hvilket pa sin vis ogsa
er en del af beskrivelsen af virksomhedens praestationer i det ar, regnskabet daekker.

Ved anvendelse af en “fglg eller forklar’-model, vil det sdledes vare et oplagt krav, at virksomhederne i
regnskabet skal oplyse om den aktuelle ordrebeholdning. Herved kunne de virksomheder, hvor
ordrebeholdningen ikke er en relevant oplysning for regnskabsbrugeren i forhold til at vurdere
fremtidsudsigterne for virksomhedens omsaetning, undlade at give oplysningen.

Veelger virksomheden at oplyse om ordrebeholdningen i regnskabet, bgr det vaere til forventet salgspris,
sammen med forventet daekningsbidrag.

Oplysningerne om ordrebeholdningen kunne fint opstilles efter samme principper som anlaegsnoten,
begyndende med den oplyste ordrebeholdning fra seneste arsregnskab, herefter med en linje, der viser
arets samlede ordretilgang, arets leveringer (svarende til arets omsatning), og det seneste ars
ordretilgang, herudover bgr der vaere en linje til angivelse af eventuelle reguleringer - blandt andet i
form af forskelle i estimaterne mellem den formodede omsatning fra de modtagne ordrer og den
faktiske omsaetning fra disse. Ordrebeholdningen primo, tillagt arets ordretilgang, fratrukket arets
omsatning, samt tillagt/fratrukket reguleringen giver saledes ordrebeholdningen ultimo regnskabsaret.

Det tilhgrende vareforbrug kunne angives i pa en tilsvarende made, umiddelbart under oplysningerne
om ordrer — som afskrivninger i en anlagsnote, hvilket vil give det forventede dakningsbidrag for
ordrebeholdningen som bundlinje.
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Noten kunne se saledes ud:

Ordrer Segment1l Segment 2 lalt

Ordrebeholdning pr. 31/12-11 150 100 250
Arets tilgange 200 140 340
Arets omszetning -175 -160 -335
Reguleringer -20 5 -15
Ordrebeholdning pr. 31/12-12 155 85 240
Vareforbrug for ordrebeholdning pr. 31/12-11 125 85 210
Arets tilgange 165 110 275
Arets vareforbrug -150 -130 -280
Reguleringer -10 5 -5
Vareforbrug for ordrebeholdning pr. 31/12-12 130 70 200
Daekningsbidrag for ordrebeholdning 25 15 40

Som illustreret ovenfor bgr noten indeholde samme opdeling som oplysningerne om omsaetningen.

8.1.3.2 Oplysninger om markedet

Som et mindre supplement til oplysningerne om ordrebeholdningen kunne virksomheden tilsvarende
oplyse om forholdene i markedet. Et sadant krav kan ikke vaere helt s3 specifikt som ovenstaende, da
man ikke uden videre kan forvente, at virksomheden har de relevante oplysninger, selvom det muligvis
kunne veaere relevant for regnskabsbrugeren at fa informationen.

Oplysningerne kunne safremt det er muligt indeholde informationer om virksomhedens markedsandele
pa de relevante markeder samt om de seneste ars udvikling pa disse markeder — bade for virksomheden,
men ogsa for markedet som helhed.

Dette er naturligvis primaert nogle oplysninger, der ligger uden for virksomheden. Kvaliteten af de data,
der angives i regnskabet beror sdledes pa en ekstern aktgr. Samtidig kan man sige, at de
regnskabsbrugere, der ville vzere interesseret i oplysningerne, ville have mulighed for at tilga
oplysningerne pa egen hand.

Det er en ganske relevant oplysning i forhold til regnskabsbrugernes muligheder for at vurdere
virksomhedens fremtidsudsigter, men der er meget der taler for, at den regnskabsafleeggende
virksomhed ikke skal tage ansvar for oplysninger som er frembragt af andre, hvor der er ringe mulighed
for at kontrollere kvaliteten af informationen.

8.1.4 Opsummering

| forhold til den nuvaerende regulering vil de ting, der foreslas i Exposure Draftet vaere en forbedring pa
langt de fleste omrader. Med udgangspunkt i hovedpunkterne fra den nuveerende regulering udfylder
man adskillelige huller og giver bedre vejledning. Man kan dog stille sig kritisk overfor, om dette er den
rigtige vej at ga. Det kan saledes overvejes, om man ville opna flere fordele ved at give virksomhederne
friere tgjler og lade dem veelge alternativer til reguleringen i de tilfeelde, hvor regulering ikke passer ind i
virksomhedens virkelighed.

Samtidig er bade den nuvaerende og foreslaede regulering pa omradet meget fokuseret pa beskrivelsen
af historiske begivenheder, hvilket et stykke hen af vejen, naturligvis ogsa er relevant og vigtigt. Man
kunne dog @nske sig, at man giver regnskabsbrugerne bedre muligheder for at vurdere virksomhedens
fremtidige situation i forhold til omsaetningen. Det foreslas derfor, at virksomhederne i reguleringen
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opfordres til at give oplysninger om ordrebeholdningen, i de tilfeelde, hvor dette vil vaere en relevant
information for regnskabsbrugeren.
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9 Konklusion

IASB og FASB har den 14. november 2011 udsendt et revideret Exposure Draft med titlen "Revenue from
Contracts with Customers”, altsd ”Indtaegter fra kontrakter med kunder”.

Netop virksomhedens omsaetning fremtraeder som en central post i regnskabet med stor relevans for
regnskabsbrugeren, og én af de mest betydelige poster i forhold til at vurdere virksomhedens
praestationer. | afhandlingen behandles derfor Exposure Draftet og aendringerne i forhold til den
nuveaerende regulering med fokus pa den regnskabsmaessige behandling af omsaetning, set fra
regnskabsbrugerens synsvinkel. Fokus er saledes om Exposure Draftet forbedrer informationsvaerdien

for regnskabsbrugeren vedrgrende behandlingen af indtaegter i regnskabet.

9.1 Denregnskabsmassige behandling af omsaetning

| den nuvaerende regulering findes regnskabsmaessige behandling af virksomhedens indtaegter primaert i
IAS 18, og som den primaere undtagelse til denne, behandles entreprisekontrakter i IAS 11.

IAS 18 behandler saledes virksomhedens indregning af indteegter, og omsaetning defineres som
indtaegter opstaet i forbindelse med transaktioner der angar virksomhedens primaere aktivitet.

Ifglge 1AS18 skal vaerdien af omsaetningens males til dagsveerdien af det vederlag der modtages for den
leverede vare eller ydelse. Ved bestemmelse af tidspunktet for indregning af omsaetning skelnes der
mellem omsaetning ved salg af varer og ved levering af tjenesteydelser.

Angaende tidspunktet for indregningen af omsaetningen sondres der i standarden mellem salg af varer
og levering af tjenesteydelser. For salg af varer indregnes omsaetningen ved hjzlp af salgsmetoden, altsa
som oftest pa tidspunktet for risikoens overgang.

Ved levering af tjenesteydelser anvendes i stedet produktionsmetoden, hvilket betyder, at omsaetningen
indregnes i takt med at ydelsen udfgres.

Ved entreprisekontrakter anvendes IAS 11 i stedet for IAS 18. En entreprisekontrakt defineres som en
individuelt forhandlet kontrakt om opfgrsel af en bygning eller et aktiv. Det er som regel aftaler om
opf@rsel af stgrre anlaegsprojekter, der falder ind under denne definition. Der opggres en
feerdigggrelsesgrad som anvendes til at bestemme, vardien af den del af arbejdet som kan indregnes
som omsatning.

Exposure Draftet laegger op til, at indregningen af omsaetning i fremtiden foretages ved hjalp af 5 steps.
Det forste af disse, er at identificere kontrakten med kunden. Hovedreglen er her, at kontrakten skal
have en forretningsmaessig substans, vaere forpligtende for parterne og indholdet skal vaere klart
defineret. Der er ikke krav til kontraktens form.

Det naeste trin er, at opdele kontrakten, safremt den indeholder flere szerskilte delleverancer. De
forskellige varer eller tjenesteydelser, der indgar i en kontrakt anses for at vaere sarskilte, hvis det er
normalt, at virksomheden szlger disse alene, og virksomheden samtidig kan anvende dem alene eller
sammen med ressourcer de allerede har til radighed.

Herefter skal virksomheden opggre det samlede vederlag for transaktionen, som er det belgb,
virksomheden forventer at modtage som betaling, for det, der skal leveres ifglge kontrakten. Modtages
der betaling i andet end i penge, skal dette omregnes til markedsvaerdi.

Nar vederlaget er bestemt, skal dette fordeles pa de forskellige delleverancer i kontrakten. Til
fordelingen skal der anvendes en fordelingsnggle beregnet pa baggrund af priserne pa de forskellige
delleverancer, som de ville vaere, hvis disse var solgt hver for sig.
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Indtaegten kan herefter indregnes efter to metoder; enten pa ét tidspunkt eller over tid. Som hovedregel
kan omsaetningen indregnes over tid, nar kunden far kontrol over varen eller tjenesteydelsen i takt med,
at virksomheden udfgrer arbejdet. Nar omsatningen ikke opfylder kriterierne for at kunne indregnes
over tid, skal den indregnes pa ét givent tidspunkt; nar kontrollen over varen eller tjenesteydelsen
overgar til kunden.

Virksomheden skal i regnskabet give oplysninger om de igangvaerende kontrakter med kunder, de
vaesentlige sken og andringer i skon i forbindelse med virksomhedens anvendelse af standarden og
endeligt de igangvaerende arbejder.

De vaesentligste forskelle mellem den nuvaerende regulering og Exposure Draftet er, processen bag
indregning af indtaegter i regnskabet, er i langt hgjere grad systematiseret ved en 5-trinsmodel, samtidig
med, at den fgr opdelte regulering er samlet i én standard.

Herudover har man i adskillelige tilfeelde lagt yderligere vejledninger og definitioner ind i reguleringen,
end tilfaeldet er i den nuvaerende regulering. Det mest oplagte tilfelde er, at det er langt mere klart,
hvornar virksomheden skal indregne omsaetning over tid, og hvornar der indregnes pa ét givent
tidspunkt.

Endelig er oplysningskravene skaerpet betragteligt i Exposure Draftet, hvor der kraeves vaesentligt flere
oplysninger end hidtil. Hertil kommer, at man ogsa @nsker at virksomhederne skal give informationer
om endnu ikke afsluttede delleverancer.

9.2 Regnskabsbrugerne

Virksomhedens vaesentligste eksterne regnskabsbrugere omfatter primaert ejerne, langivere,
leverandgrer, kunder og offentlige myndigheder, mens de interne regnskabsbrugere er henholdsvis
ledelsen og de @gvrige medarbejdere.

Regnskabsbrugernes informationsbehov er beskrevet pd baggrund af de kvalitative egenskaber fra
IASB’s begrebsramme. Den teoretiske fremstilling af regnskabsbrugerens informationsbehov er saledes
bygget op omkring fglgende egenskaber:

- Relevans —information, der kan gg@re en forskel for regnskabsbrugerens beslutninger.

- Palidelighed — information, der er fuldstaendig, neutral og uden vaesentlige fejl.

- Verificerbarhed — information, der kan kontrolleres og valideres.

- Sammenlignelighed - information, der kan sammenlignes med savel information fra andre
virksomheder, som med information fra samme virksomheds gvrige regnskaber.

- Forstadelighed - information, der er forstaelig for personer med rimeligt kendskab til
forretningsmaessige og okonomiske aktiviteter, og samtidig er preaesenteret, klassificeret og
karakteriseret klart og preecist.

9.3 Exposure Draftet sammenholdt med regnskabsbrugerens behov

Exposure Draftet som helhed og udvalgte forskelle fra den nuveerende regulering sammenholdes med
de kvalitative egenskaber fra IASB’s begrebsramme for at belyse, hvilken indflydelse Exposure Draftet vil
have pa regnskabsbrugerens nytte af regnskabet.

Med hensyn til relevansegenskaben, fungerer metoderne til malingen af omsaetningens stgrrelse til at
give regnskabsbrugerne de relevante informationer om omsaetningen. Behandlingen af tidspunktet for
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indregningen af omsatning kan opdeles i situationer, hvor omsaetningen indregnes henholdsvis pa ét
givent tidspunkt og over tid. Set fra et relevanssynspunkt vil det formentligt veere sddan, at jo tidligere
regnskabsbrugeren kan fa information om omsaetningen jo mere relevant er oplysningen for
regnskabsbrugeren. Indregnes omsaetningen meget tidligt i forlgbet, vil det dog ikke give god
information om den veerdi, virksomheden rent faktisk har skabt, men mere om hvilken veerdi
virksomheden forventer at skabe. Metoderne til den Igbende indregning af omsaetning giver meget
relevant information om, de vaerdiskabende aktiviteter i virksomheden.

De @ndringer der er forslaet i forhold til den nuvaerende regulering, taeller blandt andet nogle forhold,
der betyder, at indregningen i hgjere grad ligger sig op ad de faktiske forhold omkring kontrakten end de
formalia kontrakten indeholder, med den konsekvens, at regnskabsbrugeren som hovedregel far mere
relevante oplysninger om omsatningsforholdene. Endvidere foreslas nogle udvidede krav til de
oplysninger, der skal gives i regnskabet. Disse krav indebzerer, at regnskabsbrugeren far mere relevant
information — blandt andet om forventet fremtidig omsaetning. Mange nye oplysningskrav kan dog
betyde, at der fokuseres mere pa at opfylde krav end at give god information i forbindelse med
regnskabsaflaeggelsen.

Egenskaben palidelighed vender i forhold til indregningstidspunktet modsat sammenlignet med
relevans; normalt vil det veere sadan, at jo senere en oplysning gives, jo mere palidelig bliver
oplysningen — naturligvis primaert i forhold til malingen. Den optimale regulering er saledes et passende
kompromis mellem de to. For bade omsaetning der indregnes over tid og pa ét bestemt tidspunkt, finder
man et udmaerket kompromis mellem de to egenskaber, dog kan man i nogle tilfelde med fordel
indregne omsaetning lidt tidligere for omsaetning der indregnes pa ét bestemt tidspunkt.

En vaesentlig forbedring i forhold til den nuvaerende regulering er, at ved at samle standarderne til én og
systematisere processen bag indregningen, bliver det lettere for virksomhederne at fglge standarden
korrekt, og dermed forbedrer man ogsa palideligheden af de oplysninger der gives.

Verificerbarheden er forholdsvis god i forhold til maling af omsaetningen, da stgrrelsen oftest kan
bestemmes ud fra meget objektive og let malbare kriterier. Tilsvarende opnar man en god
verificerbarhed af indregningstidspunktet, dog ville verificerbarheden blive forbedret, hvis der var mere
klare og objektive kriterier for, hvornar kontrollen var overgaet til kunden.

Sammenlignet med den nuveerende regulering, er verificerbarheden forbedret gennem ggede
vejledninger og specificering af krav.

For sammenligneligheden er indregningsmetoden meget afggrende. Generelt vil det veere sadan, at jo
leengere tid en kontrakt straekker sig over, jo mere vil det vaere relevant, at indregne omsaetningen
Igbende. | praksis vil det formentligt veere sadan, at mange leengerevarende kontrakter skal indregnes
Igbende, uden lgbetiden dog har en direkte betydning for indregningsmetoden. Herudover er det for
sammenligneligheden virksomheder i mellem ogsa af stor betydning, at virksomhederne anvender
samme indregningsmetode.

Enkelte af de @ndringer, der er foretaget i forhold til den nuvaerende regulering kan i nogle szerlige
situationer betyde, at sammenligning bade mellem samme virksomheds regnskaber og virksomheder i
mellem vanskeligggres.
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Reguleringen af den regnskabsmaessige behandling af omsatningen betyder, at omsaetningsbegrebet
fremstar forholdsvist let forstdeligt i regnskabet. De nye oplysningskrav i Exposure Draftet betyder, at
de poster der vises i regnskabet specificeres yderligere og fremstar mere forstaelige for
regnskabsbrugeren.

9.4 Er Exposure Draftet en forbedring for regnskabsbrugeren?

Nar man betragter hovedforskellene fra den nuvaerende regulering, vil indfgrslen af det, der foreslas i
Exposure Draftet i langt overvejende grad medfgre, en bedre tilfredsstillelse af de kvalitative egenskaber
fra Begrebsrammen. Herudover er der forskelle pd mere detaljeorienteret niveau, som kan medfgre
bade fordele og ulemper for regnskabsbrugeren.

Det kan herefter diskuteres, om — iseer den ggede specificering og vejledning — virkelig er til fordel for
regnskabsbrugeren, selvom den sikrer en bedre tilfredsstillelse af egenskaberne fra begrebsrammen.
Risikoen er, at virksomhedens fokus flyttes fra at skabe god og brugbar information til at opfylde
forskellige krav. | forlengelse her af diskuteres to alternativer; en model, hvor reguleringen er
begraenset til en begrebsramme, og de specifikke metoder til indregning og maling defineres af den
enkelte virksomhed, samt en model, hvor der udarbejdes en regulering som den der foreslas, men med
den forskel, at man giver virksomhederne mulighed for at afvige, hvis det giver bedre information til
regnskabsbrugeren. Fordelene ved begge modeller er, at virksomheden kan fokusere pa at give den
information, der er relevant for netop dem, men ulemperne er, at i takt med hgjere frihedsgrader gives
der kgb pa primaert palidelighed og sammenlignelighed.

Endelig foreslas det, at oplysningskravene udvides til ogsa at indeholde krav om, at virksomheden skal
informere om ordrebeholdningen i de tilfeelde, det matte vaere relevant for regnskabsbrugeren.
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11 Bilag

| det fglgende findes en leengere gennemgang af de cases der er anvendt i opgaven, hvor forholdene

behandles mere detaljeret og eventuelle beregninger og mellemregninger er vist.

11.1 Case A - Entreprengrvirksomhed
Nedenstdende tekst stammer fra opgaven:

Virksomheden A er en entreprengrvirksomheden, der har stor erfaring med stgrre
anleegsprojekter. A har ressourcerne til selv at udfdre langt hovedparten af
arbejdet med anlaegsprojekterne, og har netop vundet entreprisen pd byggeriet af
en ny bro over en stgrre flod. Der er aftalt en fast pris for byggeriet, dog med en
aftale om, at der udbetales en bonus til virksomheden, hvis byggeriet er afsluttet
pd et givent tidspunkt.

Det er bygherren — altsG virksomhedens kunde — der ejer det stykke land, som
broen opfares pd, og der er tale om et aktiv, som kunden har kontrollen over mens
det opfares. Omseetningen indregnes derfor over tid, i takt med at A opfarer broen.
A benytter en inputmetode til at opggre feerdiggorelsesgraden ved at mdle de
faktisk afholdte omkostninger i forbindelse med byggeriet, og sammenholde disse
med de samlede forventede kontraktomkostninger.

Herudover er detaljerne omkring kontrakten fglgende:

Projektet starter i ar 1 og streekker sig over 4 regnskabsar.

Der er aftalt et honorar pa 4.000 for opgaven, og en bonus pa 500, hvis arbejdet er faerdigt
senest den 30. junii ar 4.

Virksomheden forventer de samlede kontraktomkostninger bliver 2.800.

Til opggrelse af faerdigggrelsesgraden benyttes som navnt en inputmetode, hvor
feerdigggrelsesgraden opggres pa baggrund af de samlede omkostninger, der er anvendt til
projektet.

Pa baggrund af erfaringer fra tidligere byggerier, vurderer virksomheden at chancen for at opna
bonussen er 50/50 og man valger derfor indledningsvist at estimere det samlede honorar til
4.250

Kunden betaler 1.000 ved arbejdets begyndelse, og den 1/1 hvert af de fglgende 2 &r. Den sidste
rate og en eventuel bonus forfalder ved projektets aflevering.

Kontrakten kommer til at forlgbe saledes:

| Igbet af ar 3 star det klart, at virksomheden ikke kan na deadline den 30. juni ar 4, og at de
samlede kontraktomkostninger vil blive 3.000
De arlige omkostninger i forbindelse med kontrakten udvikler sig saledes:

o Ar1 420, totale omkostninger: 420
Ar2 980, totale omkostninger: 1.400
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o Ar3 1.000, totale omkostninger: 2.400
o Ara 600, totale omkostninger: 3.000
e Feerdigggrelsesgraden udvikler sig derfor saledes:
o Arl  15% udfertiaril: 15%
o Ar2  45% udfertiar2: 30%
o Ar3  80% udfertiar3:35%
o Ar4 100% udfertiar4: 20%
e Virksomheden har hvert ar faste omkostninger pa 200. Der ses her bort fra finansieringsudgifter
og skat.
e Under kontraktarbejdet har virksomheden ikke andre aktiviteter, men i arene hvor arbejdet
starter og slutter, er der gvrige mindre projekter, som udmgnter sig i en omsaetning pa 200 og
omkostninger pa 150. Opgaverne pabegyndes og afsluttes begge i samme ar som de opstartes.

Ved en Igbende indregning af indtaegter, kommer hovedtallene i regnskabet til at se saledes ud:

31/12 Ara Ar2 Ar3 Ara

Omsaetning pa kontrakten 637,50 148750 1.07500 800,00
@vrig omsatning 200,00 0,00 0,00 200,00
Omsaetning i alt 837,50 1.487,50 1.075,00 1.000,00
Kontraktomkostninger 420,00 980,00 1.000,00 600,00
@vrige variable omkostninger 150,00 0,00 0,00 150,00
Variable omkostninger i alt 570,00 980,00 1.000,00 750,00
Dakningsbidrag 267,50 507,50 75,00 250,00
Faste omkostninger 200,00 200,00 200,00 200,00
EBITDA 67,50 307,50 -125,00 50,00
Igangvaerende arbejder 0,00 125,00 200,00 0,00
Forudbetalinger fra kunder -362,50 0,00 0,00 0,00

Ved indregning af omsatningen pa afleveringstidspunktet, ville hovedtallene i stedet se sadan ud:

31/12 Ar1 Ar2 Ar3 Ara

Omsztning pa kontrakten 0,00 0,00 0,00 4.000,00
@vrig omsaetning 200,00 0,00 0,00 200,00
Omsaetning i alt 200,00 0,00 0,00 4.200,00
Kontraktomkostninger 0,00 0,00 0,00 3.000,00
@vrige variable omkostninger 150,00 0,00 0,00 150,00
Variable omkostninger i alt 150,00 0,00 0,00 3.150,00
Dzkningsbidrag 50,00 0,00 0,00 1.050,00
Faste omkostninger 200,00 200,00 200,00 200,00
EBITDA -150,00 -200,00 -200,00 850,00
”Lager” 420,00 1.400,00 2.400,00 0,00
Forudbetalinger fra kunder 1.000,00 2.000,00 3.000,00 0,00
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Forskellen pa de to metoder kan saledes illustreres saledes:

31/12 Ar1l Ar2 Ar3 Ara

Omsaetning, Igbende indregning 837,50 1.487,50 1.075,00 1.000,00
Omsaetning, indregning ved afslutning 200,00 0,00 0,00 4.200,00
Forskel 637,50 1.487,50 1.075,00 -3.200,00
EBITDA, Igbende indregning 67,50 307,50 -125,00 50,00
EBITDA, indregning ved afslutning -150,00 -200,00 -200,00 850,00
Forskel 217,50 507,50 75,00 -800,00

Nedenfor er en oversigt, ved Igbende indregning, over, hvordan det ville have set ud, hvis
virksomheden fra begyndelsen havde vidst, at det ikke ville lykkes at opna bonussen i kontrakten, og
havde vidst, at de samlede omkostninger ville blive 3.000:

31/12 Ara Ar2 Ar3 Ara

Omszetning pa kontrakten 600,00 1.400,00 1.200,00 800,00
@vrig omsatning 200,00 0,00 0,00 200,00
Omszetning i alt 800,00 1.400,00 1.200,00 1.000,00
Kontraktomkostninger 450,00 1.050,00 900,00 600,00
@vrige variable omkostninger 150,00 0,00 0,00 150,00
Variable omkostninger i alt 600,00 1.050,00 900,00 750,00
Daekningsbidrag 200,00 350,00 300,00 250,00
Faste omkostninger 200,00 200,00 200,00 200,00
EBITDA 0,00 150,00 100,00 50,00
Igangvaerende arbejder 0,00 0,00 200,00 0,00
Forudbetalinger fra kunder 400,00 0,00 0,00 0,00

Nedenfor er forskellen pa indregningen med fuld viden fra begyndelsen og den faktiske indregning pa
henholdsvis omsaetning og resultat:

31/12  Ara Ac2 Ar3 Ara

Korrekt omszetning 800,00 1.400,00 1.200,00 1.000,00
Estimeret omsatning 837,50 1.487,50 1.075,00 1.000,00
Fejlinformation -37,50 -87,50 125,00 0,00
Korrekt EBITDA 0,00 150,00 100,00 50,00
Estimeret EBITDA 67,50 307,50 -125,00 50,00
Fejlinformation -67,50 -157,50 250,00 0,00
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11.2 Case B - En ordreproducerende virksomhed

Nedenstdende tekst stammer fra opgaven:

Virksomheden B er en produktionsvirksomhed, hvis primeaere indtaegtskilde er
salg of fiskekonserves. Virksomheden beskaeftiger sig primaert med én bestemt
fiskeart, som indkgbes, forarbejdes og kommes pd ddse. Fiskene til det
kommende drs produktion indkgbes over en kortere periode pd dret, hvor der er
saeson for indfangning af netop denne fisk. Man har opndet mange drs erfaring
med produktionen, som naturligt er under konstant optimering.

Stgrstedelen af
omseetningen stammer fra drlige kontrakter med disse kaeder, hvor der indgds

Virksomhedens kunder er store supermarkedskaeder.

en kontrakt om levering af en vis maengde fordelt hen over dret. Virksomheden
indregner derfor omsaetningen ved levering af varerne til kunderne.

Supermarkederne har en stzerk forhandlingsposition, da B’s afsaetningsmarked
er domineret af nogle fa staerke kunder. Virksomhedens lgnsomhed er derfor i al
vaesentlighed afhaengig af henholdsvis indkgbsprisen for fisken, en effektiv og
samt de drlige kontrakter = med

kvalitetspraeget  produktion

supermarkedskaederne.

Felgende geelder omkring virksomhedens omsztning:

o Ar1  10.000
o Ar2  12.000
o Ar3 14500
o Ar4  16.000

Virksomheden har regnskabsar der fglger kalenderaret.

Omsaetningen i 3 regnskabsar har i B veeret saledes (ved indregning pa leveringstidspunktet):

Produktionen i C er meget seesonpraeget, da virksomheden ma behandle fiskene i umiddelbar

forlaengelse af, at de har faet dem leveret — en meget stor del, at arets produktion ligger saledes

i manederne efter saeesonen for den pageaeldende fisk, hvilket er fra november til februar.

Dette betyder, at virksomheden den 31/12 hvert ar, har et lager af faerdigproducerede varer,

som allerede er solgt pa kontrakt, der svarer til 30% af arets samlede omsaetning.

Nedenfor er det illustreret, hvilken effekt det ville have, hvis omsatning i stedet indregnes pa det

tidspunkt, hvor de allerede solgte varer er feerdigproducerede:

31/12 Ar1 Ar2 Ar3 Ara
Omesaetning indregnes ved levering 10.000 12.000 14.500 16.000
Omsatning indregnes ved afsluttet produktion 10.600 12.750 14.950

Forskel 600 750 450

Omszetning flyttet til tidligere ar 3.000 3.600 4.350 4.800

Side 93



Troels Mathiassen Cand.Merc.aud.-studiet, Aalborg Universitet

Revenue from Contracts with Customers - fra regnskabsbrugerens synsvinkel

(Omsaetningen i ar 4 er ikke medtaget, da denne afhanger af den omsaetning, der ifglge reguleringen
skulle indregnes i ar 5)

11.3 Case C - £Andringer i standardkontrakten med kunden

Nedenstaende tekst stammer fra opgaven:

Virksomheden C er en produktionsvirksomhed, som blandt andet producerer
tarne til vindmgller for en af de store virksomheder i vindmglle-sektoren. C
modtager tegninger og specifikationer fra kunden, men stdr selv for indkgb af
rdvarer. Produktionen af et tdrn tager cirka 12 uger fra de begynder
produktionen, til de feerdige tdrnsektioner kgres ud af fabrikken. PG grund af en
uheldig sag med en anden leverandgr har kunden for nylig set sig ngdsaget til,
af konkurrencemeaessige drsager, at kraeve, at der i kgbskontrakten tilfgjes en
klausul, der forbyder C at saelge producerede dele til andre kunder, i tilfeelde af
at de selv bliver ngdt til at afbestille tarnet.

Hidtil har C indregnet omseetningen ved overgang af kontrollen til kunden —
altsa ved levering af tdarnet, da produktionen ikke levede op til kravene, der
tillader indregning i takt med produktionen. Med klausulen der forbyder C at
saelge projektet til andre kunder, skal C nu i stedet indregne omsaetningen i takt
med produktionen, da der ikke er tale om et aktiv, der kan szlges til en anden
kunde, og at en eventuelt alternativ leverandgr ville skulle starte forfra, hvis de
ikke far de dele C allerede har produceret.

Fglgende geelder omkring virksomhedens omsaetning:
e Omsaetningen i 3 regnskabsar har i B vaeret saledes (ved indregning pa leveringstidspunktet):
o Ar1 6.000
o Ar2 6.900
o Ar3 8.100
o Ar4 9.400
e Faerdigggrelsen af tarnene udvikler sig linesert over de 12 uger, som produktionen tager.
e Virksomhedens aktiviteter fordeler sig saledes hen over aret, at den omsaetning der flyttes til
det tidligere regnskabsar, svarer til 6/52 af den samlede omsaetning.
e Virksomheden har regnskabsar der fglger kalenderaret.
e Fra 1/1 ar 1 opererer med den a&ndrede kontrakt, hvilket vil sige at man fra dette tidspunkt,
indregner omsaetningen Igbende.

Nedenfor er det illustreret, hvilken effekt det har, at virksomheden tvinges til at 2endre formuleringen i
kontrakten med kunden:
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31/12 Ar1 Ar2 Ar3 Ara |
Omsaetning indregnes ved levering 6.000 6.900 8.100 9.400
Omsaetning indregnes Igbende 6.796 7.038 8.250
Forskel 796 138 150

| Omszetning flyttet til tidligere ar 0 796 934 1.084 |

skulle indregnes i ar 5)

11.4 Case D - Allokering af transaktionspris ved salg af ‘'nye’ produkter

Nedenstdende tekst stammer fra opgaven:

Levering af softwaren og opfyldelse af serviceaftalen skal i henhold til Exposure Draftet indregnes som

Virksomheden D har udviklet et gkonomistyringssystem til mindre
virksomheder, hertil tilbyder D kunderne en serviceaftale, hvor de afhjeelper
problemer, foretager opdateringer og uddanner nyt personale i brugen af
systemet. Servicen saelges normalt for en 3-drig periode sammen med systemet,
med mulighed for forleengelse ndr perioden udlgber.

Virksomheden E er konkurrent til D og har ogsd udviklet et gkonomisystem, der
ligeledes henvender sig til mindre virksomheder. Hidtil har E ikke tilbudt
servicering af softwaren.

En potentiel kunde henvender sig til D for at fa et tilbud pd gkonomisystemet
samt en 3-drig serviceaftale. Samme potentielle kunde henvender sig til E,
kunden foretraekker Es produkt, men @nsker en serviceaftale som den D tilbyder.
E indvilger i at tilbyde denne service til samme pris for bdde system og
serviceaftale som D.

En eventuel kontrakt opdeles for begge virksomheders vedkommende i to
delleverancer, hvor den omsaetning, der allokeres til selve gkonomisystemet
indregnes nadr systemet virker hos kunden, og den gvrige del fordeles over de 3
ar serviceaftalen varer.

to forskellige delleverancer.

Fglgende geaelder, hvis virksomhed D indgar aftale om levering med kunden:

Nar virksomheden szlger gkonomisystemet uden serviceaftale er prisen som udgangspunkt
1.000, mens kgb af 3 ars yderligere service koster ligeledes 1.000.
D har lavet et samlet tilbud til kunden pa 1.500 for bade gkonomisystem og serviceaftale.

Service i de 3 ar der ligger umiddelbart i forleengelse af kgb af gkonomisystemet indeholder
normalt mere arbejde med uddannelse end den service der tilkgbes senere, ved denne er der
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som oftest behov for sma tilpasninger af systemet i stedet. D vurderer derfor, at det arbejde de
ligger i de to forskellige serviceperioder er sort set ens.

e D forventer, at deres arbejdsindsats i serviceperioden fordeler sig jeevnt over de 3 ar.

e Systemet leveres 1/1 ar 1, og serviceaftalen traader i kraft samtidig.

o Nar systemet fgrst er solgt, har kunden ret til at bruge og tilpasse systemet som de gnsker
fremover — uden tidsbegraensning.

Fglgende geelder, hvis virksomhed E indgar aftale om levering med kunden:
e Narvirksomheden slger gkonomisystemet er prisen som udgangspunkt 1.000
e D har lavet et samlet tilbud til kunden pa 1.500 for bade gkonomisystem og serviceaftale.
e Virksomheden leverer normalt ikke service, kan ikke lave et palideligt estimat pa en selvsteendig
salgspris for denne delleverance.
e Herudover er forudsaetningerne de samme som for virksomhed D

Allokeringen af vederlaget til de to forskellige delleverancer bliver i overensstemmelse med artikel 73
som nedenstdende, hvor virksomhed D anvender "justeret markedsvaerdi” for begge produkter og
virksomhed E ma anvende residualmetoden for serviceaftalen:

. Selvstaendig ~ Andeli  Allokeret
salgspris  procent vederlag
Virksomhed D . . .
Salg af gkonomisystem 1.000 50 % 750
Serviceaftale 1.000 50 % 750
Total 2.000 100 % 1.500
Virksomhed E
Salg af gkonomisystem 1.000 1.000
Serviceaftale ? 500
Total 1.500

Pa baggrund af dette og forudsaetningerne ovenfor, bliver indregningen af omsaetningen over de tre ar
kontrakten varer saledes:

31/12 Ar1 Ar2 Ar3 |
Virksomhed D . .
Omsaetning fra salg af gkonomisystem 750

Omsaetning fra serviceaftale 250 250 250
Omsaetning i alt 1.000 250 250
Virksomhed E

Omsaetning fra salg af gkonomisystem 1.000

Omsaetning fra serviceaftale 167 167 167
Omsatning i alt 1.167 167 167
Forskel -167 83 83
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